
合资电车的救命稻草来了？广汽丰田电池衰减、自燃等全担
责！
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新能源车崛起的这些年，常听人说“合资车不行了”，油改电拉胯、跟不上智能节

奏……但老默最近发现个有趣的现象：广汽丰田首款纯电车铂智 3X，10 月交付量突破 1

万台，达 10013 台，且实现连续六个月增长，累计交付更是突破 5 万台。这个数据放在当

前新能源市场，尤其是合资品牌首款纯电车型上，实属罕见。这就让人忍不住问了：唱衰了

这么久的合资电车，终于冒出一款能打的了？合资车要重新崛起了？

铂智3X最低售价：10.98万起图片参数配置询底价懂车分3.76懂车实测空间·性能等车友

圈2.2万车友热议二手车11.20万起 | 23辆

作为一款合资纯电车，能在新势力包围的情况下“突出重围”，核心还是广汽丰田铂

智3X(图片|配置|询价) 精准踩中了用户的核心需求。老默跟不少人聊过，这个价位选纯电

车，最怕的就是电池出问题 —— 自燃了没人管、用久了衰减快、智能泊车出事故厂家扯皮，

每一个都是实打实的痛点。

而广丰偏偏针对这些顾虑，今年8月给出了行业少见的“双担责”：电池自燃厂家全担，智

能泊车辅助事故厂家全担。客观来说，老默认为这在行业内是相当有诚意的，没想到今天广

汽丰田又在此基础上加码 “电池衰减厂家担责”，直接将保障升级为 “三担责”——2 年

或 5 万公里内衰减超 10%、6 年或 10 万公里内超 20%、8 年或 15 万公里内超 25%，只

要超出任一标准，直接免费换全新原厂电池，首任车主还能享三电终身质保，真遇上自燃更

能直接赔新车。



放眼整个汽车行业，有哪家车企敢这样担责？更别说有些新势力藏着里程限制的质保条

款，甚至降价就悄悄减配的操作，甚至于为准车主开班教学培训。一边是新势力忙着用

“科技概念” 教育用户，一边是广丰用 “全周期保障” 解决用户痛点，两种思路对用户

的实际价值，明眼人都能看清。
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再来看看市场大环境，不少合资品牌纯电车仍在 “油改电” 的泥潭里挣扎；部分新势

力常出现 “上市即巅峰” 的情况。对比之下，铂智 3X 作为广汽丰田的 “新手作”，能

有这样的销量表现，绝非偶然。老默跟行业里的人聊过，广汽丰田在燃油车时代能稳坐头部，

靠的就是品控严、供应链能打，如今转型新能源，这套优势显然没丢延续到新能源车上了。

再看10.98-15.98 万的定价，精准切入主流消费市场，没有盲目追求高端，也不打低价噱头，

这种务实的定位，恰好击中了多数消费者对 “可靠代步车” 的需求 —— 毕竟对普通用户



而言，花里胡哨的功能不如开着省心、用着靠谱来得实在。

铂智 3X 的表现不能简单归为 “合资车崛起”，更像是传统车企凭借深厚积淀，在新

能源赛道找到正确路径的信号。它证明合资品牌并非不懂新能源，只是需要时间完成转型。

而对消费者来说，广丰的这一系列操作，无疑提供了更可靠的选择。
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