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——首购族最容易被坑的10件事

第一次买车，决策不是输在配置单，而是输在“费用明细＋合同细则＋使用场景”。

一、只看“裸车价”，忽略“上路价”

症状：签单爽，提车慌；购置税、上牌、保险、装潢、服务费一加，超预算。

对策：只谈上路总价并列明逐项；能自办上牌就自办，装潢能拒绝就拒绝；两家以上落

地明细横比。

二、分期“更划算”？

症状：“分期立减1万”，但利息、手续费、店内保险、GPS一叠加，比全款更贵。



对策：问年化成本APR，要提前还款是否罚息；优先银行直贷/官方金融；能全款就别被

捆绑。

三、置换补贴“最高8000”的幻觉

症状：评估时层层扣，旧车回收价离谱。

对策：先做第三方估值；问清补贴是现金直抵还是装潢抵扣；多店竞价再定。

四、试驾只看动力，不看人机

症状：买回家天天和车机吵架。

对策：试驾现场用导航/语音，测倒车影像与夜间灯光；跑一段烂路听异响。

五、为一次远行买“过度规格”

症状：一年就过年跑一趟，结果买大、买贵、日常空载。



对策：80/20原则：用日常80%场景定车；偶发长途用租车补齐；两车家庭分工更省。

六、“安全配置拉满”≠真正更安全

症状：AEB、车道保持有名无实，误报/漏报、幽灵刹车心累。

对策：看最新测试协议下成绩与品牌OTA记录；上车先调报警阈值，别把辅助当自动驾

驶；注意清洁摄像头/雷达。

七、只看续航，不看补能与热管理

症状：冬天掉电、节假日排桩、快充慢到怀疑人生。

对策：纯电看20%→60%快充功率曲线、热泵、预加热；插混/增程看油电策略与NVH；确

认常去商场/单位目的地慢充可用。

八、保险“店内一条龙”，打包更贵

症状：多买了不必要险种，保费虚高。

对策：三者≥100万，玻璃/划痕/涉水按需；货比三家；新手可加代步车/无法找到第三

方特约，第二年再评估。

九、智驾/座舱“订阅”变自动续费

症状：交付时全开，一年后到期弹窗，停用不适应，被迫续。

对策：问清买断/离线可用；关闭自动续费；少开无用服务；看清隐私条款与删除入口。

十、保值率“后知后觉”

症状：三五年想出手，发现冷门车/小众配置难卖。

对策：看保有量、二手成交价、OTA节奏；纯电重视电池质保/补能网络；插混/增程看

混动系统口碑与大保养成本。

进店必带的“十勾清单”

1.只谈上路总价＋逐项费用

2.金融问APR＋提前还款条款

3.置换先做第三方估值

4.试驾测车机/导航/影像（含夜间）

5.安全看最新协议成绩＋OTA记录

6.纯电看快充曲线/热泵/预加热

7.插混/增程看油电逻辑/NVH

8.保险货比三家，按需配置



9.订阅确认买断/自动续费关闭

10.合同核对费用/配置/VIN/交付时间

能装桩＋通勤为主：纯电优先，家充省钱省心。

无桩＋经常跨城：增程/插混更稳，别和自己较劲。

一年就一两次长途：别为5%场景牺牲95%日常，租车更理性。

首购预算有限：把钱花在可靠热管理/好用车机/主被动安全，而不是噱头。

把“看不见的”写进明细，把“说不清的”落在合同，你就赢了一半。
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