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“中国新能源车做得好，那些洋破烂卖不动”—罗永浩前两天直播说的，平时对直播其

实没兴趣，这句倒是引起了我的注意，现在国产品牌越来越好，已经进入到2.0阶段了，合

资品牌除了少数创新者，大多数还在四处出击未来之路，尚未找到有效道路。下一阶段的激

烈赛道就是20–30 万级纯电 SUV，这里已经进入了淘汰赛，Model Y也将迎来中国的真正挑

战者。

如果以月销 5000 辆为门槛来看，目前能稳定在这个区间的主流车型，其实也就四

款：Model Y、小米 YU7、理想 i6，以及乐道 L60。是的，尽管被 L90 的光芒笼罩，但实

际上 L60 的销量一直还不错，属于闷声发财卖车的状态。



这四款车有一个共同点——很稳。Model Y 已经是“惯性卖得好”的代表；YU7 从上市

开始，热度就没下去；理想 i6 交付势头也挺强，看趋势大概率月交付能过 5000。至于乐

道 L60，它可能是这四款里低调但有实力的一位。

这台车去年发布后，到现在短短一年的时间，品牌交付量突破了10w台。且一路走高、



趋势向好。

为什么它能稳？因为它不是爆款逻辑，而是长期逻辑。一台长期逻辑的车，在这个时代

显得极为稀缺，弥足珍贵，因为它需要强大的产品力支撑，还得让实际开过的用户满意，甚

至愿意推荐给身边的朋友。并不需要靠话题制造热度，而是靠产品力闷声发大财。

而它“能换电”，也是这个品牌长期主义下的“杀手锏”，谈到三分钟换电，很多人第

一印象是“快”，实则它的背后逻辑更值得深析，这相当于以更低的价格入手一台完全不需

要担心“电池衰减”的车，价格低+能换电的双向加持，也就合理保证了它的保值率甚至能

超越Model Y，在中国汽车流通协会认证的榜单中，它的一年保值率同级第一。

不仅如此，它也凭借“全 G”成绩获得了中保研史上安全评级第一，这也就打消了“价

格低会不会影响质量”的疑问，所以从品牌实力的角度去讲，这也是给予用户信心的体现。

对于显性的产品力，其实换句话说就是用户收益，最显性的就是空间、能耗，而L60都

非常具有优势，首先有超大空间，甚至二排空间可轻松实现“溜达自由”；能耗方面，后驱

版本百公里能耗低至 11.9 kWh、四驱低至 12.4 kWh，与 Model Y 并列同级第一。现在通

过再进化，L60 的能耗、智能与舒适性更全面，也让它的竞争力更加平衡。

如今乐道品牌累计交付量也突破了 10 万台，势能正在形成正循环。

现在的20–30 万级纯电 SUV 市场，已经形成了四小龙的格局：Model Y、YU7、理想

i6、乐道 L60。它们都强、都稳，也都有自己的独门利器。谁都干不掉谁，但每一款都在推

动这个市场往前走。
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