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十月新势力销量公布了，零跑汽车卖得最好，一个月卖出七万多台车，这个数字听起来

很大，其实原因很简单，因为零跑汽车价格便宜又实用，主要面向二三线城市的消费者，零

跑汽车不是依靠一两款热门车型来支撑销量，而是通过多款入门级车辆全面铺开市场，平均

每38秒就能卖出一台车，这并非偶然结果，而是零跑汽车早就定下的策略——不追求高端豪

华，只专注提供高性价比的产品。

小鹏和蔚来排在后面，但增长势头很强劲，小鹏依靠G6和G9这两款车型实现增长，软件

更新及时，城市辅助驾驶功能让用户觉得实用，老用户对品牌保持信任，蔚来通过乐道子品

牌降低了价格门槛，同时阿维塔向高端市场推进，形成了高低搭配的策略，两个品牌都没有

主打低价路线，而是以服务和智能体验吸引用户，政策补贴延长到年底确实带来帮助，但真

正让用户认可的原因在于产品和服务让人觉得值得。



深蓝汽车悄悄进入前五名，它没有把自己说成特斯拉或比亚迪的对手，而是走“油电都

能用”的实际路线，背后依靠长安汽车的供应链支持，电池成本控制得好，让车子定价更有

余地，这种打法虽然看起来不太鲜明，但正好适合那些不愿折腾、只想要一辆靠谱代步车的

用户。

理想汽车这次排名掉到第六，数据看着不太好看，但别急着下结论，其实理想是在准备

新动作，i6车型订单已经超过七万，工厂正在扩建，海外市场也在中东和欧洲试水，这不是

卖不动了，而是理想在转换方向，从只做家庭SUV转向多车型布局加上海外发展，转型过程

中总要付出一些短期数据的代价。

现在卖得好的汽车品牌，都不怎么提激光雷达和城市NOA这些概念了，因为消费者对这

些并不太在意，他们真正关心的是一辆车开起来顺手、用着省心、价格实在，零跑汽车的低



价并不是靠降低质量换来的，而是通过统一平台和自研零件实现的成本控制，蔚来汽车的服

务也做得扎实，让车主感觉遇到问题能及时找到人解决，小鹏汽车的智能驾驶功能或许不是

最顶尖的，但它的系统更新很频繁，使用体验在逐步提升。

出海变成了新战场，零跑汽车在欧洲卖出两万多辆车，深蓝汽车的出口数量增加了一倍

以上，理想i6(图片|配置|询价)也在为海外市场做调整，以前各个品牌都盯着国内市场竞争，

现在大家都看向国外，政策起到推动作用，但真正能够走得远的品牌，是把汽车做成服务、

把产品变为体验的那些企业。
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