
第五代瑞虎8：以一车之力，重塑十万级燃油车的价值脊梁
来源：蔡玉婷 发布时间：2025-11-15 09:37:15

当新能源的声浪以前所未有的分贝席卷市场时，我们似乎快要忘记，那条承载了绝大多

数普通家庭首次购车与日常通勤的燃油赛道，依然宽阔。然而，这片红海近年来弥漫着一种

无形的倦怠：价格战挤压着品质，配置表掩盖了体验，所谓的“性价比” often 以牺牲核

心价值为代价。直到第五代瑞虎8携9.29万元的限时抢鲜价与“冠军”之名轰鸣而至，它不

像是一辆简单迭代的车型，更像一位沉稳的破局者，用一套组合拳，试图为我们重新校

准“十万级家用SUV”的价值坐标。

价格，不是唯一的入场券，而是价值的宣言书

9.29万元起，这个数字本身就是一个重磅炸弹。它精准地落在了中国最广大购车家庭的

预算甜蜜区。但奇瑞的聪明之处在于，它没有让价格成为唯一的噱头。与之捆绑的“8大冠

军礼遇”，从金融、置换到质保、救援，构成了一张覆盖车辆全生命周期价值关怀的网络。

这仿佛在宣告：第五代瑞虎8要做的，不是用低价吸引你入场，而是用一套完整的、无后顾

之忧的方案，让你轻松拥有一台“够格”的冠军车。它降低了拥有门槛，却丝毫没有降低价

值标准。这正是其格局初显的地方——它争夺的，不是最低价，而是十万级别里，最高的价

值感。

冠军，不是营销的标签，是刻入骨髓的基因

“冠军”二字，在当下的营销语境里几乎被用滥。但瑞虎8的冠军头衔，有着实实在在



的注脚。发布会现场请来奥运冠军杨威，并非简单的明星站台，而是一次精神层面的共鸣与

互证。杨威从体操房到世界领奖台的每一步坚持，与瑞虎8从实验室到环塔拉力赛“四年四

冠”、累计斩获41项赛事冠军的淬炼之路，何其相似。

这份冠军血统，绝非虚名。它源于那台历经全球240万台装机量验证、代号“史上最

强”的1.6T鲲鹏动力心脏，也源于凝聚了奇瑞全球研发体系智慧的“中国新燃油智能T平

台”。这个平台，是第五代瑞虎8的“骨骼”与“神经中枢”，它让一款燃油车具备了面向

未来的延展性——多种动力、多种驱动方式、智能拓展。这意味着，瑞虎8的进化，不是缝

缝补补，而是基于一个前瞻性架构的彻底焕新。它的冠军，是征服赛场的性能冠军，是享誉

全球的销量冠军（全球超145万用户），更是经年累月在用户心中建立起的口碑冠军。这个

维度，让产品超越了冰冷的参数，拥有了可被感知的温度与力量。

硬核，不是堆砌的参数，是守护家庭的承诺

在“软实力”大行其道的今天，奇瑞依然执着地讲述着“硬核”的故事。这并非守旧，

而是一种对家庭用车核心需求的深刻洞察。安全，是最大的豪华，也是一切体验的基石。

第五代瑞虎8的“磐石车身”，用上了1500MPa的热成型钢，全车高强度钢铝比例高

达80%。这些数字背后，是白花花的成本和沉甸甸的责任。同级唯一的8气囊，包括常常被省

去的远端气囊和膝部气囊，配合2012mm的超长侧气帘，构筑了被动安全的最后一道坚固防线。

它不谈那些炫技却尚未成熟的自动驾驶，而是把基础的安全做到极致，甚至超越级别。这

种“硬核”，是一种务实的、关乎生命的浪漫。它告诉消费者，在你看得到和看不到的地方，

瑞虎8都没有妥协。这份对安全的极致追求，是奇瑞作为传统大厂的格局与担当。

电感，不是电车的专属，是油电同权的体验革命

这是第五代瑞虎8最具颠覆性的一环，也是其“新燃油”战略的精髓所在。它打破

了“智能化是电动车专利”的刻板印象，率先在十万级燃油车上实现了“电感体验”的越级

下放。

“全家大平层，移动大横厅”的概念，精准击中了家庭用户对空间的核心诉求。2825mm

的越级轴距、84%的空间得房率、970mm的后排腿部空间，提供的不是简单的“大”，而是一

种从容的、可变的、充满想象力的生活场景。那个承重15kg的小桌板，那可以170°放倒

的“电感沙滩椅”，不再是配置表上一个冰冷的名词，而是孩子写作业的书桌，是午休时的

躺椅，是观星时的依靠。车，从一个移动工具，变成了一个可拓展的生活空间。

而全系标配8155芯片和AI大模型加持的电感智慧座舱，让语音交互不再是“人工智障”，而

是“懂家庭的智能伙伴”。四音区识别、连续对话、全品牌手机互联……它努力抹平燃油车

与电动车在智能交互上的代差，让用户不必为了智能化而勉强自己接受电动车的续航焦虑或

更高的购车成本。这是一种“油电同权”的平权运动，它捍卫了燃油车用户享受最新科技体



验的权利。

结语：格局之变，始于价值重铸

第五代瑞虎8的上市，其意义远不止于一款新车的成功发布。它更像一个标志性事件，

在新能源与旧燃油的夹缝中，硬生生开辟出一条名为“中国新燃油”的赛道。它用冠军的底

蕴证明性能，用硬核的标准守护安全，用电感的体验拥抱智能，最后，用一个极具诚意的价

格，将这所有价值打包，呈现给最主流的消费群体。

它没有简单地参与内卷，而是在尝试重新制定规则。它告诉我们，十万级的燃油车，依

然可以拥有强大的性能、极致的安全、智慧的座舱和越级的空间。它唤醒市场：燃油车的未

来，不是消亡，而是进化；汽车的终极价值，不在于驱动形式，而在于它能为用户及其家庭

带来怎样的体验与守护。
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