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最近刷到玛莎拉蒂降价的消息，直接揉了揉眼睛以为看错了——35万起就能拿下玛莎拉

蒂，这可是曾经动辄百万的超豪华品牌。

想当年，谁的朋友圈没刷过“喜提玛莎拉蒂”的微商名场面，谁没觉得这车这辈子都只

能远远看看？

现在，它的价格直接干到了BBA中型车的区间，这波操作简直比双十一的促销套路还让

人震惊。

这次降价的主角是玛莎拉蒂的Grecale(图片|配置|询价)格雷嘉，而且不是二手车、库

存车，哦不对，其实是清库，但好歹是全新车，而是正儿八经的全新车型。

燃油版报价38.08万起，相当于打5.8折，而2024年底才刚推出的首款纯电动SUV

Grecale Folgore，更是报出了35.88万起的低价，连4折都不到！

有人找上海、苏州的经销商核实了一下，人家直接拍胸脯说“报价真实有效”，就是

双11清库亏本卖，目的就是回笼资金。



值得注意的是，35万多是裸车价，要是想选点配置还得额外加钱，大概5万左右，落地

下来差不多40多万。

玛莎拉蒂走到“骨折降价”这一步，早有预兆。2017年，它在华销量巅峰达到1.44万辆，那

会儿“喜提玛莎拉蒂”就是暴富的代名词。

好景不长，之后销量就一路下滑，2024年全年才卖了1209辆，今年前五个月更是只卖

了384辆，这数据放在超豪华品牌里简直惨不忍睹。

为了扭转颓势，从2023年起玛莎拉蒂已经换了三任中国总经理，可就算管理层换得比翻

书还快，销量该跌还是跌。

说到底，玛莎拉蒂的困境不是单一原因造成的。

首先是电动化和智能化没跟上节奏，现在新能源车型扎堆，不少新势力的加速性能、智

能座舱体验都赶超了传统豪华品牌。

玛莎拉蒂纯电车型用的还是400伏电气平台，在现在800伏平台成为主流的市场里，竞争



力直接拉垮。

有车主反映，Grecale的车机经常卡死、导航跑偏，无线CarPlay连接不稳定，这些智能

化方面的短板，恰恰是中国消费者最看重的点。

其次是品牌定位的尴尬。玛莎拉蒂一直想走年轻化路线，搞定制车型、和手游合作，结

果不仅没吸引到多少年轻消费者，反而让老车主觉得“掉价”。

超豪华品牌的核心价值本来就是品牌溢价和独特体验，一旦这种溢价被打破，品牌魅力

自然会大打折扣。

再说几句

玛莎拉蒂并不是真的想把主力车型卖到35万区间，更多还是为了清理积压库存，缓解经

销商的资金压力。

这次降价的车型大多是23款的固定配置，白色外观、黑色内饰、不带天窗，可选性很少，相

当于“清库存专属套餐”。

如果有40万的预算，你会选择降价的玛莎拉蒂，还是传统豪华品牌的主流车型，或者是

热门的新能源车型？
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