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最近，我发现一个特别明显的现象——大街上的问界是越来越多了，尤其是气场十足的

问界M9(图片|配置|询价)。
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这让我忍不住在思考一个问题：这些问界车主，尤其是问界M9车主们，到底是怎么赚钱

的？

相信不止我一个人会有这个疑问吧。

先说说为什么我会有这个疑问。



首先，个人认为“BBA车主不一定真有钱，但问界M9车主肯定不差钱”。

这话听起来可能有点绝对，但细想确实如此。

舍得花50万买一辆国产车，而不选择同等价位奔驰、宝马或奥迪，这不光需要财力，还

需要魄力。
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毕竟，在传统观念里，50万级别的豪车市场几乎被BBA垄断，国产车很难分一杯羹。

但问界M9的出现，彻底打破了这一局面！

月销量持续过万，最高时能到17000+辆，直接刷新了国产豪车的记录，甚至超过了曾经

的销量王者奔驰GLC，这在两年前是想都不敢想的事情。

就算是国产新能源老大哥比亚迪，也做不到！



所以我说，有一部分BBA车主可能是“打肿脸充胖子，死要面子活受罪”，但愿意花50

万买问界M9的人，一定是实实在在有经济实力的。

其次，问界车主的格局真的也不一样！

我们都知道，在很多场合，尤其是生意场上，BBA就是一张无形的名片。

开奥迪A6L去谈生意，确实比开一辆国产高端车更容易获得对方的认可，也更容易成功，这

就是现实，我们不可否认！

但是，问界M9车主，似乎早已超越了需要靠车标来证明自己的阶段。

他们更清楚自己真正需要什么，不为别人的眼光而活，他们也更注重车辆本身的品质和

体验。

这种生活态度，确实值得欣赏。

那么，核心问题来了：这些问界车主到底是怎么赚到钱的？

我想，从他们更愿意为科技和创新买单也能够看出个七七八八。

问界M9，最大的卖点之一就是华为赋能的全栈智能汽车解决方案——智能座舱、智能驾

驶这些科技配置，愿意为其买单的人，肯定是一群特立独行，不拘一格的人。

他们有钱，或多或少与这种特质有关系吧？

这类车主通常对新事物的接受度更高，也更愿意为技术创新支付溢价。

这种开放的心态，往往也使他们在自己的事业上更容易发现和把握新兴机会。

与传统的“买豪车就是买标”不同，问界车主更看重产品的实际价值。

这种基于价值而非品牌的消费决策，折射出的是更加理性的财富观——知道什么值得买，什

么不值得。这种思维方式在投资和财富积累上同样重要。

不知道我说得对不对？

希望问界M9车主出来说一说。

所以，想要买得起问界M9，至少得满足以下几点吧？

拥抱变化，关注趋势，不要固步自封；

理性消费，为价值买单，而非为面子付费；

拓宽收入渠道，不要仅限于工资收入（尤其重要）；

最重要的是，找到自己真正热爱并擅长的领域，然后全力以赴。



开什么车并不能定义一个人，但这些选择背后反映出的思维方式和价值观，却值得我们

深思。

也许不久的将来，我们都能通过自己的努力，成为那个不需要用车标来证明自己的

人——因为我们的实力，已经足够强大。

真心期待更多问界车主能分享你们的成功经验和故事，给我们这些后来者一些启发！

当然，即使暂时还买不起问界M9，也不妨碍我们朝着这个目标而努力。

毕竟，通往财富的路上，最重要的不是终点，而是那个不断成长的自己。
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对了，如果你是问界车主，不妨在评论区告诉我们：你是做什么的？你又是怎么赚钱的？

真心求教！

感谢您的阅读，喜欢文章就点赞转发一下吧！
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