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车市风云再起，五菱星光一出场便掀起巨浪。在10月15日预售正式开启前，其全新MPV

车型星光730的订单已悄然突破一万五千台。这个数字不仅是一个销售预告，更像是一份投

向市场的宣言书，宣告着“人民的MPV”时代，或许将以一种超乎想象的方式到来。

五菱的出拳，总是精准而致命。当预售价7.68万元起，限时置换补贴价更是探至7.38万

元的消息公布时，整个MPV市场都感受到了这股“价格屠夫”式的冲击力。这几乎击穿了主

流家用MPV的价格底线，它不再仅仅是提供一个选择，而是在向千万中国家庭发出一个无法

拒绝的邀请：高品质的多人出行，可以如此轻松拥有。这背后，是五菱对成本控制与供应链

整合的极致自信，也是对市场需求的深刻洞察。



当然，仅凭价格无法成就爆款。星光730的“内功”同样深厚。它将家的温馨搬进了车

里，胡桃棕与暖沙棕的内饰配色，配上12.8英寸的悬浮中控屏，科技感与居家感巧妙融合。

而真正的杀手锏，是其对空间的理解。88%的后排空间利用率不再是冰冷的数字，而是孩子

自由活动的乐园，是长辈舒展双腿的惬意。“2+2+3”的布局加上宽绰的二排过道，让每一

次上下车都体面从容。电动侧滑门的配置，更是将这份便利性拉满，完美契合了家庭用户在

真实场景中的每一个痛点。

更值得玩味的是五菱的能源策略。星光730一次性提供汽油、插混、纯电三种动力选择，这

并非简单的产品线延伸，而是一张覆盖全场景的出行网络。无论是坚守传统、拥抱新能源过

渡，还是彻底拥抱纯电生活的家庭，都能在这里找到自己的答案。这种“全都要”的产品哲

学，展现了五菱作为国民品牌的野心与担当，它要做的不是迎合一小部分人，而是服务最广

泛的大多数。



五菱星光730的登场，与其说是一款新车的发布，不如说是一场精准的市场预判和一次

对行业规则的重新书写。它用极致的性价比、越级的空间体验和全面的能源方案，向市场抛

出了一个深刻的问题：当一辆车能够如此精准地满足家庭出行的所有想象时，我们是否还需

要为那些溢出的品牌溢价和冗余的配置买单？这道题，留给消费者，也留给所有竞争对手。
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