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马自达EZ-6(图片|配置|询价)又降价了。

2026款刚上市，全系直接砍1.5万到2万，价格降到11.98万-16.28万元。听起来是不是

挺香？但9月销量只有972台——这数字，说实话有点扎心。一个合资品牌的新能源轿车，降

这么狠还卖不动，到底哪出了问题？

11款配置摆在那儿，增程版纯电版都有，续航最高能到1301公里，智能座舱给你上8155

芯片，索尼14扬声器……配置表看着挺美好。可网友热评里直接开喷：“反绒皮内饰是吸灰

神器啊”“连EZ-6和EZ-60都分不清”。降价能救马自达吗？还是说， 这个品牌在新能源赛

道上已经错过了最佳入场时机 ？

11款车型玩数字游戏，消费者却看懵了

2026款EZ-6最大的变化，不是配置升级，而是把所有车型命名改成了“数字+字母”的

形式，跟EZ-60保持统一。听起来挺高级？但实际体验是—— 消费者根本分不清哪个是哪个 。

你说一个年款车型，外观内饰配置全都没变，就改个名字降个价，这操作多少有点敷衍。增

程版还是那个1.5L增程器配160千瓦电机，纯电版还是190千瓦电动机。电池容量也没变，增

程版18.9/28.4千瓦时，纯电版56.1/68.8千瓦时。 说白了就是库存换个马甲重新卖 ，消费

者又不傻。

更让人无语的是11款配置。你搞这么多版本出来，到底想干嘛？看似给消费者更多选择，实



际上把人整得云里雾里。买车的人就想知道：我这个价位能买到什么配置，够不够用。结果

你给我摆出11个选项，每个差几千块钱，配置差异又不明显，这不是在考验消费者的耐心吗？

反绒皮内饰+怀挡设计，是豪华还是负担？

说到内饰，EZ-6确实下了功夫。14.6英寸悬浮中控屏、无边框车门、前排一体式座椅、

索尼14扬声器音响…… 硬件配置确实够豪华 。但网友直接戳中痛点：反绒皮内饰就是个吸

灰神器。

我也试驾过不少用反绒皮的车，刚提车那几天确实高级感满满，摸起来软软的很有质感。可

过了一个月再看？灰尘、毛发、污渍全粘在上面，清理起来贼费劲。尤其是家里有小孩或者

宠物的，基本上一周就得深度清洁一次。 这种材质适合展厅拍照，不适合日常使用 。

怀挡设计也是个争议点。马自达想营造科技感，把换挡机构做成怀挡式，看起来确实简

洁。但对于习惯了传统挡把的用户来说，需要一段时间适应。特别是老司机，手伸到中控台

位置摸不到挡把，那种不踏实的感觉挺难受的。用习惯了也没啥问题，但 为什么要让消费

者去适应你，而不是你去迎合消费者的习惯 呢？



性价比碾压？看看深蓝SL03和L07怎么说

咱们来算笔账。EZ-6现在售价11.98万-16.28万元，看似跟深蓝SL03(12.99万-14.69万

元)、深蓝L07(15.19万-17.09万元)差不多。但仔细一比，问题就来了。



深蓝SL03同样是增程+纯电双动力，配置一点不比EZ-6差，价格还更亲民。深蓝L07虽然

贵一点，但 人家的智能驾驶辅助、续航能力都更强 。更关键的是，深蓝背靠长安，整个供

应链和售后体系都很成熟，消费者买着放心。

再看合资对手丰田bZ3，虽然售价16.98万-19.98万元比EZ-6贵，但人家是纯粹的丰田血

统，品牌溢价摆在那儿。 EZ-6尴尬就尴尬在——合资身份没带来品牌加分，反而成了价格

劣势 。国产新能源卷配置卷价格，你一个合资品牌既没有特别突出的技术优势，品牌认可

度又在下滑，凭什么让消费者选你？

车型|价格区间| 动力类型| 核心优势

马自达EZ-6| 11.98万-16.28万元| 增程+纯电| 品牌情怀、索尼音响

深蓝SL03| 12.99万-14.69万元| 增程+纯电| 性价比高、配置丰富

深蓝L07| 15.19万-17.09万元| 增程+纯电| 智能化强、续航优秀

丰田bZ3| 16.98万-19.98万元| 纯电| 品牌力强、保值率高

数据来源：各品牌官方指导价

写在最后

马自达EZ-6降价2万，看似诚意满满，实则暴露了品牌在新能源市场的焦虑。972台的月

销量，连零头都算不上。 当一个合资品牌失去了技术优势和品牌溢价，仅靠降价促销是救

不回市场的 。

消费者要的不是情怀，要的是实打实的产品力和性价比。反绒皮内饰吸灰、11款配置眼

花缭乱、命名方式让人糊涂……这些细节问题，恰恰反映出马自达对中国市场的理解还不够

深。

说句公道话，EZ-6产品本身没有硬伤，续航够用、配置不差、设计也还行。但 在这个

卷到极致的新能源市场里，“还行”已经不够了 。深蓝、比亚迪、特斯拉们每个月都在刷

新消费者的期待值，你不拿出点真本事，光靠降价和情怀，真的很难。

最后问各位车友一句： 11.98万起售的马自达EZ-6，降价之后你会考虑吗？还是说，你

已经把目光投向了那些国产新能源品牌？
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