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当燃油车装上鸿蒙系统，当插混车喊出“再造爆款”，东风日产的自我革新，终于动了

真格。

10月下旬，东风日产在三天内连续亮出两张王牌：全球首款鸿蒙座舱燃油车天籁(图片|

配置|询价)在襄阳下线，天演架构首款插混轿车N6在广州投产。这一油一电的组合，不仅是

产品线的补充，更是东风日产面对市场份额下滑的背水一战。

日产N7最低售价：11.99万起图片参数配置询底价懂车分4.09懂车实测空间·性能等车友

圈3.1万车友热议二手车10.48万起 | 18辆01 双车战略：油电并行，瞄准两类用户

通过重新梳理产品定位和市场分析，我们提升了主体部分的独特见解和价值输出。

东风日产此次的双车布局，精准切分了两种用户需求：

天籁·鸿蒙座舱主打"燃油车的智能革命"，保留用户对燃油车的信任，同时补齐智能短板。

其搭载的HarmonySpace支持多设备互联，让车机从"功能机"升级为"智能终端"。插混轿车N6

直面新能源市场，凭借2815mm轴距和21.1kWh大电池，对标比亚迪秦PLUS等热门车型，瞄准

限牌城市和实用主义家庭。

策略深意：在燃油车基本盘萎缩的当下，天籁通过鸿蒙系统留住保守用户；N6则以插混

技术争夺政策红利，避免在新能源浪潮中掉队。



02 技术突围：鸿蒙生态与插混性能的差异化打法

两款车选择了截然不同的技术路径：

天籁·鸿蒙座舱的核心是"生态融合"。华为SOUND音响和跨端互联功能，解决了传统燃油车

机卡顿、封闭的痛点，让用户在不换车的前提下享受智能体验。N6的插混系统强调"均衡实

用"。21.1kWh电池支持100公里纯电续航，日常通勤成本趋近于零；天演架构的柔性设计，

为未来电池升级预留空间。

行业对照：当前车企普遍选择"单点突破"，而东风日产双线并进，虽风险更高，但覆盖

人群更广。

日产N7最低售价：11.99万起图片参数配置询底价懂车分4.09懂车实测空间·性能等车友

圈3.1万车友热议二手车10.48万起 | 18辆03 市场挑战：前有追兵，后有围堵

双车面临的竞争环境堪称"地狱难度"：

天籁·鸿蒙座舱需在合资B级车份额连年下滑的逆境中寻找增量。雅阁、凯美瑞同样在智能

座舱上加速迭代，鸿蒙系统虽是差异化卖点，但用户是否愿意为"燃油车+智能座舱"买单仍



是未知数。N6闯入的是国产混动的红海。比亚迪凭借DM-i技术已占据插混市场40%份额，吉

利银河L6、长安启源A05等车型更是凭借性价比疯狂抢占市场。

破局关键：东风日产可能采取"区域聚焦"策略——在限牌城市主打N6的绿牌优势，在下

沉市场推广天籁的鸿蒙智能体验。

04 战略深意：一场传统合资车企的转型实验

双车齐发的背后，是东风日产对危机的紧急应对：

组织变革：王强强调"打破壁垒，全价值链合力"，直指合资企业部门墙厚重、响应慢的痛点。

"N6初流立功竞赛"从零部件保障到订单生产全链条提速，试图复制新势力的敏捷模式。渠道

动员：广州、成都、常州三地同步开展"双车上市培训"，旨在重整经销商信心，确保新车快

速触达用户。

行业视角：正如奥迪、丰田等巨头在电动化路径上摇摆，东风日产的选择折射出传统车

企的转型焦虑——既要保住燃油车基本盘，又要在新能源领域不掉队。

基于前文分析，我们对行业趋势进行了独立思考，提出了具有前瞻性的观点。

东风日产的"双车战役"，更像一场传统合资车企的自我革命：

天籁鸿蒙座舱验证"燃油车智能化"的生存空间；N6试水"自主架构+新能源"的突围路径。

短期看，双车需在定价上找到平衡——天籁智能升级是否溢价过高？N6能否在混动红海

中打出性价比？

长期看，东风日产需证明其技术路线能与比亚迪的垂直整合、吉利的模块化平台正面抗

衡。

市场终将回答：当消费者在纯电与插混、传统与智能之间徘徊时，东风日产这步"油电

双线"的险棋，能否抢回失去的份额？

您更看好哪款车？是天籁的鸿蒙智能，还是N6的插混技术？欢迎在评论区分享您的观点！
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