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10月摩托人气TOP10榜单刚刚出炉，进入“金九银十”销售季，各家车企动作频繁，榜

单出现明显变化。仿赛领域迎来新面孔，张雪500RR登顶，凯越450RR被挤到第八；春

风450SR稳住前三名位置；钱江赛600保持在第五。踏板车领域的热榜表现同样出人意料，新

大洲本田NS150XC在售价接近PCX160的区间抢占了高位，五羊本田NWT150在入市热度经过首

波消化后进入观望期，春风150AURA以“一万出头”的价格和复古风格收获了较多关注。巡

航车榜单被奔达灰石707与灰石250占据，两款新车延续品牌设计优势。复古街车方面，张

雪500F是榜单内唯一上榜车型，与本田CB500SF形成直接对照，当前张雪500F在市场上保持

一定优势，最终能否承压要看对手公布的售价。

把这些变化拆开来张雪500RR的表现有迹可循。它与凯越450RR同属四缸阵营，但在性能

参数与售价上采取更激进的组合，形成更强的性价比吸引力。面对追求四缸声音和加速感的

年轻用户，低一点的入手门槛就能把一批潜在买家拉过来。凯越450RR排到第八，排名滑落

说明市场对产品定价与实际体验之间的敏感度很高。春风450SR保住前三关键在于产品打磨

与长期口碑，设计细节与做工水准对注重车身质感的消费者影响明显。官方采取降价促销也

起到了推动作用，价格端的小幅让利能迅速带来热度回流。钱江赛600持续热度在于它把价

格、动力和造型维持在一个平衡点，面对同级竞品时不靠单一噱头取胜，而是靠整体表现说

话。



踏板市场的动态透露出两个信号。一个是品牌零部件和定位改变消费者决策路径。新大

洲本田NS150XC以接近两万元的定价，与PCX160直接竞价，但在ADV风格和名牌零件配备上做

了差异化，吸引热衷于旅行、轻越野的踏板玩家关注。另一个信号来自交付与口碑的节奏。

五羊本田NWT150此前被普遍视作150级别平踏首选，上市后热度回落部分原因是交付进入常

态，市场上开始出现等待口碑发酵的声音。用户对长期耐用性、售后与二手保值等方面的期

待决定了热度能否转化为稳固销量。春风150AURA抓住“入门复古风+女性用户”这一定位，

用一万出头的价格门槛把握城市通勤与颜值需求的结合点，表现了市场细分定位的有效性。

巡航与复古街车的上榜车型也各有背后逻辑。奔达灰石707和灰石250作为重磅新车，延

续厂家在外观风格与性价比上的既有路线，设计语言更统一，配置与价格带来的直观吸引力，

促成了榜单位置。市场上对“有型且不夸张”的巡航车需求依然存在，奔达这类连续推出符

合审美的产品能够快速获得关注。张雪500F作为榜单里唯一的复古街车，其存在意义在于提

供一个和本田CB500SF不同的选择。张雪在品牌自信与定价策略上给了这款车生存空间，暂

时看不到可替代品，但对于有明确购买倾向的用户，最终决策仍会被竞品售价所影响。



从榜单透露出的整体趋势来短时间内可以带来排名变化的主要因素有四类：产品力的可

感知提升、合理的价格策略、品牌与零部件带来的溢价，以及交付与口碑的节奏配合。那些

在发动机类别、外形设计和配置上形成明显差异化的车型，更容易被年轻消费群体快速识别

并转化为关注。厂商在制定价格时要考虑到同级竞品的心理价位，微小的价格优势加上明确

的产品定位就能显著提升热度。交付能力和用户口碑在榜单稳定性方面起到放大或削弱作用，

快速交付并保证首批用户体验，是把热度转化为持续销量的关键。不同细分市场有不同的决

胜点：仿赛是性能与价格、做工的合成体；踏板依赖品牌部件与用户生活方式匹配；巡航靠

设计语汇与舒适度打动人心；复古街车则考验品牌形象与定价匹配度。

一轮榜单反映了一段时间内消费者选择的真实偏好。十月的TOP10显示出消费者在性能、价

位和风格之间做出更直接的判断，最终上榜的车型各自用不同的方式完成了与用户的匹配。

榜单中的张雪500RR、春风450SR、钱江赛600、新大洲本田NS150XC、五羊本田NWT150、春

风150AURA、奔达灰石707、奔达灰石250和张雪500F，都是这段市场博弈中的代表。榜单既

是品牌战术的即时反馈，也是产品在市场上被检验的结果。
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