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2026 款长安深蓝 L07 于 2025 年 8 月中旬完成改款并正式上市，本次升级以“普及

更高级别的智驾与能量方案”为主线，官方指导价区间在约 14.59 万—16.59 万元，上市

初期伴随有限时优惠使得入门门槛进一步下探。

深蓝L07最低售价：13.19万起最高降价：2.00万图片参数配置询底价懂车分3.89懂车实测空

间·性能等车友圈2.9万车友热议二手车9.65万起 | 26辆

此次换代并非彻底颠覆固有造型，而是围绕智能化、动力与座舱体验进行系统化升级，

目标非常明确：把同级车的“技术配置天花板”下移，让更多用户能以合适价格享受高阶辅

助驾驶与较强的续航组合。

外观上，L07 延续家族式的现代掀背造型，但在细节上做了“有意的克制”，整体造型

保持流畅而落地的中型轿跑轮廓。整体看，L07 的外观不是极端激进的美学实验，而是有节

制的高级感——对目标用户（家庭与白领兼顾）比较友好。

车头采用分体式灯组设计，与日行灯的联动让前脸在不同光照下呈现不同表情，装配更

加凌厉的灯带与较低的进气格栅面板，使视觉重心下移，表现出稳重同时带一点运动感，平

顺的包围线条在低速行驶时显得精致。

侧面线条强调车顶的溜背弧线与车窗下沿的折射线条，轮拱适度外扩，配合较短的前悬

与修长的后悬，营造出“动态静止时也在走”的姿态。溜背和近似轿跑的倾角，既兼顾空气

动力学也照顾后排头部空间。
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尾部则以收束感与灯组辨识度为主，贯穿式或半贯穿灯带（视不同配置）既提升识别性，也

使尾部在夜间更具视觉存在感。设计稳中求变，更偏向成熟审美而非花哨噱头。

内饰方面，L07 的调性更接近“生活化的科技舱”。整体布局以一体化中控屏和贯穿式

饰板为主，注重操作逻辑与触觉反馈的统一；车机平台在此次改款中升级了算力——新车搭

载了更新的芯片与更流畅的人机交互体验（例如更快的界面响应与更丰富的场景联动），这

在日常使用中能明显感受到界面延迟减少与多任务切换更顺滑的好处。

中控显示、HUD 与抬头显示等视听交互被整合进“以驾驶为中心”的体验矩阵，语音、

车机与智驾系统的联动也做了更深的场景打通。

座椅与乘坐体验是 L07 的另一关键点：前排座椅在包裹性与舒适性上都做了妥协的平

衡，填充物偏向长途友好型，且高配车型提供多向电动调节与通风/加热功能。

后排在轴距与座椅布局上有实打实的照顾——官方与媒体资料显示，L07 提供接近同级

更宽的后排乘坐空间与多样化的后排娱乐/控制界面（后排触控屏、拓展 PAD 等），这让它



在家庭用户场景中更具竞争力。总体来说，内饰用料与质感在同价位段表现中上，车机与座

椅的联合体验是本次更新的重点。

空间与实用性方面，L07 以接近 2900mm 的轴距和掀背式尾厢的灵活性为卖点：后排乘

坐感受被设计为“既能舒适坐三人，也能放下一段出游装备”，并通过后排座椅放倒、掀背

口岸设计来提升日常载物能力（媒体测试提到放倒后的空间扩展与接近千升级别的实用容

积）。在家庭场景、周末短途或中长途行李装载上，掀背造型比传统三厢更具实用弹性。

需要指出的是，掀背在审美上会牺牲一点传统“后备箱规整”的习惯，但换来的换车率

与灵活度往往更适合国内多场景用车需求。

智驾体系是本次 2026 款 L07 的“拳头产品”。长安将 L07 全系标配华为乾崑智驾

ADS SE（基于 WEWA 架构、与 ADS 4 同源的概念），并引入全向防碰撞系统 CAS 4.0、丰

富的高速领航与城区场景辅助能力，由此使得 L07 在同级别中具备较高的主动安全与辅助

驾驶覆盖率。

功能上包括高速 NOA（上下匝道辅助、智能过弯与变道支持）、城区巡航辅助（支持交

通信号灯识别与路口策略）、以及较为完善的泊车生态（远程/离车/代客泊车等），并通过

OTA 持续推送能力增强后续功能。这样的配置意味着即便你不是自动驾驶拥趸，也能明显感

受到日常驾驶负荷的减轻，尤其在长距离高速与城市拥堵场景。

动力与续航策略上，L07 继续采用“纯电 + 增程”的双路径矩阵，覆盖不同用户的出

行习惯与心理预期。

具体到数据（媒体与厂方披露）：增程版（超级增程 2.0）在“240km 纯电 + 约

1500km 综合”这一组合上表现平衡，适合以城市通勤为主且偶尔长途的家庭。

纯电版本则分为约 550km（56.12kWh 电池）与 660km（68.82kWh 大电池）两档（CLTC

工况），对应的电机最大功率与零百加速也在家用至运动化之间给出区分（部分版本

0-100km/h 时间在 6.2 秒到 7.4 秒区间）。

与此同时，L07 支持快充场景（媒体报道提到 3C 超充，具备“10 分钟补 100 公里续

航”级别的快充表现），实用性较强。这样的动力套系覆盖面广——既有“通勤经济派”

（增程短电）也有“里程焦虑免疫派”（长续航纯电）。

谈回产品力：L07 的优势在于“配置密度高 + 智能化落地 + 多样动力可选”。同价位

内把华为系高级辅助驾驶和相对充裕的续航组合作为标配，这是其对抗同级合资与自主对手

的一枚重要筹码。对于看重“高配少花钱”的用户，L07 有明显吸引力。

对于注重品牌或极致操控体验的用户，L07 仍存在短板，比如品牌溢价、二手残值预期、以

及与豪华品牌在质感层面的差距。不过，如果你把目光放在“日常舒适、智能辅助、出行成

本与便利性”这几项指标，L07 的整体方案非常具有说服力。



个人观点是：L07 并不是那种靠单一爆点获得传播的车型（比如极端性能或极奢豪华），而

是把“可被大多数场景真用到的技术”做成标准配置，从而提高产品在日常生活中的价值感。

这种策略在短期能拉动销量并提升用户口碑，但在长期则考验品牌服务、OTA 支持与用户生

态的经营能力——毕竟，高密度的软件与智驾功能需要厂商持续投入以维持体验差距。

对于预算在 15 万上下，想要一次性买到“更好用、更智能”的中型家用车的消费

者，L07 值得把它和同价位竞品放到同一表格里逐项比对。

最后给出几个实践建议供想买车的读者参考：如果你常跑高速并且希望较少人工干预，

优先考虑搭载华为 ADS SE 的高阶配置与续航更长的纯电版本；如果经常在城市短途通勤且

担心充电便利，增程版在整体成本上更友好。

购车时重点看供应链配置（比如是否包含 3C 超充的配套、轮胎/刹车等底盘部件的实

测表现）以及 4S 店/官方在本地的服务响应速度（智驾与 OTA 依赖售后支撑）。

总体而言，L07 的出现意味着中级家用轿车在“智能化+续航”两条线上继续升格——

这对消费者而言是好事，但也需要理性匹配自己的用车场景，再做决定。

HTML版本： 华为ADS加持，掀背轿跑+增程，2026款长安深蓝L07购买指南

https://www.cae-forum.org/caegl/1827.html
https://www.cae-forum.org/caegl/1827.html
https://www.cae-forum.org/caegl/1827.html
https://www.cae-forum.org/caegl/1827.html
https://www.cae-forum.org/caegl/1827.html

