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奔驰C级(图片|配置|询价)作为德国豪华汽车品牌中的一个经典车系，始终以其独特的

品牌魅力和设计风格吸引着广大消费者。近期，奔驰C级车系再次以优异的销量成绩荣

登“豪华车周销量榜”榜首，进一步彰显了其在豪华车市场的实力与影响力。可以说，奔

驰C级车系凭借出色的性能、豪华的配置以及合理的价格定位，为消费者提供了优质的驾乘

体验，赢得了市场的广泛认可。而这辆奔驰C级 2019款 C 180 L 时尚型运动版在2019年6月

上牌以后，一直保持着不错的运行状态。表显里程9万公里，家用车，颜色为蓝色，没有过

户记录。这辆车的售价为11.98万，符合正常的市场行情。

奔驰C级最低售价：21.48万起最高降价：12.00万图片参数配置询底价懂车分4.03懂车实测

空间·性能等车友圈69万车友热议二手车1.58万起 | 5033辆

基础车况

这辆奔驰C级 2019款 C 180 L 时尚型运动版属于中型后驱轿车，车源地为贵阳，2019

年6月正式上牌，没有过户记录，家用车，颜色为蓝色，行驶里程为9万公里，新车售

价31.58万，现在的二手车售价为11.98万。

奔驰C级最低售价：21.48万起最高降价：12.00万图片参数配置询底价懂车分4.03懂车实测

空间·性能等车友圈69万车友热议二手车1.58万起 | 5033辆



具体配置

从细节方面来看，这辆车配有仿皮座椅、单天窗等配置，其中双区自动空调同级领先。

就个人看来，自动空调是夏天使用频率最高的配置，这辆车的自动空调不仅操作便捷，还能

根据车内温度自动调节，无论是舒适度还是便利性都大大提升，尤其是在这个炎热的季节，

坐进车里打开自动空调，很快就能享受到清凉舒适的环境。值得一提的是，这辆车还配

有LED近光灯和远光灯，不仅提升了照明效果，还增加了行车安全性。

动力性能方面，这辆车搭载了1.6T 直列4缸，涡轮增压发动机，9AT手自一体变速箱，

换挡平顺，传动效率高。在驾驶过程中，我深刻感受到了这辆车出色的加速性能和流畅的换

挡体验。无论是在城市道路还是高速公路上，只要轻踩油门，发动机就能迅速响应，提供源

源不断的动力输出。而9AT手自一体变速箱的换挡动作几乎感觉不到顿挫感，整个过程都非

常流畅和平稳，这种优秀的动力组合让我在享受驾驶乐趣的同时，也感受到了奔驰品牌的精

湛工艺和技术实力。

车身尺寸

这辆车的车身尺寸为4784x1810x1457(mm)，轴距为2920(mm)。在乘坐体验方面，无论是

前排还是后排乘客，都能享受到宽敞舒适的乘坐空间。尤其是后排腿部空间，得益于较长的

轴距，乘客可以轻松翘起二郎腿，尽情舒展双腿。而在行李舱空间方面，这辆车同样表现出

色。虽然官方数据没有给出具体的行李舱容积，但根据我的观察和使用经验，它完全可以满

足日常出行的需求。无论是放置几件行李还是装载一些大件物品，都能轻松应对。



市场行情与用车成本

按照当前的市场行情，这辆二手奔驰C级的售价在12.13-14.88万之间。当然，具体的售

价会受到车辆状况等因素的影响。从经济角度来看，这辆车的百公里油耗为6.2升，按照常

规使用频率计算，每年的油费大约需要5278元。在保险方面，每年的保费预估为5188元，这

是保障车辆安全行驶的必要支出。此外，车辆保养也是不可忽视的一部分，每年预计需

要2678元来维护车辆的良好状态。综上所述，这辆车的十年平均用车成本大约为每年13269

元，这是一个相对合理的消费水平。

竞品对比

在豪华中级车市场，竞争车型各自凭借其独特魅力和品牌价值吸引着消费者。相比竞品，奔

驰C级以其独特的品牌魅力、豪华的内饰设计和合理的性价比，为消费者提供了优质的驾乘

体验。在品牌方面，奔驰C级继承了梅赛德斯-奔驰一贯的豪华形象和精湛工艺，使其在众多

竞品中独树一帜。而奥迪A4L则以其科技感十足的内饰和强劲的动力性能著称；宝马3系则在

运动性能和操控手感方面更具吸引力；沃尔沃S60则更注重安全性和北欧简约设计。在功能

配置方面，奔驰C级配备了智能驾驶辅助系统、高级音响系统等高端配置，为驾乘者带来豪

华舒适的体验。奥迪A4L的科技感内饰和宝马3系的运动套件也是各自特色的体现。沃尔

沃S60则在安全配置上更为注重。每款车都有其独特之处，选择哪一款还要看消费者的具体

需求和偏好。

综上所述的新车含税价、用车成本、市场行情、优势分析、同款比价等数据仅供参考。

在配置部分，因为二手车非标品，车辆可能会存在配置改装的情况，具体车况信息需要线下

结合车辆实际情况进行综合参考。
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