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网络上“打死不买电车”的声音还没消散，现实销量早已给出答案！据汽车工业协会最

新数据，近一年中国市场销量最高的10款车中，新能源汽车强势占据7个席位，燃油车仅3款

入围。曾经的“销冠常客”们境遇各异，而比亚迪更是包揽4席，堪称最大赢家。这是否意

味着燃油车时代真的要落幕了？下面揭晓完整榜单！

第十名：比亚迪元PLUS（纯电）—— 10万级实用派标杆



作为家用纯电SUV的“常青树”，比亚迪元PLUS凭“实在”圈粉无数。CLTC纯电续航可

达510公里，日常通勤一周一充足够，短途自驾毫无压力；刀片电池带来超高安全

性，30%-80%快充仅需半小时，补能便利性拉满。十几万的售价搭配极低的用车成本，成为

许多家庭的首购优选，近一年销量达257029台。



第九名：星越L（燃油）—— 燃油车最后的倔强

新能源车围剿下，星越L能挤进前十，靠的是硬实力碾压。2.0T发动机爆发出强劲动力，7.5

秒破百、100-130km/h超车仅需4.2秒，动力储备远超同价位竞品；百公里7升左右的油耗，

在燃油车中堪称“省油能手”。超大空间、高质感内饰加十几万的售价，让它成为燃油爱好

者的首选，近一年销量262845台。



第八名：比亚迪秦L（插混）—— 2000公里续航破焦虑

10万级家轿市场的“现象级选手”，比亚迪秦L的实力远超价位预期。外观内饰质感看

齐二十万级车型，低配版零百加速也能跑进8秒，动力响应迅猛。最核心的优势是续航——

满油满电状态下续航超2000公里，彻底终结里程焦虑，堪称“长途自驾神器”，近一年销量

高达307916台。

第七名：宏光MINIEV（纯电）—— 微型电车“销冠王”

微型电车市场的标杆从未易主，宏光MINIEV凭极致性价比和场景化设计持续热销。3米

多长的车身搭配4.5米转弯半径，菜市场、胡同穿行灵活自如；支持家用充电，上下班代步

每月电费仅100元左右，用车成本低到离谱。即便冬季续航缩水至200公里左右，也完全能满

足日常通勤需求，近一年销量320417台。

第六名：轩逸（燃油）—— 家轿市场“常青树”



燃油车时代的“销冠常客”，轩逸即便在新能源浪潮下，依旧稳坐前十。主打家用舒适

取向，超大后排空间、柔软座椅质感，加上成熟可靠的动力总成和较低的维保成本，成为许

多务实家庭的选择。作为燃油车性价比的代表，它用321468台的年销量证明，燃油车仍有稳

固基本盘。

第五名：朗逸（燃油）—— 德系家用车的坚守

和轩逸一样，朗逸曾是燃油车时代的“王者”，近十几年销量始终名列前茅。德系底盘

调校带来扎实的行驶质感，皮实耐用的特性深入人心，满足了消费者对家用车“靠谱”的核

心需求。尽管新能源车型挤压了部分市场，但它仍以322568台的年销量，守住了德系家用车

的阵地。

第四名：比亚迪宋PLUS（插混/纯电）—— 全能型SUV爆款

比亚迪宋PLUS的火爆，离不开精准的产品定位。作为紧凑型SUV，它提供插混（DM-i）

和纯电两种版本，满足不同用户需求：DM-i混动系统解决续航焦虑，亏电油耗极低；纯电版

本则主打低成本通勤。加上比亚迪的品牌影响力和高性价比，成为家庭SUV的热门选择，近

一年销量392800台。

第三名：比亚迪秦PLUS（插混）—— 10万级性价比天花板

起售价不到10万，却搭载先进插混系统，比亚迪秦PLUS堪称“国民家轿”。市区通勤基

本不用油，百公里亏电油耗仅3升左右，用车成本堪比电动车；外观时尚、内饰科技感十足，

驾乘体验远超同价位竞品。精准击中城市家庭用户的核心需求，近一年销量高达421879台。

第二名：特斯拉Model Y（纯电）—— 智能电车标杆

特斯拉Model Y能成为亚军，不仅靠电动化，更靠科技潮流标签。从底层专为电动设计

的架构，带来灵敏操控和迅猛加速，颠覆传统驾驶体验；品牌效应加马斯克的个人影响力，

让它成为智能出行的象征。不过近期争议不小——早年售价6.4万元的FSD功能，至今未

向3.0车主全面推送，而国产智驾早已落地，引发不少用户不满。即便如此，它仍以455460

台的年销量，稳居豪华纯电SUV榜首。

第一名：比亚迪海鸥（纯电）—— 国民代步车销冠

年度销量王毫无悬念花落比亚迪海鸥！短短27个月销量突破百万大关，平均每天有1200

多人选择它。核心优势是精准击中年轻人和通勤族需求：亲民售价搭配刀片电池，安全性拉

满；300公里以上续航满足日常代步，告别传统小车的廉价感，兼顾实用、智能与个性。近

一年销量高达467576台，成为真正的“国民代步电车”。
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