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车崩了？

来源：王家豪 发布时间：2025-11-17 16:29:12

6月26号，小米YU7(图片|配置|询价)上市，截止到目前整整4个月时间。

网上一批博主表示：“小米YU7保值率崩了，二手车赔惨了”，我了解到的信息是，目

前全新的小米YU7提车周期依然非常长。

在新车等车需要周期的情况下，二手车就不可能崩盘。

小米YU7最低售价：25.35万起图片参数配置询底价懂车分4.03懂车实测空间·性能等车友

圈8.3万车友热议二手车26.39万起 | 194辆

所以，这大概率是博主吸引流量、制造对立面的方式，我简单上二手车网站看了下二手

小米YU7的销售信息，也算是验证了我的想法。

8月上牌，跑了5000公里的YU7，指导价25.35万的版本，目前二手车车商挂价24.98万。

8月上牌，跑了3000公里的YU7，指导价27.99万的版本，目前二手车车商挂价27.98万。



小米YU7在二手车市场中的挂牌价，基本上都维持在这个水平，按照行业从业者的角度

分析，这哪里是“崩盘”，这简直就是无比的保值，且是相当的保值。

一台25万-30万的车，就目前的这个行业环境而言，开几个月还能按照指导价卖，你告

诉我这是崩盘了？

当然，这是车商的卖价，车主卖给车商，大概还有个至少几千块钱的差价，比如说车

商24万收回去，挂价25万。

但无论怎么说，这个价格都太坚挺了。

还是那一个原因：新车需要等，而且等的时间太长了，我问了下身边定小米YU7的朋友，等

车4周，也就是现在下定，12月才能提到车。



这个周期在所有的电车里，算很长的了。

雪佛兰畅巡最低售价：18.29万起图片参数配置询底价懂车分3.69懂车实测空间·性能等车

友圈2.4万车友热议二手车3.88万起 | 7辆

主要两个原因吧，一个是小米YU7的设计感真的很强，虽然产品上不是那么的完美，但

这个市面上不存在完美的车型，小米有自己的用户群体。

这部分用户群体热爱小米的设计，加之消费能力比较强，所以订单几乎是“溢出”的状

态。

另一个，小米的产能真的跟不上，无论是工厂还是供应链，拉的都比较满，这也间接呈

现出来了供需失衡的状态。

总的来说，小米YU7在二手车市场，还是非常坚挺的状态。

什么样的小米YU7价格是真的崩了？顶配的32.99万的版本，看到几台二手车商标价30万，收

购价基本上就是29万左右。

的确，相比于新车，车主卖车是便宜了4万。

而且，别忘了，首批车主都是有“加装配置”，加上税、保险、加装的配置，落地价得

奔着35万去，开了3个月卖了29万。

小米YU7最低售价：25.35万起图片参数配置询底价懂车分4.03懂车实测空间·性能等车友

圈8.3万车友热议二手车26.39万起 | 194辆

整整6万！用崩盘来形容也毫不为过。

这也说明了一点，更多人买的是小米的造型设计，只要是YU7就行，是不是顶配根本就

无所谓，而且我们也说过，YU7的基本配置已经非常丰富，无论是续航、配置还是性能都足

够用了。

退一步想想，25万入门的YU7，和顶配33万左右的YU7，在获得的情绪价值对等情况下，

更多人买的是入门版。

所以，入门版的小米YU7保值率更高，不愁卖、不怕亏，顶配的YU7买的人少，想要脱手

必然亏的多。

这也充分验证了我们之前说的那句话，买电车其实选择入门版就足够用了，一个是现在

的电车配置都很够用，另一个是很多人买电车都只是情绪价值属性居多，不是工具属性，那

么顶配车型存在的意义就没有想象中的大。

奔驰C级最低售价：21.48万起最高降价：12.00万图片参数配置询底价懂车分4.03懂车实测

空间·性能等车友圈69万车友热议二手车1.72万起 | 4776辆

而且，小米YU7被注入了过量的情绪价值，入门版更吸引人。



再来看下整个大环境，20多万的车开4个月是一个怎样的贬值状态，奔驰C260L运动版，

新车的裸车价在24万左右，考虑到交税的原因，落地价基本上在26万-27万左右。

目前，二手车市场的收购价在20万左右。

没错，一样20多万的车，当年极其保值的奔驰C级，在终端已经很便宜的基础上，二手

车也要赔掉至少5万块。

对比之下，小米YU7的保值率，只能说太权威了。

本质上来说，我不太建议买二手电车，原因很简单，车企提供的各种质保承诺，都是针

对新车、首任车主来的，比如说电池包终身质保，只要过户就失效。

虽然说二手车也有质保，但二手车的质保基本上都是“6年12万公里、8年16万公里”这

种，权益蒸发了不少。

基于小米YU7如此保值的情况，还是买台新车更爽、更放心、质保也要更久一些。
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