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近期，一批年轻人以超低价格购入威马、观致等倒闭车企的车辆，追求“性价比拉满”

的消费体验，却面临配件短缺、车机断网等售后困境。这场看似“捡漏”的消费行为，背后

究竟是理性选择还是盲目冒险？
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低价诱惑与市场空白

随着威马、观致、宝沃等车企相继破产或退出市场，部分经销商和二手车商开始以“骨

折价”清理库存。例如，原价20万元的纯电SUV一度降至8万元，原价10万元的家用轿车仅

售4万元。这种“抄底价”迅速吸引了大量预算有限但渴望拥车的年轻人。据二手车平台数

据显示，2023年下半年以来，“倒闭车企”车型交易量同比增长47%，其中25-35岁消费者占



比超六成。
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从“真香”到“真愁”的转变

上海车主小张于2023年11月以6.5万元购入一辆威马EX5，仅为原价的三分之一。提车初

期，他曾在社交媒体兴奋分享：“性价比碾压所有同价位新车！”然而三个月后，车辆中控

屏突发故障，维修却成了难题。官方售后网点已关闭，第三方修理厂报价超8000元，且需等

待配件至少一个月。

与小张类似的车主并非个例。在广州，一群观致5车主因车机系统停服无法使用导航，

只能依靠手机支架“续命”；在成都，某宝沃BX7车主为更换发动机传感器，辗转三省市才

找到适配零件。更严峻的是，部分电动车型因厂家服务器关停，导致手机App远程控制、充

电桩预约等功能彻底失效。
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狂欢下的隐形成本

某汽车维权平台统计显示，2024年第一季度关于倒闭车企车辆的投诉量同比上涨210%，

其中“配件等待周期长”（占比38%）、“车机功能瘫痪”（占比27%）、“三包服务落空”

（占比22%）成为三大焦点问题。值得注意的是，这些车辆的后续维修成本普遍达到普通二

手车的1.5-2倍，且保险费率因“零整比”过高而上浮15%-30%。

风险与机遇的博弈

• 车主自救群体：超过200个“绝版车互助群”在社交平台涌现。群主“@老李搞车”透

露，成员们共享拆车件货源、民间维修手册甚至自编软件破解车机限制，“有人专程去倒闭

工厂周边回收库存件，但零件终究会消耗完”。



• 行业专家：清华大学车辆工程系王教授指出，“抄底绝版车如同购买电子产品的官翻

机，短期收益明显，但长期依赖生态链支撑的功能车辆一旦失去厂家支持，可能快速贬值甚

至提前报废。”

• 法律从业者：北京某律师事务所律师提醒，部分车辆因企业注销无法完成产权转移，

消费者需警惕“无法上牌”的风险。

当性价比的狂欢遇上售后体系的崩塌，这场年轻人主导的“绝版车淘金热”已然超越消

费行为本身，折射出新能源汽车行业洗牌期消费者权益保护的盲区。若缺乏行业监管与标准

化退出机制，未来或将有更多消费者陷入“买车即拆盲盒”的困局。值得思考的是：当技术

创新与市场淘汰持续加速，我们该如何构建更可持续的消费安全网？而对于普通消费者而言，

在“低价”与“风险”的天平上，又该如何做出理性抉择？
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