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海口一家广汽埃安展厅内，看车的人挤得水泄不通，销售顾问忙得脚不沾地。“客流和

订单量比平时涨了六成！”门店经理廖佳玲一边补货一边说，“我们不得不延长营业时间，

把仓库里的现车全摆出来了。”

从明年1月1日起，实施了十年的新能源车购置税免征政策将调整为减半征收。这意味着，购

买一辆30万元的新能源车，消费者将多支出约1.5万元的购置税。

政策变动与年底传统销售旺季叠加，正在全国各地催生一波新能源车消费高峰。
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01 政策变革：十年免税时代告一段落

新能源汽车免征购置税政策始于2014年，至今已连续四次延期。



这一政策对中国新能源汽车市场的快速发展起到了重要支撑作用——从2014年全年销量

仅7.48万辆，到2025年前三季度销量已突破1100万辆，中国已成为全球最大的新能源汽车市

场。

根据新政策，2026年1月1日起，新能源汽车购置税将从全免调整为减半征收，每辆新能

源乘用车减税额不超过1.5万元。

同时，插电混动车型的纯电续航门槛将从43公里大幅提升至100公里，电耗标准也实行

了更严格的分级管理。



中国汽车流通协会副会长王都表示：“现在新能源汽车的质量和技术在逐渐提升，根据

行业的发展，国家鼓励的方向、鼓励的标准也会逐渐提升，这样就会鼓励更先进的、更好的

技术应用到新能源汽车上。”
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02 市场反应：经销商与消费者的双向奔赴

随着政策调整进入倒计时，市场已掀起一波购车热潮。

在江苏南京，经销商们通过展厅物料展示、专人政策解读等方式，帮助消费者清晰了解



政策细节。

苏豪天泓汽车集团新能源品牌负责人曹慧表示：“我们给消费者准备了非常丰富的现车

资源，让消费者真正能够抓住购车黄金期，享受政策的红利。”

面对政策变化，近20家车企也已掀起“自救潮”。奇瑞、蔚来、小米等品牌纷纷推

出“购置税兜底”方案，企业自掏腰包为消费者补差价。

说白了，就是2025年下单，2026年提车，车企为消费者补2026年比2025年多交的购置税。
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03 购车策略：何时入手最划算？

对于消费者而言，面对政策调整，如何选择购车时机成为现实问题。

如果你是刚需消费者，现在就是最佳入手时机。今年购车可享受最后一波全额免税优惠，直

接省下一笔可观开支。

以售价30万元的车型为例，现在购买可比明年省下约1.5万元购置税。

专家建议，若计划在2026年及以后购车，也无需焦虑，不用为了省少量购置税而将就买

当下的车型。

2026年车企为符合新政要求，会集中投放一批续航更长、架构更先进、电耗更低的新车，且

售价有可能比当前同类型产品再低10%-20%。
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04 行业转型：从“价格战”到“价值战”

购置税政策调整不仅仅是税收手段的变化，更是推动新能源汽车产业从“价格战”走

向“价值战”的关键一步。

严格的技术门槛将倒逼车企加大核心技术研发投入，专注于提升产品品质、优化能耗表

现与续航能力，而非单纯依托政策红利进行低成本竞争。

业内人士分析，那些只追求短期利润、缺乏研发投入的企业，其产品若无法满足续航、

电耗等新标准，明年起将陆续失去上市资格和政策支持，面临被淘汰的风险。

而持续投入技术升级的车企将迎来红利期。真正有实力的车企将依靠技术创新和产品力

在市场中脱颖而出。
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走进任何一家新能源车展厅，你都能感受到这股热潮——销售员嗓子沙哑却依然耐心解

答，财务室排着长队等待签约，交付区的新车一辆接一辆被提走。



“这段时间，我们每天都忙到深夜。”一位销售顾问擦拭着额头的汗水说道，“很多客

户直接说，就是要赶在政策结束前把车定了。”

随着2026年的临近，新能源汽车市场正在经历一场从“政策驱动”到“市场驱动”的深

刻变革。
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