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五万元买辆车，这事儿听着就像天上掉馅饼。京东真敢这么玩？背后藏着什么玄机？这

哪是卖车，分明是在下一盘大棋。京东这次放出的价格炸弹，直接把汽车行业的门槛给炸了

个稀巴烂。4.99万元，这个数字像一把锋利的刀，狠狠插进了传统4S店的心脏。

消费者乐开了花，经销商却愁白了头。京东这招釜底抽薪，玩得可真够绝。表面上看是

在卖车，实际上是在重构整个汽车销售生态链。这价格战打得，让竞争对手措手不及。京东

早就不是那个只会卖3C产品的电商了，它现在要的是整个汽车市场的蛋糕。通过低价策略，

京东正在疯狂收割用户数据。这些数据比卖车本身值钱多了。

消费者买到的不仅是便宜，更是京东精心设计的消费陷阱。一旦你上了这条船，后续的

保养、保险、贷款，京东都能分一杯羹。这叫放长线钓大鱼。京东的野心可不止于此。它要

打造一个完整的汽车生活闭环。从买车到养车，再到卖车，京东都想包圆了。

这种全产业链布局，让传统车企看得直冒冷汗。京东这步棋走得妙啊，用一辆车撬动了

万亿市场。消费者以为自己占了便宜，殊不知早已成为京东棋盘上的棋子。这场价格战才刚

刚开始，好戏还在后头呢。京东这盘棋，下得可真够大。
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