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“一辆25万购入的国产新势力，两年后残值不到10万。”这样触目惊心的案例正在二手

车市场不断上演。曾经号称颠覆传统汽车行业的新能源车，却在二手市场遭遇断崖式贬值。

中国汽车流通协会的数据显示，2024年新能源二手车整体保值率仅为48.5%，远低于燃

油车。主流电动车型在购入两年后残值率普遍不足35%，堪称“断崖式萎缩”。

01 价格乱象：准新车为何沦为“烫手山芋”？

打开二手车平台，新能源车的贬值曲线令人窒息。比亚迪海鸥一年期保值率从2024年

的75.29%暴跌至2025年的68.7%。

更讽刺的是，当车主试图转手时，却发现市场已被“零公里二手车”占领——这些挂着

二手牌照的“准新车”，售价竟比4S店便宜近三成。



价格倒挂已成魔幻现实：秦PLUS DM-i智驾版新车指导价12.58万元，零公里二手车售价

仅8.98万元。

出口转内销的“幽灵车” 更搅乱市场。比亚迪2024年出口的43.3万辆新能源车中，

约15%通过平行渠道回流国内，售价比新车低15%。

02 三重绞杀：谁在摧毁电车残值？

价格战的核爆效应，成为压垮保值率的第一张骨牌。2024年比亚迪掀起的价格战堪称行

业地震：护卫舰07直降5.5万元，海鸥非智驾版降至5.68万元。



特斯拉Model 3因2023-2024年多次官方降价，累计降幅超5万元，导致二手车价格“断

崖式下跌”。不到两年车龄的特斯拉Model 3，二手车价直接“腰斩”，从31万跌至15.5万

元。

技术迭代的“数码式淘汰”则加速了价值蒸发。新能源车却像手机般年年升级。2025年

比亚迪第五代DM系统热效率达46.06%，直接让搭载第四代系统的车型残值缩水12%。

电池革命更让旧车型沦为“电子垃圾”：蔚来新款ES6换装150kWh半固态电池后续航提

升58%，旧款残值应声下跌25%。

政策套利的灰色狂欢，给了残值最后一击。二手车商利用“以旧换新”政策，用报废车

置换零公里二手车套取1.5万-2万元国家补贴。

03 电池健康：二手电车估值新法则

在2025年的今天，评估一台二手电动车价值的天平已经发生倾斜。记住这一新公式：电

池健康度（SOH）>车龄>里程。

一台SOH低于80%的电动车，即便车龄再新、里程再少，其续航表现也可能大幅下降。这

种核心体验的下降，是任何外观上的光鲜都无法弥补的。

有案例显示，一辆2023款北汽EX5因电池健康度仅剩68%，车商收购价从18万元暴跌

至3.5万元，且因更换电池成本（5万元）高于车价，长期无人问津。

04 隐形成本：藏在水下的冰山

质保权益的断裂是另一个痛点。很多车企对首任车主提供终身质保，但这个权益通常不

能转移。当车辆所有权变更后，最核心的三电系统保障就失效了。

保险问题首当其冲。部分保险公司对电动车的承保态度趋于谨慎，有些甚至直接拒保。

即使能承保，保费也往往比燃油车高出30%到50%。

使用场景的限制也在影响保值率。数据显示，电动车的年均行驶里程明显低于燃油车。

长途出行的便利性问题依然存在，这限制了车辆的使用场景。

05 结语

新能源车残值崩盘，是价格战、技术迭代、政策套利三重绞杀下的必然结果。当下新能

源车市场，“零公里二手车”横行，技术迭代导致“数码式淘汰”，电池健康度成估值最关

键指标。

电动车还处在快速进化期，技术代差带来的体验差距是真实存在的。二手车买家在对比

时会发现，多花一点钱买新车，得到的技术提升远超价差本身。

消费者在购买新能源准新车时，务必擦亮眼睛：查维修记录、问质保政策、查电池健康



度。否则，你今天捡的“便宜”，可能明天就成为砸在手里的“电子垃圾”。
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