
丰田一天狂赚47亿，中国市场居然是利润主力！日系车不行
了！
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最近汽车圈都在说日系车不好过，但丰田用实力啪啪打脸！最新财报一出来，所有人都惊呆

了——这家日系巨头不仅没倒下，反而越赚越多！威兰达最低售价：12.98万起最高降

价：4.40万图片参数配置询底价懂车分3.84懂车实测空间·性能等车友圈24万车友热议二手

车7.84万起 | 340辆

日赚4.7亿！丰田财报亮瞎眼，看看这份刚发布的2026财年第二季度报告，数据简直炸

裂！丰田单季度营业收入高达12.38万亿日元，相当于5937亿人民币，同比增长8%！最夸张

的是净利润，直接冲到9320.8亿日元，约合431.25亿人民币，暴涨62%！

算下来，丰田平均每天净赚超过4.7亿元人民币！这赚钱能力，就问还有谁？

更牛的是，丰田还自信满满地上调了全年预期。营业收入预计49万亿日元，全球汽车销

量预计1130万辆，全面看涨！在现在这个竞争激烈的市场环境下，能稳住就不错了，丰田居

然还能逆势上扬，确实有两把刷子！

北美市场拖后腿，中国成赚钱主力

有意思的是，别看丰田全球卖得火，各个市场的表现可是天差地别！这个季度丰田总共

卖了237.2万辆车，同比增长接近3%。对比一下，咱们中国的上汽集团同期销量是114.1万辆，

只有丰田的一半。这个差距，确实让人深思。

日产N7最低售价：11.99万起图片参数配置询底价懂车分4.09懂车实测空间·性能等车友



圈3.1万车友热议二手车10.49万起 | 16辆

′北美市场这次可让丰田头疼了！自从美国对日本汽车征收15%的关税，丰田的成本压

力直线上升。虽然丰田在美国有工厂，但仍有五分之一的车辆要从日本进口。光是上半年，

关税就让丰田多花了9000亿日元！这笔巨额支出，直接导致营业利润下滑近28%。

不过丰田毕竟是老牌巨头，汽车业务受影响，其他业务立马补上！金融服务等板块表现

稳健，硬是把净利润拉高了62%。这就叫“东方不亮西方亮”！

最让人意外的是中国市场！在其他日系品牌纷纷败退的时候，丰田在中国居然逆势增长！这

个季度丰田和雷克萨斯在中国卖了45.6万辆车，营业利润达到671亿日元，成为推动利润增

长的重要力量！

日系三强分化，丰田凭什么独树一帜？

现在日系车在中国市场真是冰火两重天！丰田、本田、日产，这三家的差距越来越明显。丰



田明显比其他两家更懂中国市场！虽然主力还是凯美瑞、RAV4荣放(图片|配置|询价)这些燃

油车和混动车，但在电动车领域也已经有了突破。广汽丰田打造的铂智3X，10月份单月交付

超过1万台，成为日系纯电车型中的佼佼者！

丰田做对了什么？关键在于放权！他们最早在中国实行RCE制度，让最懂中国市场的工

程师来操盘新车。铂智3X就是这个制度下的首款作品，一炮而红！

日产算是后知后觉，但总算醒悟过来了。跟着丰田的脚步给中国团队更多决策权，推

出N6插混产品，还跟华为合作鸿蒙座舱，看起来还有翻盘的机会。

铂智3X最低售价：10.98万起图片参数配置询底价懂车分3.76懂车实测空间·性能等车友

圈2.2万车友热议二手车11.20万起 | 22辆

最惨的是本田，完全没跟上节奏！电动化路线试来试去都不成功，新推出的“烨”品牌

连名字都被吐槽不符合中国用户喜好。两款新车P7和S7月销量只有两位数到三位数，基本宣

告转型失败！

丰田的底牌：既务实又灵活，其实丰田的成功不是偶然！外界总说丰田拒绝电动化，实

际情况恰恰相反！丰田总部的高管经常偷偷潜入中国市场考察，该放权就放权，该降价就降

价。

雷凌最低售价：7.08万起最高降价：4.30万图片参数配置询底价懂车分3.54懂车实测空

间·性能等车友圈37万车友热议二手车2.19万起 | 1024辆

看看雷克萨斯，以前还要加价才能买，现在也学会平视中国市场了，结果依然是进口车

销售冠军！这就叫识时务者为俊杰！

丰田还计划在2026财年投入150亿美元搞研发，重点攻关固态电池、纯电平台和智能驾

驶。固态电池计划2027年量产，这步伐一点都不慢！

反观本田，舍不下利润，看不懂市场风向，不在中国发力反而转向印度市场。这种做法，实

在让人看不懂！

说到底，中国市场已经成为世界汽车的轴心。不在中国成功，就在世界败北！丰田深谙

此道，所以能够逆势增长。而其他日系品牌如果还看不清形势，恐怕真的要失去中国市场了！

问题来了：你觉得日系车在中国还能翻身吗？丰田的成功经验其他品牌能学会吗？欢迎

在评论区说说你的看法！
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