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央视财经报道，自2026年1月1日起，新能源汽车购置税将从全额免税调整为减半征收，

每辆新能源乘用车减税额不超过1.5万元。距离政策调整仅剩不到两个月时间，受政策调整

预期及年底传统销售旺季双重影响，目前，全国新能源汽车市场迎来新一轮消费高峰，多地

门店客流与订单量显著增长。

抢抓免税窗口期

理性决策成主流

11月8日-9日，在刚刚过去的2025齐鲁汽车电商节上，前来咨询新能源汽车的消费者较

往届有明显增长。市民李先生在现场看中一款广汽旗下售价18万元的纯电SUV，他坦

言：“现在买能省1.77万元购置税，明年就只能省一半了。虽然新款车型配置更高，但老款

现车充足，还能享受补贴，性价比更实在。”



与李先生想法相同的市民不在少数。记者发现，在本届电商节活动现场，不少新能源汽

车品牌展区内都围着前来咨询明年政策变动对车价影响的市民朋友，销售人员也都耐心地进

行政策解读，帮助消费者规划购车时机。销售刘经理表示：“目前我们店内准备了充足现车

资源，并推出置换补贴、免息分期等优惠。近期订单量环比增长明显，其中中端车型占比

超70%。”

当然，也并非所有消费者都急于“抢跑”。济南市民王女士在对比多款车型后，决定暂

缓购车计划：“我更看好明年的新车技术。听说明年上市的新能源车，续航能力肯定会更强，

插电混动车型的纯电续航随便就能超过100公里，纯电动车型的能耗也会更低。虽然多花点

钱，但能买到更成熟的产品，我想再等等看。”

花式促销冲量

技术升级备战未来



面对政策调整，车企则纷纷推出限时特价、积分赠礼等促销活动。在山东匡山汽车大世

界某新能源汽车4S店内，销售顾问秦女士向顾客算了一笔账：“现在下单15万元车型可

省1.5万元购置税，明年需多掏7500元。”对于近期有购车计划的消费者，秦女士也建议消

费者先明确自己的需求：“预算有多少、买车主要用来做什么、对续航有没有特殊要求。想

清楚这些问题后，再去4S店试驾对比，顺便让销售帮你算清楚现在买和明年买的具体差价，

答案自然就清晰了。”

而高端品牌则通过差异化的策略吸引消费者。阿维塔品牌销售人员刘女士表示：“反

观30万元左右车型受政策影响有限，因为目标消费群或许更看重性能和品牌。我们新款车型

因性价比高，咨询量近期持续上升。”

比价格更让人纠结的，是政策对技术门槛的提高。尤其是插电混动车型，以前纯电续航

只要达到43公里就能享受免税，明年这个标准要提高到100公里，同时还得满足严格的油耗

要求。

因此，全国各大新能源车企为应对2026年政策变化，均在努力加速技术布局。例如，广

汽集团与华为数字能源签署战略合作，聚焦动力域系统优化；零跑汽车推出蓝海车型Lafa5，

目标月销破万；比亚迪元PLUS、吉利银河星耀7等车型入选最新《减免车辆购置税的新能源

汽车车型目录》。

从“价格战”转向“价值战”

高质量发展成共识

中国汽车流通协会相关负责人表示，严格的技术门槛将倒逼车企加大核心技术研发投入，专

注于提升产品品质、优化能耗表现与续航能力，而非单纯依托政策红利进行低成本竞争。

数据印证了这一趋势。2025年1-9月，新能源汽车产销分别完成1124.3万辆和1122.8万

辆，同比分别增长35.2%和34.9%，新能源汽车新车销量达到汽车新车总销量的46.1%。其中，

续航超600公里、搭载高阶智驾功能的车型占比提升至40%，技术升级成效显著。

同时，汽车行业专家也提醒消费者：“购置税减免是短期红利，技术迭代速度才是长期

价值。2025年15万元预算或许能买续航700公里车型，2026年同类产品价格则可能下降20%，

消费者需综合权衡需求与成本。”

随着购置税政策调整进入倒计时，中国新能源汽车产业即将迎来一场深刻变革。政策红

利逐步退坡，意味着新能源汽车产业将从“政策温床”走向“市场丛林”。“未来市场所考

验的，将是车企真正的产品力、成本控制能力和市场应变能力。”乘联会秘书长崔东树表示。
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