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上周陪闺蜜去4S店看新能源车，销售小哥拿着计算器当场算账：“姐，你看中的这款32

万的车，现在买一分购置税不用交，能省2.8万；要是等2026年新政实施，就得交1.5万，直

接多花1.3万！” 作为刚在10月提了新能源车的车主，我太懂这种“早买早赚”的心情——

手里攥着财政部的官方公告，再结合自己谈价、避坑的真实经历，今天就把2026购置税新政

扒透，用具体数据、真实场景帮你判断：今年到底该不该买车？不同需求怎么选才不亏？

身边不管是刚需换车的同事，还是观望已久的朋友，最近都在问：“30万以上的车是不

是今年买最划算？”“年底订车会不会没现车？”“换电车型真能省更多税？” 这些问题

我全经历过，今天一次性说清，从政策解读到省钱技巧，再到避坑指南，全是干货，看完直

接能落地，帮你少花冤枉钱。

一、先搞懂新政核心：不是取消优惠，是“红利缩水”，差额真金白银

很多人看到“新政”就慌了，以为2026年新能源车就没有购置税优惠了，其实是误解！

根据财政部、税务总局、工信部2023年第10号公告，优惠政策是“逐步退坡”，不是直接取

消，核心差异就两点，用表格一看就懂：



时间 优惠政策 单辆车最高优惠额度 计算逻辑（以车价为例）

2025年12月31日前 全额免征购置税 不超过3万元 购置税=车价÷1.13×10%，比如33.9

万的车，免税后省3万（33.9÷1.13×10%=3万）

2026年1月1日-2027年12月31日 减半征收购置税 不超过1.5万元 购置税=车



价÷1.13×5%，同样33.9万的车，只能省1.5万

这里要划重点：33.9万是“全额免税”的临界点，超过这个价格，2025年最多也只能

省3万（比如50万的车，购置税约4.42万，但政策上限3万，实际省3万）；2026年不管车价

多高，最多只能减1.5万。

我自己买的是一辆28万的新能源车，当时算下来购置税能省2.47万，这笔钱直接用来加

装了全景天窗和座椅加热，相当于厂家白送配置。而我另一个朋友本来想等明年买40万的车，

现在一算：今年买省3万，明年买省1.5万，多花1.5万，足够给车做5年的保养，还能剩下钱

买个车载冰箱，果断决定这个月订车。

可能有人觉得“差一万多不算啥”，但对普通家庭来说，这可是实打实的开支——省下

来的钱能给孩子报半年兴趣班，能覆盖一年的油费/电费，甚至能换个最新款的手机。而且

要注意：2025年是全额免税的最后一年，这种“白捡钱”的机会，错过就真没了。

二、三类人群精准决策：你属于哪一种？对应方案直接抄

买车不能盲目跟风，得结合自己的需求来。我结合身边朋友的真实案例，分三类人群给

出具体建议，每个方案都有数据支撑，避免你踩“早买亏”或“晚买贵”的坑：

1. 刚需用车+预算30万以上：现在冲！越贵省越多，双重优惠叠加更香

如果你的旧车已经开了五六年，维修费用越来越高，或者近期有硬性需求（比如结婚、

生孩子、通勤距离从10公里涨到30公里），而且预算在30万以上，那现在就是买车的最佳时

机，没有之一。

原因很简单：30万以上的车型，今年买能享受全额免税，和2026年的差额最大。给大家

算笔明白账：

• 30万的车：2025年省2.65万，2026年省1.32万，差额1.33万；

• 40万的车：2025年省3万（政策上限），2026年省1.5万，差额1.5万；

• 50万的车：2025年省3万，2026年省1.5万，差额1.5万。

而且现在买还能赶上车企的“年终冲量补贴”。我订车的时候，销售说10-11月是车企

冲业绩的关键期，很多车型不仅有现金优惠（我那款车优惠了8000元），还能送终身免费基

础保养、充电枪、车膜等实用赠品。我隔壁小区的大哥，10月初订了一辆38万的新能源车，

购置税省3万，厂家冲量补贴1.2万，再加上地方政府的新能源补贴5000元，总共省了4.7万，

比平时买划算太多。

这里要提醒大家：刚需用户别纠结“会不会还有更优惠的活动”，年底是车市旺季，需

求集中释放，热门车型很可能会涨价或加装饰包，早订车不仅能锁定优惠，还能优先提车。

我闺蜜本来想等12月再订，结果销售说她看中的那款车现车只剩3台，12月大概率要等车1-2



个月，还不一定能保证12月31日前开票，果断当场付了定金。

2. 预算30万以下+不急用车：可观望！明年仍有优惠，还能等新款

如果你的预算在30万以下，主要是家用代步，而且现在的车还能正常开，那不用急着跟

风买车，观望一下更稳妥。

一方面，30万以下的车型，2025年和2026年的购置税差额不算大。比如20万的车，2025

年省1.77万，2026年省1.5万，差额只有2700元，这个差价完全可以接受；15万的车，2025

年省1.33万，2026年省1.15万，差额才1800元，没必要为了这点钱打乱自己的用车计划。

另一方面，2026年很多车企会推出新款车型，不仅能满足更严格的技术要求（比如更长

的续航、更低的电耗），还可能搭载更先进的配置。我一个做汽车媒体的朋友说，2026年上

半年会有一批搭载固态电池的入门级车型上市，续航能达到600公里以上，充电速度也更快，

对于预算有限的家用车用户来说，等新款能买到更靠谱的技术。

不过这里有个小技巧：如果明年有想买的新款车型，而且厂家现在有“跨年保价政策”，可

以在12月31日前先订车，约定明年提车，发票今年开。这样既能享受2025年的全额免税优惠，

又能等到新技术车型，相当于“鱼和熊掌兼得”。我同事就这么操作的，11月初订了一款明

年2月上市的新款新能源车，现在锁单能省1.6万购置税，还能优先提车，太机智了。

3. 技术控+追求性价比：锁定“换电车型”，车电分离能多省一笔

如果你是科技爱好者，既想享受新技术，又想最大化省钱，那一定要关注“换电模式”

的新能源车。这里有个很多人不知道的省钱秘诀：换电车型可以“车身和电池分开核算、分

开发票”，购置税只按车身价计算，电池部分不用缴税，相当于直接砍掉了电池的税费。

根据财政部的公告，换电模式新能源车只要满足相关技术标准，就能享受这个政策。我

给大家举个真实例子：一台带电池总价40万的换电车型，车身价30万，电池价值10万。

• 如果全款买带电池的车，发票价40万，2025年虽然能全额免税，但已经达到3万的上

限；

• 如果选择“车身购买+电池租赁”的模式，只按30万车身价开票，不仅能享受全额免税（

省2.65万），还能降低首付压力（不用一次性付电池的10万），而且电池的租金每月也就几

百块，长期下来更划算。

更关键的是，2026年新政实施后，换电车型的优势更明显。同样是40万的换电车

型，2026年买带电池的车要交1.5万购置税；而选择车电分离，车身价30万，只需要交1.32

万购置税，直接省了1800元。而且电池租赁期间，厂家还负责电池的维护和更换，不用担心

里程衰减的问题，对技术控来说太友好了。

不过要注意：别为了省税选择“假换电”车型。有些车企为了避税，人为压低车身价、



抬高电池租金，这种操作不仅破坏市场秩序，还可能面临税务风险，后期可能会被追缴税款。

买车时一定要确认车型符合工信部的换电技术标准，而且厂家能提供正规的换电服务，避免

踩坑。

三、2025年底购车避坑指南：这5个细节没注意，省的钱全白花

我身边有个朋友，本来想赶在年底买新能源车省购置税，结果因为没注意开票时间，提

车后发票没在12月31日前开出来，最后没能享受全额免税，多花了1.8万，追悔莫及。所以

买车不仅要选对时间，还要避开这些坑：

1. 开票时间＞提车时间：12月31日前开票是核心，别被“提车”误导

很多人以为只要在12月31日前提车就能享受优惠，其实不是！政策明确规定，“购置日

期”以机动车销售统一发票的开具日期为准，不管你什么时候提车，只要发票是在2025年12

月31日前开的，就能享受全额免税；如果发票开在2026年1月1日之后，哪怕车是12月提的，

也只能享受减半优惠。

我订车的时候，特意和4S店在合同里写明“2025年12月25日前完成开票”，而且要求销

售在开票后第一时间发给我确认。现在很多热门车型的交付周期要1-2个月，比如小米某款

车型的预计交付时间就长达40周，蔚来部分车型要排到明年3月，所以一定要提前订车，并

且在合同里明确开票时间，避免因为交付延期导致错过优惠。

2. 问清“现车情况”：别轻信“年底有车”，热门车型可能要加价

10-12月是购车旺季，很多4S店会故意说“现车紧张”，诱导你加价提车或者购买高价

装饰包。我去谈价的时候，就有销售说“你看中的这款车现车只剩1台，要加5000元装饰才

能提车”，我直接转身就走，换了另一家4S店，不仅没加价，还多送了两次保养。

所以买车时一定要货比三家，多问几家4S店的现车情况和提车周期。如果没有现车，要

在合同里写明“无强制装饰包”“不加价”，并且约定延期交车的赔偿方案（比如每天赔偿

车价的千分之一），避免被经销商套路。

3. 确认“保价政策”：年底车企冲量可能降价，别买贵了

为了完成年度销量目标，很多车企会在12月推出更大力度的现金优惠，比如我买的那款

车，10月优惠8000元，11月优惠就涨到了1.2万元。所以订车时一定要问清经销商“是否支

持保价”，如果在提车前进价下降，能不能退还差价。

我订车时就和销售确认了保价政策，并且写在了合同里，后来11月车型降价，4S店给我

退还了4000元差价，相当于又多省了一笔。另外，还要关注车企的跨年补贴政策，现在理想、

奇瑞、蔚来等近20家车企都推出了购置税补贴方案，只要在11月30日前锁单，即使明年提车，

差额也由车企承担，最高能补1.5万元，相当于双重保障。



4. 赠品要“实用”：别要脚垫、车膜，优先选保养、充电卡

年底4S店的赠品套路很多，看似送了“价值8000元大礼包”，其实里面都是廉价的脚垫、车

膜、香水，实际价值也就几百块。我谈价的时候，直接拒绝了这些赠品，要求换成“3次基

础保养+1000元充电卡”，这些都是后期用车必须花的钱，相当于直接省钱。

这里给大家一个参考：基础保养一次大概500-800元，3次就是1500-2400元；1000元充

电卡能满足近1万公里的通勤需求，比脚垫、车膜实用多了。谈价的时候可以直接说“我不

要装饰礼包，能不能换成保养或者充电卡”，大多数经销商为了成交都会同意。

5. 警惕“低价避税”陷阱：车价不能低于备案价，避免后期补税

有些经销商为了帮消费者省税，会建议“低开发票”，比如车价25万，发票开20万，看

似能多省4425元购置税，但风险很大。首先，车价低于工信部备案价，可能无法享受新能源

汽车补贴；其次，后期如果车辆发生事故，保险公司会按发票价定损，会少赔很多钱；最后，

这种行为属于偷税漏税，一旦被税务部门查到，不仅要追缴税款，还要缴纳滞纳金，得不偿

失。

我订车的时候，销售也提过“可以低开发票省点税”，我直接拒绝了。买车是大事，不

能为了一点小利冒风险，按实际成交价开票，虽然多交了一点税，但后续没有后顾之忧，更

放心。

四、我的观点：政策退坡是必然，买车终究看“需求”，别被焦虑裹挟

作为刚提车的车主，我觉得这次购置税新政调整是好事。新能源汽车行业发展到现在，

已经不需要靠全额补贴来扶持了，政策退坡能倒逼车企提升技术、优化服务，而不是靠低价

竞争。对消费者来说，虽然2026年优惠缩水了，但依然能享受减半政策，而且能买到更先进、

更靠谱的车型，长期来看更划算。

不过也不用被“年底不买就亏了”的焦虑裹挟。如果确实有刚需，而且预算合适，现在

买确实能省一笔钱；如果用车需求不迫切，或者想等新技术车型，观望一下也没关系。买车

终究是为了满足自己的需求，而不是为了追政策红利，盲目跟风买车只会后悔。

我身边有个同事，本来没有换车需求，看到大家都在赶年底优惠，冲动订了一辆25万的

新能源车，结果现在旧车卖不出去，新车也用不上，每个月还要还车贷，压力很大。所以一

定要理性看待政策，结合自己的实际情况做决定，才是最明智的选择。

五、互动提问：你会赶在今年买新能源车吗？

最后想问问大家：你现在有买新能源车的计划吗？预算是多少？会因为2026年购置税新

政提前买车，还是打算观望？

如果你已经订车或者提车了，不妨在评论区分享一下你的车型、成交价和省了多少购置



税，给准备买车的朋友做个参考；如果你还在纠结，也可以把你的需求（比如日常通勤距离、

是否跑高速、预算范围）告诉我，我会帮你分析什么时候买、买哪类车型最划算。

买车是大事，尤其是在政策调整的关键节点，多做功课、多对比，才能买到性价比高、

适合自己的车。希望这篇文章能帮到大家，也欢迎大家转发给身边准备买新能源车的朋友，

让更多人避开坑、算对账！
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