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现在去海口的新能源车店，人特别多，就像赶集一样热闹，销售员说最近订单增加了快

六成，展厅里现车堆得满满的，连下班时间都往后推了，顾客们不是来看车的，而是来抢车

的，因为明年一月起，购置税要从全免变成减半，大家都知道，晚买一个月，就要多花几千

块钱。

南京的店里也是这样，他们专门派人给顾客讲解政策，拿着展板仔细说明，就怕大家犹

豫错过了机会，有些顾客冲着省税的好处直接下单，连试驾都没做，一些车型开始排队提车，

甚至有的经销商悄悄加价，这不是涨价，是担心你后悔没早点买。

这个政策其实不是在打压整个行业，是在筛选企业，过去靠低价打市场的方式已经不够

用了，现在必须比拼技术实力，比如电池的效率、续航的实际表现、智能驾驶的功能，这些

才是将来能够享受免税的关键，比亚迪和小鹏这样的大厂已经在研发固态电池和800V高压平

台，规模小的品牌如果没有真正的技术积累，往后的竞争压力只会更大。



国家调整新能源车政策有三个原因，一是去年对新能源车免征的税额超过一千亿元，今

年预计接近一千三百亿元，财政压力比较大，二是市场已经趋于饱和，新能源车渗透率超过

百分之四十，增长速度明显放缓，不再需要靠补贴来吸引消费者，三是欧美市场正在提高进

口门槛，中国汽车要想顺利出口，必须依靠过硬的技术实力，政策也需要与国际接轨，不能

单靠过去的红利优势。

有些经销商过去依靠政策补贴维持经营，现在突然失去这种保护措施，他们感到十分紧

张，于是开始培训销售人员重点介绍车辆每年能节省多少电费，而不是强调减免多少税款，

实际上这种做法更合理，因为汽车销售不能只依赖政策推动，而是要通过实际的驾驶体验和

优质服务来赢得客户认可。

一辆售价十五万的汽车，从明年开始需要缴纳七千五百元的税款，而过去这笔费用为零，插

电混动车型受到的影响最为明显，因为它们之前主要依靠免税政策来维持价格优势，现在政

策调整后，真正有实力的品牌才能持续发展，那些缺乏技术积累、只靠宣传口号的厂商，估

计在年后就会被市场淘汰。
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