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昨日陪同好友去汽车展厅游览之时，有一款全新奥迪A6L(图片|配置|询价)豪华动感型

吸引了大家的眼光，在网上看到的这款车子官方指导价位大概处于四十来万元人民币，但实

际交易的价格却变成了二十六万多点，销售人员递过来车钥匙的时候，我们都流露出很惊喜

的表情，就像获得了意外收获一样。从过去的经历可以知道这十年前这款车型在4S店出售往

往让顾客退避三舍，如今它已经达到了三十多万块，很是明显地具备了亲民价格特性。

按照乘联会公布的统计数据，截至到今年十月份，我国新能源汽车市场的渗透率已经冲

破了百分之三十五，而且一线城市所占的比例接近半数，“新势力”品牌诸如蔚来，理想和

小鹏还有传统高端车企比亚迪在市场上的占有率正在不断增加，在“豪华”的这个细分领域

里，“奔驰E级”以及“宝马5系”相继给出九万至十一万元的价格优惠幅度，这种现象不是

单纯的促销举动，而是企业在极为激烈的竞争环境下采用的战略性降价手段，目的在于应对

行业转型期所带来的销售困难并且守住既有的优势地位。

奥迪A6L最低售价：29.65万起最高降价：15.41万图片参数配置询底价懂车分4.12懂车实测

空间·性能等车友圈65万车友热议二手车1.38万起 | 3124辆

豪华燃油车型降价促销算不算“物超所值”的投资？部分消费者觉得花30万元买辆行政

级轿车很吸引人，但这类车残值水平存在明显折损风险，二手车商对装有2.0升涡轮增压发

动机的车子打大折扣的情况并不少见，三年后市面上流通的同类车型保值率大多比不上新能

源汽车（特斯拉Model Y），结合未来新能源价格波动以及地方政策调控等因素影响来看，

建议潜在消费者仔细衡量短期优惠和长期持有成本之间的关系，理性比较各种替代方案的实



际收益前景。
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站在企业的角度来说，高折扣会吞噬掉盈利能力，还得继续投入研发来推动电动化转型。德

系三大品牌在中国市场今年的销量同比下降大约9%-15%，但它们在资本上的开销和运营费用

并未削减，长久以来靠着豪华定位并保持高价策略，在智能座舱技术和远程软件更新这种新

能源领域快速发展的东西前，传统车企遇到的问题变得越发突出且明显。

对于大众消费者群体而言，此类价格战虽然可以在购车之初减少一部分投入成本，但是

从长期来看会导致服务费用增加、捆绑销售盛行以及售后维护花费增多等现象，在评估这类

优惠政策的时候要考虑到整个车辆使用的全部开支，并且结合政策变动和技术革新趋向谨慎

做出选择，不要被眼前的利益所蒙蔽从而产生巨大的隐形亏损。

传统燃油汽车的市场份额一直在持续缩减，虽然新能源车型的发展势头很猛，但是能不

能完全颠覆现有的市场格局还不得而知，大家觉得怎样呢？
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