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车圈的天，怕是真的要变了。前脚雷总带着小米SU7刚掀完桌子，后脚就传出一个更猛

的消息，京东竟然也下场造车了，一口价49900，直接喊出“国民好车”的口号。这消息一

出来，整个网络都炸了锅，吃瓜群众们奔走相告，感觉好日子就要来了。很多人第一反应都

是懵的，这价格，京东疯了吗？这车真能造出来？

点开细看，才发现这事儿有点意思。新车不是京东自己从零开始敲铁皮，而是拉上了广

汽和宁德时代这两个行业巨头。一个负责造车，一个负责电池，京东出品牌和渠道。这阵容，

听起来就让人心里踏实不少。最关键的是那个价格，49900元，还支持租电模式。说白了，

就是把最贵的电池部分从车价里拿出去，让你先花最少的钱把车开回家。这个操作直接把购

车的门槛给打到了地板里，让无数预算有限又想有辆代步车的人瞬间心动。大家心里都在盘

算，不到五万块，买个有京东、广汽、宁德时代背书的车，还要啥自行车啊？这简直是降维

打击。以前我们总说价格战，可那都是在十万二十万的区间里互相试探，京东这一下直接把

战火烧到了五万以内，这还怎么玩？其他车企就算想跟，谁有京东这么强大的供应链控制力

和成本压缩能力？这根本不是一个维度的竞争。普通老百姓买车图什么？不就是图个实惠、

图个放心、图个方便吗？京东这次，精准地抓住了所有人的痛点。它用我们最熟悉的电商打

法，直接杀进了汽车这个最传统的制造业。就像当年它在电器领域干的事一样，把所有不透

明的价格、多余的中间环节全部砍掉，只给消费者一个简单粗暴的低价。这种不按套路出牌

的风格，最让对手头疼。你跟他拼技术，他跟你拼价格；你跟他拼价格，他直接告诉你车可

以不要钱，电池租着用。这谁受得了？一时间，网上全是“其他车企该慌了”的讨论，感觉

一场腥风血雨在所难免。

这波操作，不管最后车长什么样，京东已经赢麻了。它用一个极具引爆力的价格，成功

让所有人都把目光聚焦到了它的汽车业务上。市场已经记住了，京东要造“国民好车”。至

于这车最后是不是真的49900，或者有什么附加条件，似乎已经不那么重要了。重要的是，

消费者的期待值已经被拉满，留给其他车企的时间，真的不多了。
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