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去年冬天我去了趟临汾看车，就冲着那款传祺M8(图片|配置|询价)去的，路上还跟朋友

合计这个价会不会太低了，结果真看到了那台漆黑的车影子整个人都愣住了。人家那车况好

得不得了，才上了五个月牌，仪表盘还没跑够一千公里，连过户记录都没，像是刚从4S店里

新搬出来的似的。要不是亲眼见过发票和保养单，我都觉得是不是搞错了标价。

传祺M8这车长着够大，坐得下三排人，开出去脸上也有光。坐进驾驶舱第一眼就看见中

控屏亮晶晶的，第二排座椅还能电动调节，按个按键直接给你推过来推过去，这配置放在十

几万的车上，好多人都说不真实。关键是人家发动机还是2.0T的，动力那叫一个给力，跑高

速的时候一脚油门下去，后背都能感受到那种冲劲儿，比我老家老王那辆别克GL8还有劲头。

不过呢，买了车总得操心养车的事，这车每月加油也就八百块上下，十年算下来也就是

个十四万出头，听着不算离谱。就是有个事让我嘀咕半天，人家胎压监测只在前胎装了，后

边两个胎坏了都不知道。后来问了几个老司机都说得自己掏钱换，这一折腾又要好几千。要

我说买车前这活儿得自己做，不然上当的是自己。

去二手车市场溜达了几天，看见好多卖传祺M8的，标价七上八下乱得很。有人家开价12

万多，有人说要16万都不卖，到底该信哪个呢？有中介说传祺这车保值率还不错，比起别

克GL8虽然还差得远，但是比起其他国产车算高的了。可再保值也得看人家是不是认可啊，



听说有不少人在临汾专门把这类MPV改成网约车，一天跑够两百公里油钱电费能回本，这种

活法也是没谁了。

那天有个大爷在旁边看车，跟我说他儿子想买这车做生意，说是拉人还能接商演，车里

里外外看着都气派，客人坐了也给面子。可他又嘀咕说后排空调会不会吹得不匀，我坐在那

试了试温度还真是调得挺好，小孩在里面玩也不觉得闷。想想要是家里有三口之家带老人孩

子出去玩，这么大的空间确实够用，关键第二排座椅还能按着按摩，这不是神仙待遇是啥。
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现在路上别克GL8到处都是，别人都觉得那是正经高端货，可自从这传祺M8降到13万，

路上开始冒出来了好多。我听说传祺以前那个车型比现在差远了，这些年改款改得连车标都

换了，设计也潮了，年轻人看了都觉得挺新鲜。厂家这么拼降价，估计是想在MPV这块地儿

分一杯羹，反正咱老百姓就图个实惠，能少花几万块谁不愿意试试呢。

临汾这边卖车的都说传祺这车往后保不保值不太好说，不过现在买就是图个现用，万一

以后不想要了，说不定别人还抢着买呢。反正我认识的几个车主都夸这车省心，毛病少，发

动机也不挑食，就这点儿油费还行。要是赶上厂家搞活动，说不定还能再砍俩钱，这年头买

车就得赶对时候，不然钱白花那叫一个心疼。

说到这，我又想起有个朋友说他同事开这车当专车，一个月净赚七八千，比上班强多了。不

过也有人说晚上跑车太累，风吹日晒的不值当。总之这车好使是真好使，到底适不适合还得

看自己怎么用。要我说买车就得看顺眼，开着舒坦，剩下的都是其次，你们说是不是这个理

儿？



这事儿让我明白了，现在国产车真是不一样了，从前瞧不上的，现在也能争口气。再过

几年说不定又有啥新变化，但现在趁着低价捡漏，也是人生一大快事。反正我觉得能用这价

钱买到这么大一辆车，比进口车便宜一半还不到，这就是实惠的道理。
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