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大家有没有注意到，有个重磅消息正在炸裂！不仅仅是雷军的小米现在要进入造车行业，连

京东也按捺不住了，直接“杀”进了这个市场！关键是，他们这次不仅仅是跟风，直接推出

了一个名为“国民好车”的新车，价格居然只要49900元！这一下，车企们都慌了，难道真

的是“价格屠夫”来了？
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定价49900，京东能靠这个价格赚到钱吗？

想想看，49900元买一辆车，这个价格让人完全难以相信。一般来说，哪怕是最基础的

入门级轿车，价格都远远高于这个水平。京东这次的定价可谓是超出了预期，京东为什么敢

这么“狠”？ 仔细一看，原来这款车是京东和广汽、宁德时代三方合作推出的，显然有强

大的产业背书。这三方的联合，无疑给这款车提供了强有力的支持，而京东的品牌效应也无

疑是这款车最大的加持。不过，话说回来，虽然这款车的定价“杀”得很低，但问题来

了——这种低价模式真能长期维持吗？是否会损害京东的利润空间？有网友分析，这样的价

格是否真有竞争优势？

其他车企该怎么应对京东的杀招？



看完京东的价格后，其他车企估计都开始慌了。京东作为一个巨无霸电商平台，能凭借

强大的品牌号召力，打破传统车企的定价结构。而且，这么低的价格，哪怕是现有车企想要

降价竞争，怕是也得面临巨大的成本压力。毕竟，不是每个车企都像京东那样能通过互联网

平台打破中间商，控制成本。

结语：京东的“车企梦”能否照进现实？

总体来看，京东的“国民好车”可谓是一石激起千层浪。49900元的定价，无疑为它打

下了强有力的市场基础，也让消费者对未来的电动汽车市场充满了期待。不过，从另一个角

度看，这样的低价策略，也带来了不少挑战和疑问：这种定价方式能持续多久？京东能否依

靠这个价格体系获得稳定的盈利？未来其他车企如何应对这一波冲击？

无论如何，京东的这一次“造车梦”，不只是打破了传统车企的价格壁垒，也向市场展

示了电商平台在传统制造业中的潜力。这一波操作，或许只是京东更大布局中的一部分，未

来我们不得不继续关注它在汽车行业中的动向。
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