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你可能会觉得，一辆不到五万块的车，跟京东有什么关系？其实，这背后藏着一盘大棋。别

看价格便宜，这事儿一说，能让你看懂京东未来几年的布局，甚至影响你我生活的方方面面。

先说这辆车，价格只有4.99万，听着像是普通的入门级代步车，但它背后代表的是京东

在汽车市场的野心。过去几年，京东一直在布局“新零售+科技”，这次推出这么便宜的车，

明显是在试水“智能出行”的新战场。

为什么要搞车？你想啊，汽车不是简单的交通工具，它是一个移动的“智能终端”。未

来，车会变成“移动的手机”，能帮你购物、支付、娱乐，甚至还能帮你监控健康。京东早

就有“智慧物流”的底子，搞汽车就是想把自己的“智慧”延伸到出行场景中。

而且，这辆车的价格很有讲究。4.99万，刚好低于5万这个“价格门槛”。很多人买车，第

一考虑的不是性能，而是价格。低于5万的车，能吸引大量年轻人、首次买车的家庭。京东

瞄准的，是这些“刚需”用户。它们用价格吸引你，然后再用“智能科技”留住你。

更厉害的是，京东还在布局“汽车生态”。不仅卖车，还在搞汽车金融、保险、维修、

充电桩……这些都是未来出行的刚需。京东的目标，是把你从“买辆车”变成“加入京东出

行生态圈”。一旦你用上京东的汽车相关服务，其他的购物、支付、物流都能跟着粘上。



这其实是京东的一盘大棋：用低价车打开出行市场的入口，建立起一个庞大的出行生态

系统。这样一来，京东不仅在电商、物流上占优势，还能在出行和生活服务上抢占一席之地。

未来，你的车不只是代步工具，更是京东的“移动终端”和“生活入口”。

这盘棋很长远，也很有野心。它告诉我们，互联网巨头不再满足于线上生意，而是要布局“

线下+出行+生活”的全场景。你我只要留个心眼，就会发现，未来的生活会变得越来越“智

能化、场景化”，而京东正是在这个方向布局。

所以，别小看那辆4.99万的车，它背后藏着的，是一场关于未来出行、生活的巨大变革。你

我都可能成为这场变革的见证者，甚至受益者。未来的出行，不只是交通工具，更是一个大

平台，一个生活的“入口”。这才是京东这盘“万亿棋局”的真正底牌。
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