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11月20日，广汽丰田全新威兰达正式上市。新车共推出9款配置车型，官方指导价区间

为16.98万—23.08万元，同步上线超配换购方案，换购价低至15.98万—22.08万元，为消费

者提供更灵活的选择空间。

此次全新威兰达的焕新，绝非一款主流SUV的简单升级，而是燃油车智能化新时代的关

键启幕。

首先来看外观方面，全新威兰达在造型设计上延续了海外版全新一代丰田RAV4的造型设

计，采用较为硬朗的外观，同时融合丰田经典车型的核心设计元素，既符合日常通勤的低调

适配性，也能满足用户对车型颜值与格调的追求。

动力方面，新车提供2.0L燃油版、2.0L混动版以及2.5L混动版三种供选，其中2.0L燃油

版发动机最大功率为126kW；2.0L混动版和2.5L混动版发动机最大功率分别为112kW、136kW。

全新威兰达的核心突破，始于电子电气架构的根本性革新。它跳出传统分布式架构的局

限，采用集中式设计整合全车核心ECU控制单元，让原本分散的系统模块达成高效协同调度；

配合以太网的全面升级，进一步实现全车数据的高速流转与互通，系统整体计算能力由此实

现量级跃升。这一底层技术革新，为多模态交互、高阶智驾等复杂智能功能的落地，筑牢了

坚实的硬件基础。



正是基于这一底层架构的深度重构，全新威兰达同步搭载由广汽丰田中国研发团队专属

打造的智能座舱。作为一款锚定“智能化”核心的全球战略级SUV，它精准契合燃油车用户

对智能体验的进阶需求，不仅打破了“燃油车=低智能”的刻板印象，更向市场交出了燃油

车智能化领域的“最强答卷”，成功重新定义当下燃油SUV的智能价值标杆。

在这里不得不提及全新威兰达诞生的背景。当下无论是燃油车，还是新能源车，合资车

企都受到了市场的严峻挑战。正是在这样“燃油车需破局、新能源车待提速”的双重挑战下，

全新威兰达的到来更具战略意义——它既不是对传统燃油车的简单升级，也不是盲目追随新

能源趋势，而是以“燃油车智能化”为切入点，试图为合资品牌找到一条兼顾自身优势（品

控、动力可靠性）与市场需求（智能体验）的新路径，成为合资车企应对当下市场挑战的一

次关键尝试。

实际上，除全新威兰达外，2025年以来广汽丰田还做了很多努力。如，广汽丰田打造了

合资车企首款爆款新能源车铂智3X，成为首家同时与华为和小米达成深度合作的合资车企，

还引进了丰田全球销量第一的SUV车型，丰富产品矩阵的同时强化市场竞争力。

当然，其努力还远不止于此。广汽丰田在长沙开启了丰田最大规模全球车改款，一口气

发布了四款燃油车新车型，包括增配不加价、智能化和舒适性全面升级的2026款凯美瑞、汉

兰达和赛那，以及中期改款的锋兰达，高效的产品迭代展现了其强大的体系能力。可以说，

广汽丰田是2025年中国汽车市场上最努力的合资车企了。

这种高效的产品迭代节奏，不仅充分彰显其深厚的体系实力，更让广汽丰田在2025年中

国汽车市场的合资阵营中，始终保持极具主动性的发展姿态。

而这份主动布局与体系硬实力，也同步转化为市场层面的积极回应——刚刚过去的10月，广

汽丰田单月销量稳定在7万台量级；1-10月累计销量更突破64万台，即便在燃油车市场整体

同比下滑的行业大环境下，仍实现同比增长，目前正朝着全年75万台的目标稳步推进，用实

打实的销量数据印证了市场对其产品策略与品牌实力的认可。

可预见的是，随着全新威兰达，以及即将亮相的铂智7的到来，广汽丰田在2025年的产

品矩阵布局持续完善，而这背后，其在智电转型、本土化研发、市场深耕等领域所蕴含的潜

力与未来可能，显然比当下呈现的更值得期待，所带来的想象空间远不止于此。
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