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最近车圈可热闹了，京东突然跳出来，不是卖车，是直接造车！跟广汽、宁德时代联手，推

出个“国民好车”，定价只要49900元，还是租电模式。这消息一出来，网上炸锅了，话题

热度跟夏天高温似的，蹭蹭往上冲。好多吃瓜群众都围观看戏，我一开始也懵了：这价儿，

连辆好点儿的摩托车都买不到，京东图啥呢？仔细一瞧，用的是京东的名头，广汽负责造车，

宁德时代搞定电池，阵容挺豪华。但说白了，这就是把汽车当白菜卖啊，租电模式让首付压

力小多了，消费者乐得合不拢嘴。其他车企呢？估计都在背后冒冷汗，这价格战打得，简直

像菜市场砍价，一刀见血。

京东~国民好车1号车下线

说到这个，我觉得京东这是在玩一场“闪电战”，目的不是赚钱，而是抢地盘。你看啊，京

东去年营收快破万亿了，现金流充足，烧点钱抢占市场根本不是事儿。汽车行业本来利润空

间就不小，一辆电动车的成本，光电池就得占三四成，加上制造和研发，怎么也得七八万起

步。京东定49900元，明显是亏本买卖，但它有电商和物流平台，后续靠服务、保险、充电

这些“后市场”赚钱，就跟开超市一样，先低价引流，再靠附加服务捞回来。这招狠，直接

戳中消费者“贪便宜”的心理，其他车企要是跟风降价，利润就得缩水；不跟呢，市场份额

可能被抢光。小米刚进军汽车，就被京东这么一搅和，雷总估计得挠头了。历史上有类似例

子，比如滴滴当年用补贴打垮传统出租车，京东这步棋，可能让车市重新洗牌。

对了，租电模式说不定是未来的“大趋势”，京东踩准了节奏。宁德时代是电池行业的

龙头，租电能让用户省去电池老化换新的麻烦，还降低购车门槛。这就像用手机合约机，先

花小钱用上高端机，后续慢慢付月租。电动车普及慢，很大原因是价格高，京东这么一搞，

可能带动更多车企模仿。数据显示，2023年中国电动车销量涨了30%，但均价还在10万以上，

京东的49900元直接砍半，吸引力太大了。我猜啊，明年会有更多品牌推租电方案，电动车

可能变成“标配”消费品，就像智能手机一样，人人买得起。这对行业是好事，加速电动化，

但传统车企得赶紧转型，不然就被甩后面了。



宁德时代电池组



还有一个有意思的事，京东的品牌效应就像“信任背书”，消费者可能愿意赌一把。京

东在电商领域积累了好口碑，大家买家电、手机都信它，现在造车，虽然新手，但联合了广

汽和宁德时代，阵容不差。这就像找个靠谱朋友合伙开店，风险小了点。其他车企，比如特

斯拉或比亚迪，品牌强但价格高，京东用低价加信任牌，可能吸引那批“观望族”。我推测，

京东这车要是卖火了，会逼得对手们不得不搞促销，甚至联合降价。车市这么卷下去，最终

便宜的是咱们老百姓，但车企得头疼怎么保本了。



广汽

总之，京东造车这出戏，演得又猛又巧。低价加租电，直接打中消费者心坎，车市可能

迎来一波价格风暴。未来会不会有更多互联网公司掺和进来？说不准，但咱们就等着看戏吧。

你觉得京东这车能火吗？欢迎在评论区分享你的看法，一起聊聊！
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