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看到埃安i60的实车到店消息，说实话有点意外。广汽埃安这几年在私人消费市场存在

感一直不太强，毕竟满大街的网约车形象太深入人心了。但这次i60无论是增程版12.68万起、

纯电版11.98万起的预售价，还是那个能跑1240公里的综合续航，都明显是冲着主流家用市

场来的。

从技术层面看，i60最大的突破就是终于上了增程系统。1.5L增程器配180kW电机，纯电

续航210公里，亏电油耗5.5升，这些数据放在12万级别相当能打。要知道现在很多插混车型

纯电续航也就100公里出头，i60这个210公里基本上覆盖了城市通勤的绝大部分场景。纯电

版给了150kW和165kW两个版本，电池组选择也比较灵活，这种策略很聪明，既照顾了预算有

限的用户，也给追求性能的留了空间

用户最关心的空间表现，i60的2775mm轴距在紧凑型SUV里属于上游水平。前排那个8层

材料打造的“大沙发”座椅，还带按摩通风加热，这些配置以往都是20万以上车型才有的。

后排可调角度和小桌板的设计很实用，明显是针对家庭用户带孩子、长途出行的需求。

说到市场，今年10-15万价位的新能源车竞争已经白热化。比亚迪元PLUS、深蓝S7、零

跑C11都在这个区间布局。i60选择这个时候入场，价格定得比预想的还要低，看来埃安是下

定决心要撕掉“网约车专属”的标签。毕竟光靠B端市场撑不起长远发展，私人消费市场才

是未来。



政策方面，明年新能源购置税减免政策还会延续，但门槛肯定会提高。i60选择在年底

前预售，应该也是想抓住政策窗口期。而且增程版的出现让它在没有充电条件的地区也有了

销售底气，这点对三四线市场特别重要。

从行业风向来看，今年开始各家都在推增程车型。理想带火了增程概念，现在连埃安这

样的传统电动品牌也跟进了，说明市场对纯电的续航焦虑依然存在。i60同时提供纯电和增

程两种选择，这种“两条腿走路”的策略很务实。

放在国际视野里看，中国品牌在10-15万价位的新能源车已经形成明显优势。同价位的

合资品牌要么是纯电续航短可怜的插混，要么是配置寒酸的纯电。i60这样的产品如果放到



欧洲市场，价格至少翻倍还不一定有这个配置水平。

不过最后还是要泼点冷水。埃安的品牌溢价能力相比比亚迪、吉利这些一线品牌还有差

距，i60虽然参数漂亮，但实际驾驶体验、质量稳定性都还是未知数。而且这个价位段的消

费者特别敏感，稍有不慎就可能叫好不叫座。更关键的是，当所有车企都在堆配置、拼参数

的时候，真正的核心竞争力到底是什么？是更低的价格？更长的续航？还是更智能的体

验？i60选择用“车外投影”这种花哨功能当卖点，到底是真的创新还是噱头大于实用？

留给读者思考的是：当新能源车的竞争进入肉搏战阶段，我们选车的时候更应该关注什

么？是那些看起来炫酷的黑科技，还是基础的三电品质和售后服务？如果只是为了长续航和

低价格买单，会不会又陷入几年前“PPT造车”那样的循环？
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