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最近这几个月，问界M9(图片|配置|询价)和M8卖得特别好，十月份就卖了快七万台，平

均每台车价格在三十九万左右，比很多传统豪华车还要贵，它们没有靠降价来吸引人，而是

把科技和家庭需求结合在一起，比如M9主要面向商务和智能体验，M8的空间大到可以当床用，

座椅能完全放平，六座布局非常实用，这两款车都用了华为的ADS 4.0智驾系统，从停车位

开到另一个停车位基本不用人管，刹车次数比其他车少四成，变道也像老司机那样自然，车

里面装了十个屏幕，手机、车机还有家里的智能设备都能连上，那些用华为生态的人特别喜

欢这一点。

宝马X5的销量也一直保持稳定，每个月能卖出五千多辆，虽然它的智能功能没有跟上最

新趋势，但很多老车主还是因为对品牌有感情而选择它，标志性的双肾格栅和天使眼大灯这

些设计元素深入人心，搭载的2.0T和3.0T发动机配合采埃孚变速箱，驾驶起来很顺畅，底盘

调校也让乘坐感受很舒服，很多人从小就看宝马的广告长大，对这种操控感有特别的情结，

新款X5虽然加入了激光雷达以及腾讯和华为的应用商店，显示出它在软件方面也在努力追赶，

但要论智能驾驶技术，它还是有点差距，它的强项始终在于实际的驾驶体验，而不是那些复

杂的算法。

奥迪Q7和沃尔沃XC90也来到这个市场，价格降到五十万上下，Q7装的是保时捷也在用

的V6发动机，quattro四驱系统完全靠机械结构运作，开起来感觉很稳，XC90插电混动版本

加速挺快，零百只要五秒多，音响用的是宝华韦健，车内材料选的是环保类型，车身用了高



强度钢材，安全配置也给得齐全，这两款车没有跟着华为那种全场景智能驾驶的风向走，而

是靠着扎实的机械功底和品牌积累来吸引人，说白了，它们清楚在智能化方面比不过华为，

就专门针对那些不愿意被算法控制开车的用户。

现在人们买车，其实是在挑选一种生活方式，有人偏爱华为那种模式，图的是省心，车

里所有设备都能连起来，出门导航、回家开灯、提前打开空调，全靠手机说句话，也有人坚

持自己驾驶，享受方向盘传来的路面感觉，喜欢宝马带来的那种人车一体感，还有人更看重

安全和环保，觉得沃尔沃的笼式车身和植物皮革让人更放心，这不是技术高低的问题，而是

大家想要的生活各不相同，奥迪和沃尔沃进入这个价格区间，不是因为技术赶上了，而是担

心用户流失。

问界M9最低售价：46.98万起图片参数配置询底价懂车分4.11懂车实测空间·性能等车友

圈6.6万车友热议二手车35.28万起 | 300辆

在政策方面还没有完全放开，现在所有车辆的智能驾驶系统，包括华为的ADS 4.0，都

只能算作L2+级别，离真正的自动驾驶还有距离，能不能在全国范围内随意使用，还要看高

精地图的铺设速度，如果未来两年高速和城市道路的高精地图全面开放，华为的优势会更加

明显，宝马和奥迪如果在2026年前还无法推出自己的智能驾驶软件，那么再好的发动机和底

盘也可能失去价值，用户最终只会为实际体验付费，不会单纯因为硬件而购买。

宝马X5最低售价：56.00万起最高降价：5.50万图片参数配置询底价懂车分4.22懂车实测空

间·性能等车友圈11万车友热议二手车2.80万起 | 899辆

我有个朋友以前开着宝马X5，今年换成问界M9，他说从前觉得开宝马车显得有面子，现

在却认为坐在车里不用自己操心才真正舒服，他老婆带孩子出门时，孩子一上车就在后排躺

平睡觉，他觉得这才是过日子，另一个朋友一直不肯换车，说方向盘握在手里的感觉谁都替

代不了，再聪明的算法也给不了他踩下油门时那种快乐，他们互相觉得对方不理解自己，其

实谁都没错，只是各自选的路不同而已。
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