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零跑推补贴，用户抢优惠，背后是压力还是机会？

零跑汽车在11月搞了个大活动，从1号到21号，七款车型全部都有补贴，这次他们没再用“

等车送积分”那种旧办法，直接换成现金优惠，把时间、车型和金额都写得清清楚楚，让人

看了更放心。

最明显的变化是置换补贴，以前零跑汽车提供交付等待补贴，意思是用户等车时间越长，每

天能拿到的积分越多，最高累计一万元，现在这个补贴取消了，改为直接给现金，B01、B10、

C16、C10这几款车型置换可以拿到四千元，C11和C10给两千元，T03给得最多，有八千元，

零跑汽车可能希望减少供应链波动带来的影响，主动吸引更多人换车，不论是燃油车还是旧

款电动车都符合条件。

他们还提供一个价值3680元的家充服务包，里面包含充电桩和安装服务，不过有个细节

值得注意，C01这款车原本赠送的两年娱乐流量现在取消了，改为赠送价值17000元的秋日优

享礼，这表明高端车型也面临成本压力，厂商选择减少软件服务来降低价格，以此与蔚来、

小鹏等品牌直接竞争。

T03这款车补贴八千元，补贴金额占到车价的三成多，比五菱缤果(图片|配置|询价)和

比亚迪海豚那些车型的补贴比例高出不少，零跑现在做的不只是卖车，更多是在冲销量抢市

场，就算利润不高也要先把客户吸引过来，毕竟年底国家补贴可能就要减少，这时候不抓紧



争取，以后会更难。

B01和B10这两款车都使用LEAP 3.5平台，续航表现各有不同，补贴政策重点围绕“置换

加金融”展开，意思是车主换车能获得补贴，贷款也能享受优惠，C10、C11与C16这三款SUV

同时提供增程和纯电版本，补贴中还加入了“全配套装基金”，实际是鼓励消费者选择高配

车型，零跑公司希望用户多选配置，从而提升每辆车的利润。

C01这款旗舰轿车的补贴方式有点特别，虽然1.7万的礼金看起来挺吸引人，但流量服务

被取消了，而且有个细节很多人没注意到，增程版提供整车终身质保，纯电版只保三电系统，

这说明厂家对纯电技术还是不太放心，不敢全部承担风险，这种微调其实是在悄悄把责任分

摊出去。

这次补贴取消了交付礼包，比如软枕和玩偶这些小物品，零跑以前用这些东西拉近和用

户的关系，现在直接提供现金或实用服务，这表明零跑更注重实际了，不再搞虚的，再加上



电池原材料价格有波动，地方补贴也在收紧，零跑只能依靠高置换补贴和低首付优惠来吸引

顾客。

从数据来看，T03的补贴幅度确实很高，比同级别车型多出一倍以上，B10与Model Y相

比价格也显得更实惠，不过这些优惠能否带来实际订单还无法确定，零跑汽车没有公布11月

的具体销量数字，大家都在观望结果，目前没人知道最终效果会怎样。

零跑采取这个做法，像是在做一次背水一战，零跑不愿意继续受制于供应链，也不想依

赖情绪营销维持局面，他们直接提供资金支持、完善服务、提高配置，这些全是实际动作，

但也显示出零跑面临的压力，比如成本偏高、竞争加剧、市场收紧，使得零跑不得不走这一

步，用户自然欢迎这种变化，但零跑自身，心里恐怕也没多少底。
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