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打开特斯拉官网，其更新的“购置税减免政策”说明中已明确标注2026年购车的税费成

本，以标续Model Y为例，2026年需缴纳的购置税约为1.16万元。随着2025年底新能源购置

税免征政策进入倒计时，车市已然分裂成两大阵营：一边是蔚来、理想、比亚迪等数十家车

企集体推出“购置税差额兜底”，自掏腰包为用户减负；另一边是以特斯拉为代表的少数品

牌，用“成本透明化”代替补贴，将政策变动直接转化为购车差价提示。这场围绕1.5万元

税费的博弈，正改写着年底车市的竞争格局。

阵营一：“补贴兜底潮”来袭，16家车企自掏腰包锁订单



“今年锁单、明年交付，购置税差额我们补。”11月以来，这样的承诺密集出现在新能

源车企的公告中。据不完全统计，截至11月4日，已有蔚来、理想、小米、奇瑞、长安等至

少16家品牌推出跨年购置税补贴方案，核心玩法高度一致：用户在2025年11月30日前（部分

品牌截止更早）完成锁单，若因车企生产、运输等非用户原因导致2026年开票交付，车企将

全额补足购置税差额，单台最高补贴1.5万元。



细分来看，新势力与传统车企的兜底策略各有侧重：



• 新势力精准卡位热门车型：蔚来为全新ES8单独发放补贴券，理想将政策绑定刚上市

的i6，小米则覆盖SU7全系主力车型，均瞄准能拉动销量的爆款单品；



• 传统车企搞“全品牌覆盖”：奇瑞集团将补贴范围扩大至旗下奇瑞、星途、捷途等所

有符合技术标准的车型，长安汽车更是直接宣布“全品牌适用”，试图通过广度抢占市场份

额；

• 交付保障成隐形竞争点：长城坦克500虽仅为单一车型提供兜底，但强调“30天内交

付”的承诺；极氪则推出“延期提车积分补偿”，用附加权益增强吸引力。

“这本质是把政策风险转化为车企成本。”行业分析师指出，当前热门车型交付周期普

遍超过1个月，10月底下单的用户大概率面临“跨年缴税”尴尬，兜底政策相当于给消费者

吃了“定心丸”，既能避免订单流失，更能在价格战中建立信任优势。

阵营二：特斯拉“反向操作”，用价格透明化代替补贴

就在同行扎堆砸钱补贴时，特斯拉的操作显得格外另类。早在9月29日，其官网就已上线“

购置税成本对比器”，明确标注Model 3(图片|配置|询价)改款车型“2026年购买需多

缴1.16万元”，Model Y长续航版差额更是达到1.32万元。

这种“不兜底、只算账”的策略背后，藏着三重底气：

• 短交付周期规避风险：特斯拉当前主力车型交付周期仅3-6周，11月锁单用户基本能

在年内完成开票，天然避开跨年缴税问题，无需承担补贴成本；

• 品牌溢价支撑定价自信：作为高端新能源市场标杆，特斯拉用户对价格敏感度相对较

低，且其车型均未超过30万元，税费差额控制在1.5万元以内，不足以显著影响决策；

• 供应链优势掌握主动权：相比同行“压缩利润补差价”的被动应对，特斯拉凭借规模

效应和成本控制能力，仍保留着价格调整空间，无需急于通过补贴抢单。

值得注意的是，这种差异已引发市场分化。有北京消费者表示：“对比Model 3和比亚

迪汉，前者要多花1万多税还没补贴，后者有1万元置换补贴能抵消成本，果断转订比亚迪了。

”但也有特斯拉粉丝认为：“早买早享受，与其等不确定的补贴，不如看清成本直接决

策。”

消费者该站哪队？看懂3个关键再下单

两大阵营的博弈，让年底购车决策变得复杂。业内人士提醒，无论选择哪种策略的品牌，都

需关注三个核心问题：

1. 锁单截止日“生死线”：理想、问界等品牌截止日定在10月底至11月初，而小米、

奇瑞等延至11月30日，晚下单可能错失补贴资格；

2. 补贴触发条件：所有品牌均强调“仅补偿车企原因导致的延期”，用户贷款审批延

迟、临时改配等情况不涵盖在内，签约前需明确责任界定；



3. 高端车型成本陷阱：30万元以上车型减税额封顶1.5万元，50万级豪车2026年需

缴3.5万元购置税，这类用户更需优先选择兜底品牌。

结语：补贴不是终点，技术门槛才是终极战场

这场“购置税应对战”只是前哨战。2026年起，插混车型纯电续航需超100公里、纯电

车需符合新国标电耗限值的技术门槛，将成为更残酷的筛选器。比亚迪提前清库存55公里续

航旧款、长城加码混动技术研发，已显现布局思路。

对消费者而言，眼下的补贴是短期福利，但车型是否符合长期政策标准、技术是否具备

竞争力，才是更值得关注的核心。毕竟，1.5万元的税费差额终会结清，而一辆车的使用体

验却要持续数年。
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