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埃安首款增程车型——埃安i60，于11月16日正式上市，其限时焕新价为10.48-13.08万

元。这相当于向行业宣告，增程技术正式杀入了10万级这一最核心、最残酷的主流市场腹地。

在当前这个节点，埃安i60的降临，无疑是一次精准的卡位，一轮更猛烈的内卷或将正式开

始。

在埃安i60推出之前，增程市场是理想、问界等品牌开辟的高端乐土，动辄30万以上的

售价让这项技术蒙上了一层“精英”滤镜。然而，市场风云变幻，今年以来，增程路线的增

速明显放缓，风头逐渐被纯电车型反超，市场格局也从最初的蓝海迅速演变为一片红海。初

步形成了理想、问界、长安等品牌“三分天下”的头部格局。

但脚下的暗流却汹涌澎湃，头部品牌们已经感受到了压力，并开始积极求变。例如，理

想汽车在坚持增程的同时，已加速了其纯电车型的布局和推出速度，这背后是对增程路线长

期吸引力可能减弱的未雨绸缪。而问界则凭借华为深度赋能的智能驾驶技术这一锋利尖刀，

持续挤压市场，试图将技术优势转化为稳固的护城河。此外，零跑等品牌则以“半价理想”

的高性价比策略，在市场中成功分流了一部分追求实用和价格的用户。整个市场正处在一个



从技术尝鲜向大众普及、从体验溢价向成本效率转型的关键十字路口。

在这样复杂而激烈的战局中，作为后来者的埃安i60，面对这些已经建立起品牌认知或

技术标签的对手，它选择的应对策略显得格外清晰和果断。它没有在对手最擅长的领域，比

如极致的智能驾驶或者豪华配置上硬碰硬，而是选择了一种更具颠覆性的打法——价格重构。

直接将主流增程SUV的价格门槛从之前的15万级别，拉低到了10万级别，这是一个心理意义

和市场意义双重重大的价格锚点。这意味着，购买一辆具备成熟增程技术的SUV，其花费与

一款高配的合资品牌燃油车已经相差无几，极大地模糊了新能源与燃油车之间的价格鸿沟。

在技术路线上，埃安i60搭载了自研的星源增程系统，它没有盲目参与行业内愈演愈烈的“

电池容量竞赛”，非要去追求一个极致的纯电续航数字，而是务实地提供了一个210公里纯

电续航的解决方案。这个数字对于绝大多数用户的日常通勤来说已然绰绰有余，其核心目标

是在保证足够低的亏电油耗与良好NVH静谧性的前提下，为用户提供一种“够用且体验均

衡”的解决方案，这是一种对技术实用主义的回归。

如果我们把视野放得更宽一些，埃安i60的出现，其意义远不止于为一款新车提供了有

竞争力的定价。它更像一条闯入沙丁鱼群的鲶鱼，有望给整个行业带来一系列连锁反应与深

刻启示。首先，它推动了一场实实在在的“技术平权”运动。增程技术曾经是中高端车型的

专属配置，而埃安i60首次将一套技术成熟、体验可靠的增程系统带入了10万级市场。这不

仅仅是价格的下降，更是先进动力技术普及化的象征，它重新定义了何为“国民增程”，有

望催生出一个全新的、庞大的增量市场，让更广泛的消费者能够以更低的门槛享受到新能源

技术带来的红利。

其次，埃安i60的登场，可以看作是传统主流大厂依托其深厚体系力，向新势力发起的

一次强势反击。过去，新势力们以创新和用户体验开辟了市场，但在规模制造、供应链管理

和成本控制方面，传统巨头一旦认真起来，其能量不容小觑。

埃安背靠广汽集团，能够通过自研关键系统和规模化采购，实现“高价值体验”与“亲

民价格”的巧妙结合。这预示着，新能源汽车市场竞争的下半场，将不再仅仅是商业模式和

用户运营的比拼，更是回归到制造业本质的、全面的体系力较量。

此外，埃安i60的推出，也揭示了像广汽这样的传统大型车企在新能源转型过程中，一

种灵活而务实的内部组织策略。业内观察到，埃安品牌内部似乎存在着一种“赛马机

制”。i60与之前的纯电车型霸王龙在定位和目标用户上存在一定的重叠与差异，这仿佛是

集团内部有意为之的差异化布局与内部竞争。

埃安i60更侧重增程路线和主流家用市场，而霸王龙则坚守纯电与硬派风格。这种机制

允许企业用不同的产品去快速试错市场，并根据市场反馈迅速调整资源投向。i60在某种程

度上，也可以被视为对纯电车型市场表现的一种战略补位与替代。这反映了传统车企正在努

力打破固有的、冗长的开发流程，试图以更灵活、更甚至有些残酷的内部竞争来激发组织效



率，适应市场的高速变化。

最终，埃安i60所体现的，是一种技术路线的务实主义回归。在纯电与混动漫长的路线

争论中，它没有陷入“技术完美主义”的桎梏，不过分追求某项参数的极致，而是聚焦于为

用户提供一个在绝大多数日常场景下无限接近纯电体验，同时又彻底根除里程焦虑的均衡解

决方案。这标志着整个行业对于技术路线的思考正变得更加成熟和理性：世界上或许不存在

绝对完美、最优的技术路线，只有最能够适应当前用户真实使用场景和购买力的技术。

汽车网评：埃安i60将增程价格打到10万级，无疑是为增程SUV市场的变局埋下关键伏笔，它

逼迫所有玩家重新思考产品的价值定义与价格边界。这场由它引爆的新一轮内卷，其最终受

益者，将会是千千万万的普通消费者。
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