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2025年11月16日，广汽埃安正式发布“国民增程大五座SUV”——埃安i60，并同步宣布

限时焕新价10.48万元起。这一价格不仅将全球增程车型首次拉入10万元区间，更以“增电

同价”的硬核策略，宣告增程技术从“高端选配”正式进入“全民标配”时代。

一、价格破冰：10.48万，全球增程车价格分水岭

过去十年，增程式电动车因技术复杂、成本高昂，始终盘踞在20万元以上高地。埃

安i60以10.48万元的起售价，一举击穿成本底线，较同级增程车型平均定价低8万—12万元，

甚至比部分燃油SUV更具性价比。广汽埃安新能源汽车总经理古惠南在发布会现场表

示：“我们要让增程技术不再是‘奢侈品’，而是10万级用户也能闭眼入的‘日用品’。”

二、技术普惠：增程3.0系统，重新定义“无焦虑”

埃安i60搭载广汽最新“增程3.0”动力系统，由热效率达46.5%的1.5L阿特金森发动机

与最大功率165kW的扁线油冷电机组成，实现CLTC纯电续航220km、综合续航1250km，WLTC馈

电油耗仅4.8L/100km。

1. 电池安全：弹匣电池2.0标准，针刺不起火、48小时热失控无蔓延；

2. 智能保电：AI预测性能量管理，可根据导航路况提前调整电量分配，城市通勤用电、长

途高速用油，全场景能效最优；

3. 静音优化：发动机无感启停技术，介入噪声≤1dB，纯电与增程模式切换几乎无感。

三、空间越级：真·大五座，得房率68.9%



基于广汽AEP 3.0纯电平台打造的埃安i60，车长4830mm，轴距2880mm，通过“短悬长

轴”设计实现68.9%的“得房率”。第二排腿部空间达1058mm，可轻松跷二郎腿；后备厢常

规容积560L，放倒后排可拓展至1450L，婴儿车、露营车、滑雪板一次装下。纯平地板+隐藏

式出风口，让后排中间乘客也能获得“头等舱”级体验。

四、智能平权：全系标配高阶L2，15万内唯一

埃安i60全系标配ADiGO PILOT 3.0，包含全速域自适应巡航、车道居中保持、自动泊车

辅助、遥控泊车等15项高阶功能；同时配备高通8155芯片+14.6英寸2K中控屏，支持四音区

连续对话，可见即可说。古惠南强调：“智能不该是高价车的专利，10万级用户同样值得拥

有安全、便捷的出行体验。”

五、品质越级：80%高强钢+铝混合车身，终身质保

车身结构采用80%高强钢+铝合金防撞梁，扭转刚度达31000N·m/deg，满足C-NCAP、中

保研双五星标准；底盘由广汽底特律研发中心调校，采用前麦弗逊+后五连杆独立悬挂，兼

顾舒适与操控。

广汽埃安宣布，埃安i60首任非营运车主享受三电终身质保、整车6年或15万公里超长质

保，并赠送免费充电桩及安装服务，彻底解决用户后顾之忧。

六、市场意义：从“高端普及”到“全民普惠”

2025年1—10月，增程车型在中国新能源乘用车市场占比已达18%，但10万元以下区间仍

为空白。埃安i60的上市，不仅填补了这一市场空白，更以“技术降本+规模降本”双轮驱动，

推动增程赛道进入“摩尔时刻”。

行业分析师指出，埃安i60有望复制当年“智能手机千元机”浪潮，将增程技术从“小

众高端”推向“大众主流”，预计月销迅速突破2万辆，带动2026年增程车型整体渗透率突

破30%。

七、用户权益：限时焕新，闭眼入

1. 现金礼：限时焕新价10.48万元起（原价11.98万元），直降1.5万元；

2. 金融礼：0首付/0息贷，至高60期，日供低至55元；

3. 置换礼：不限品牌置换补贴至高8000元；

4. 充电礼：免费送装7kW家用充电桩（价值5000元）；

5. 流量礼：终身免费基础流量，3年娱乐流量不限速。

以上权益仅限2025年11月16日—12月31日下订用户。

结语：



十年前，广汽埃安以“纯电普及者”身份，推动中国新能源市场迈入快车道；十年后，

埃安i60以“增程普及者”姿态，再次站在技术普惠的最前沿。10.48万元的限时焕新价，不

仅是一次价格革命，更是中国汽车产业“技术平权”的宣言——让每一座城市的普通家庭，

都能零门槛享受到“无焦虑、大空间、高智能”的新能源出行体验。
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