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车主的故事，是北京越野在竞争白热化的“方盒子”之战中，逆势飘红的生动注脚。

北京初冬的夜色中，国家网球中心·钻石球场的灯光并未聚焦于体育赛事，而是为一场

别开生面的“家人聚会”点亮。11月13日，这里属于北京越野BJ40增程的车主们。舞台中央，

北汽集团董事长张建勇亲手将奖杯与荣誉，授予了16位特殊的用户。

这并非一场简单的产品发布会，而是一次品牌与用户之间的深度对话。16/30000——

这16位用户，是从今年4月以来三万多名BJ40车主中走出的代表。他们的故事，是北京越野

在竞争白热化的“方盒子”市场中，逆势飘红最生动的注脚。

他们中，有人为了心中的硬派梦想，耐心等候了97个日夜；有人在短短7个月内，驾驶

着爱车驰骋5.6万公里，足迹遍布山河。他们用一箱油挑战极限里程，用日常的陪伴诠释信

任。正是这一个个具体而微、充满热爱与坚持的故事，让BJ40增程从冰冷的钢铁机器，升华

为一种文化，一种敢于探索、乐于分享的精神符号。正如北京越野所坚信的那样：用户，就

是品牌本身；用户，就是品牌精神。

逆势之火：在情理与意料之间



BJ40增程的“火”，看似出乎意料，细究却在情理之中。当坦克300、捷途旅行者、方

程豹豹5等一众强者，将“方盒子”市场变为红海时，北京越野凭借深厚的品牌积淀与精准

的技术路线，找到了自己的航向。

它精准切中了当代用户“全都要”的复杂需求：既要有硬派越野的通过性与安全感，又

要兼顾城市通勤的经济性与舒适性；既要满足周末“诗和远方”的野性呼唤，也要胜任工作日

“柴米油盐”的从容体面。BJ40增程以其“硬派增程SUV”的独特定位，成为了一个“全能

伙伴”，它的成功，是品类创新的胜利，更是用户需求变迁的必然结果。

智慧新章：开启“行”之新境

在用户故事的温暖氛围中，更加智慧的BJ40增程家族新成员——元境智行版正式登场。

官方指导价20.48万元，限时焕新价仅需19.48万元。它的到来，不仅丰富了产品矩阵，更

将“行”的定义拓展至全新维度。

北京越野董事长王昊用四个“行”概括了它的内核：越野行！不越野也行！安全很行！

智行更行！

越野行，是硬核的底气。 “三把差速锁”、智能电控全时四驱、100%攀爬能力，以及

全系标配的四轮独立悬架，让它能从容征服45度陡坡，甚至在颠簸路段实现“无感通过”，

打破了越野只属于专业玩家的桎梏。

不越野也行，是全能的体贴。 它同样是都市生活的“省钱王”与“舒适舱”。纯电模

式每公里仅需几分钱，百公里综合油耗低至1.33升，零百加速却仅5.5秒。1.2平方米的超大

全景天窗、零重力座椅、1.7米长的“双人平铺大床”，让它成为移动的观景台与休息室。

安全很行，是不可动摇的底线。 全球独有的内嵌式金属防滚架，如同一个坚固的笼式

结构，为乘员舱提供顶级被动安全。为电池包量身打造的 “三重外部防护系统”——2mm

厚“玄武护甲”、47mm护板缓冲区间、柔性越野底盘，环环相扣，将电池防御能力较同级提

升95%，从根本上打消了用户对越野场景下电池安全的顾虑。

智行更行，是面向未来的智慧。作为全国首个采用纯视觉技术方案的越野车，BJ40增程

元境智行版搭载“元境智能”技术架构，是同级别绝无仅有具备高快NOA（自动辅助导航驾

驶）功能的车型，让驾驶无论是在城市拥堵中还是在野外探索时，都更加从容安全。

承诺与温度：从“烧一赔一”到“用户之夜”

除了产品力的硬核升级，北京越野更用极具魄力的政策，展现了其对技术与用户的绝对

诚意。发布会上，北京越野在硬派SUV行业内率先宣布“烧一赔一”政策：如因增程动力系

统质量原因导致车辆热失控，将赔付同等或高于原车配置的全新车辆一台。这不仅是对自身

电池安全技术的极度自信，更是给所有用户的一颗“定心丸”。



整场发布会的高潮，属于那16位“车主之最”的颁奖典礼。当用户代表站在聚光灯下，

分享他们与BJ40增程的点点滴滴时，产品的参数、技术的术语，都化为了有温度的生活叙事。

这正是北京越野想要传递的核心：技术服务于人，产品因故事而鲜活。

人汽结语：

从BJ40增程三万车主的共同选择，到元境智行版的智慧进化，北京越野正坚定地走

在“硬派增程SUV”的道路上。它用一场充满温度的“用户之夜”证明，在激烈的市场竞争

中，最坚固的护城河，并非一时的技术领先，而是与用户建立的深度情感连接。

正如发布会上预告的，一个更富想象力的未来正在开启。当北京越野宣布将于2025年广

州车展亮相67年来首款概念越野车与全新标志时，一个崭新的时代已拉开序幕。
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