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朗逸Pro限时售价8.88万元起正式上市。

11月17日，上汽大众朗逸Pro正式上市，限时售价8.88万元起。

这款累计销量已突破650万辆的国民家轿，在新能源渗透率不断攀升的当下，以全面焕

新的姿态亮相市场，为不断被唱衰的燃油车市场注入一剂强心针。

朗逸Pro有哪些改变？

根据官方资料显示，朗逸Pro的升级体现在三个关键维度，每个维度都直指家庭用车的

核心痛点。

首先，是空间与设计的越级提升。新车车身长度增至4720mm，达到A+级水准，更好地契

合中国家庭对“大空间”的执着追求。同时，其双前脸设计既满足传统审美，又迎合年轻群

体喜好，体现出大众对中国市场的深刻理解。

其次，其驾乘体验迎来了实质进步。四轮独立悬架的搭载，彻底改变了朗逸系列的驾乘

品质，这一配置通常出现在更高级别车型上，能够有效过滤路面颠簸，提升乘坐舒适性。配

合1.5T EVOⅡ发动机与7速双离合变速箱的动力组合，在保证充沛动力的同时，百公里油耗

低至5.54L，且可使用92号汽油，切实降低了家庭用车成本。

此外，则是智能化的务实升级。高通8155芯片与MQB-EVO智能架构的加入，使朗逸Pro的

车机系统响应更加迅捷。在此基础上，新车深度集成腾讯生态，支持车载微信、腾讯地图等

实用功能，实现了“动口不动手”的便捷操作，既保障行车安全，又满足现代家庭的智能互

联需求。



从升级中可见，朗逸Pro之所以能够在新能源车型大行其道的今天，依然保持强劲竞争

力，其背后是对中国市场多元需求的精准把握。

中国汽车市场庞大而复杂，并非所有消费者都适合或准备接受新能源汽车。在三、四线

城市和乡村地区，充电设施仍然不足，燃油车具有不可替代的实用性，朗逸Pro精准地服务

于这一群体，提供了零续航焦虑、零充电困扰的出行方案。

新车8.88万元的起售价，配合4000元置换补贴、2年0息等购车权益，使朗逸Pro在合

资A+级轿车中具有极强的价格竞争力。这一价格策略，也反映出上汽大众对当前市场环境的

清醒认识——在竞争激烈的市场中，实际的利益比所谓的价值更重要。

此外，相比新能源汽车，燃油车在二手车市场的保值率更加稳定。朗逸系列凭借巨大的

市场保有量和大众品牌的背书，历来在保值率方面表现优异，这为精打细算的家庭用户提供

了额外的价值保障。

从朗逸Pro中可见，朗逸的持续热销不是偶然，而是基于对中国家庭用车需求的深度洞

察。从2008年第一代车型问世至今，朗逸历经五代更迭，每一代都精准呼应了当时中国家庭

的需求变化。如今，朗逸Pro在空间、舒适、智能、安全等方面的全面升级，依然延续了这

一传统。

燃油车市场的压舱石

随着朗逸Pro的上市，上汽已经全面进入了Pro时代。

对上汽大众而言，Pro系列是其面向智能化的一次重要转型，而在整个转型过程中，朗

逸是品牌的基本盘，也是打开Pro系列认知的重要因素。如在2024年12月，朗逸单月销量曾

突破3.9万辆，领跑整个A级市场。

而朗逸Pro的推出，无疑是上汽大众对基本盘的坚实守护，在电动化转型期间确保其市

场份额和体系稳定。同时，上汽大众也用“完全体Pro系列”明确地告诉消费者，品牌不会

放弃燃油车以及油车用户，更不会以停产的方式来割韭菜。

而朗逸Pro的成功换代也论证出，燃油车与智能化并非对立关系。通过引入先进的智能

座舱和智能驾驶辅助系统，燃油车同样能够提供与时俱进的科技体验。这为传统车企的转型

提供了新思路，不是在燃油和电动之间二选一，而是让每种技术路线都充分发挥优势。

朗逸Pro的定价策略，也重新定义了A+级轿车的价值标准。在保证品质的前提下，新车

将起售价拉至9万元以内，这不仅对同级燃油车形成压力，甚至对同价位的电动车型构成挑

战。这种以价值为导向的竞争策略，有望推动整个行业更加关注用户实际利益。

在2025年末这个时间点全面革新，朗逸Pro的到来，更展现出上汽大众对燃油车市场的

长期看好。



如今，随着新能源汽车补贴退坡、充电电价上涨等现实因素的出现，部分消费者开始重

新评估燃油车的价值。至少在未来的3-5年时间里，中国汽车市场将长期维持燃油车与新能

源汽车并存的格局。

朗逸Pro的存在，正是为了满足那些追求实用、可靠、经济的主流家庭用户需求，它可

能不如某些新势力产品一样激进，但它提供的是一种省心、可靠、无意外的出行保障。

有文说：

朗逸Pro的上市，为处于转型中的合资品牌提供了一个重要启示，技术路线并非胜负关

键，用户价值才是根本，不管市场如何变化，真正懂中国家庭的产品，永远有它的一席之地。

而这款国民家轿的焕新登场，不仅延续了朗逸系列的销量传奇，更在变革的时代中，为

燃油车市场服下了一颗难得的定心丸，也让仍然喜欢油车的消费者更加放心。（撰文丨欧阳）
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