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11月21日，比亚迪正式发布王朝网全新旗舰——汉L与唐L。这不是一次简单的改款或颜

色更新，而是一场从补能效率、智能体验到生活生态的系统性跃迁。如果说过去我们还在讨论

“电动车能不能用”，那么今天，汉L和唐L正在回答：“它如何让生活更好”。

终结焦虑：5分钟充400公里，不是口号，是日常

很多人对纯电车仍有顾虑：充电慢、续航短、冬天掉电快。但汉L EV和唐L EV用一

套“超级e平台”给出了硬核答案。它们搭载全球首个量产乘用车全域千伏高压架构，峰值

充电功率高达1000kW——这意味着，喝一杯咖啡的时间（约5分钟），就能补充400公里续航。

对于大多数城市通勤族来说，这几乎等于一周不用再找充电桩。

性能同样颠覆想象：汉L EV四驱版零百加速仅2.7秒，比不少超跑还快；极速达305km/h，刷

新了纯电轿车的速度边界。这套动力系统甚至斩获“中国心”2025年度十佳新能源汽车动力

系统大奖，背后是16项全球第一的技术积淀。

而混动版本也没落下风。汉L DM亏电油耗低至3.9L/100km，综合续航高达1430公里——

加一次油，从北京开到上海还有余量。鱼和熊掌，在这里真的可以兼得。

二、颜值即态度：车色不只是颜色，是情绪的表达



在技术之外，汉L唐L也在回应一个更深层的需求：车，也是个性的延伸。

这次新增的“橄榄绿”车漆，采用纳米级高透色浆与微米级铝粉调配，在阳光下泛着金

绿色光泽，室内则沉稳如墨。设计师说，这是为那些“表面冷静、内心炽热”的都市精英准

备的色彩。

汉L独有的“西子蓝”更富诗意：强光下是珠光白，弱光中转为清澈碧蓝，恰如西

湖“淡妆浓抹总相宜”。再加上黑化运动套件、悬浮车顶、金甲黄刹车卡钳……这些细节不

是堆料，而是让用户在每天开门上车的一刻，都能感受到一种“被理解”的共鸣。值得一提

的是，这些原本价值上万元的外观套件，现在限时优惠后仅需3000–5000元，甚至部分配色

免费赠送——把选择权真正交还给用户。

三、智能不止于屏幕：从“车位到车位”，全程无需接管

如果说过去的智能驾驶是“辅助”，那汉L唐L的“天神之眼 B”激光版系统，已经迈

向“陪伴”。

它首次实现“车位到车位”全场景领航辅助：你只需设定目的地，车辆会自动驶出地库、识

别闸机、抬杆通行；到达后还能跨楼层巡航，自动泊入空位。全程无需踩一脚刹车、打一次

方向。

座舱也变得更“懂人”。DiLink 150系统不仅UI随光线自动调节明暗，还加入了四季主

题、萌宠动画等细节。这不是炫技，而是让冰冷的机器多一分温度——尤其当你加班深夜回

家，一句“小迪，打开回家模式”，家中灯光、暖气已悄然启动，那种被照顾的感觉，才是

科技应有的样子。

四、车不再是孤岛：它开始连接你的家、你的生活

比亚迪这次联合美的、好孩子、倍轻松等品牌，构建了一个“人×车×家”的生态闭环。

在车上，一句语音指令就能远程开启家中空调；接孩子放学时，智能儿童座椅自动调节角度；

长途自驾途中，颈部按摩仪与眼罩联动缓解疲劳；甚至宠物也有专属安全座，让毛孩子也能

安心出行。

这些不是概念演示，而是真实可选、即买即用的功能。车，正从交通工具变成生活枢纽。

五、价格背后的价值观：旗舰，不该只属于少数人

汉L DM起售价19.48万元，唐L EV顶配27.48万元。考虑到其标配的千伏平台、激光雷达、四

活塞卡钳、高阶智驾、生态互联等配置，这个定价策略透露出比亚迪的态度：真正的技术普

惠，不是降低标准，而是让更多人享受旗舰体验。

叠加最高1.5万元置换补贴及外观套件限时优惠，实际入手门槛进一步降低。截至12

月31日的限时权益，更像是对早期用户的诚意回馈。

结语：时代需要的，不只是更快的车，而是更懂人的伙伴



汉L与唐L的出现，标志着中国新能源汽车从“参数竞争”进入“体验升维”阶段。它们

不再只比谁加速快、谁续航长，而是思考：如何让每一次出行都更从容、更有尊严、更贴近

真实生活。

在这个意义上，汉L唐L不只是比亚迪的旗舰，更是这个时代进取者的一面镜子——理性

而不失温度，强大却懂得克制，追求极致，也尊重日常。当一辆车开始理解你的习惯、呼应

你的情绪、融入你的生活，它就不再只是代步工具，而成了值得信赖的同行者。
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