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很多人都有疑惑，现在的车同质化严重，不管是设计，还是配置都大同小异了，一辆15

万的纯电新车还能靠什么吸引人买？

或许深蓝L06能回答你。





11月18日，深蓝L06价格权益发布仅1小时，累计订单就突破20000辆，深蓝汽车董事长

邓承浩提到，大部分购买者的年龄是在29岁左右的，为什么深蓝L06能深得年轻消费者喜爱？

它有年轻人看中的“质价比”

要说便宜，深蓝L06在同级车型中并不算最便宜的，但质价比确是比较高的，它全系标

配激光雷达、3nm车规级座舱芯片、宁德时代磷酸铁锂电芯、金钟罩电池，还可以选装法拉

利同款的磁流变悬架（限时免费赠送）。

同时，为了满足年轻人对个性化的要求，深蓝L06带来了5种个性改装车衣。

不仅如此，深蓝L06还提供比较多的情绪价值，不仅可以将前车变乌龟，扔一个水果砸

前车，还能将隧道变身为时空隧道、海底隧道等。这些都是深蓝L06能给到车主实实在在的

用车体验，大大提升车主的用车品质。

正如深蓝汽车党委书记、董事长邓承浩说的：“一个产品的成功首先定位要正确，这是

非常重要的。其实深蓝L06在前期的定位讨论是最充分的，也是最激烈的。目前为止，深蓝

所有的产品在预售或者上市之后，我们的目标用户跟真实用户差距最小的就是这台车，年龄

基本上不相上下。”

（深蓝汽车党委书记、董事长邓承浩）

安全比速度更重要

毋庸置疑，驾驶乐趣是不少年轻消费者追求的。

深蓝L06带来的5.9秒零百加速，以及最高时速超210km/h，完全能满足速度与激情的需

求，但“年轻人的第一台车，安全比速度更重要！”邓承浩认真地说到。“我认为车要开快

的同时，必须要有好的根基、底子，要把底子做扎实这是核心。所以磁流变悬架一定不只是

为了快而去做的，它其实是让快更安全。这次打造的200公里最高车速、5点9秒百公里加速，

搭载磁流变悬架的目的，包括应用很多的控制技术，都是为了让这款车更安全。”他补充道。

此外，深蓝L06深蓝L06更采用同级唯一的一体化压铸车身、CTV电池车身一体化集成技

术，与特斯拉Cybertruck同款工艺的一体式热成型双门环，以及先进的后驱专用平台，共同

构筑起“公路磁悬浮”的硬核基底。并全系标配的30多项主动安全功能。

读懂年轻人，才能赢得市场

邓承浩还说到："我们的预售礼都是为用户精心准备的，预售礼为什么是大疆Osmo

Pocket 3，是因为数据告诉我说，25岁到30岁的人群之间，现在消费的一些潮品有哪些。这

些产品就是为他们准备的，就是让他们玩，让他们炫起来，同时给他们以安全和舒适。 "

从全系标配激光雷达的诚意，到磁流变悬架与宁德时代电池构建的安全体系，再到先纯

电后增程的产品布局，深蓝L06的每一步决策都紧扣年轻用户需求。在竞争白热化的15万级



新能源市场，这款新车用"质价比"打破配置壁垒，用"安全优先"重塑价值标准，无疑为年轻

人的第一台车提供了更优解。

深蓝汽车将持续聚焦用户真实需求，用技术普惠让更多年轻人享受到高品质的出行体验。随

着纯电版本的上市与后续增程版的规划，深蓝L06有望在年轻用户群体中开辟出一片新的市

场天地。
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