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不是又一款新车，而是一种新标准：星海S7以800V技术开启新能源价值普惠新纪元

东风风行星海S7的上市，其意义远超一次常规的产品发布。它通过“全域800V技术普及

化”、“用户体验场景化”和“品牌战略矩阵化”三大维度，清晰地昭示了“央企新势力”

正试图重新定义市场竞争规则——不再局限于参数的内卷，而是致力于将曾经高端的技术和

品质体验，转化为用户可轻松触及的普惠价值。

2025年11月19日的广州，一场名为“颜值即正义 超充显实力”的时尚之夜，将科技与

美学的融合推向了高潮。然而，当聚光灯落在正式上市、限时置换价低至10.59万元起的风

行星海S7 800V超快充版上时，行业观察者看到的不仅仅是一款设计出众的新车，更是一份

来自“央企新势力”的、颇具分量的市场宣言。

以“全域800V”打破技术壁垒，重新锚定竞争核心

在新能源市场，“800V”一词早已不是新鲜概念，但往往作为高端车型的专属标签，与

高昂的售价捆绑。星海S7此次的颠覆性举措在于，它直接将这一领先技术拉入了主流消费区



间。其搭载的“全域800V高压碳化硅平台”，实现了从电池、电驱、电控到充电设备的全链

路覆盖。正如风行星海S7产品总监谭信在现场所强调的：“不是所有高压都敢称‘全

域’。” 这句话的潜台词是，星海S7意在提供一种无短板的、真正意义上的高效体验。

官方数据佐证了这一点：充电14分钟补充320公里续航，百公里电耗低至11.6kWh。这组

数据对于用户而言，意味着“里程焦虑”被实质性缓解，用车成本显著降低。这标志着市场

竞争正从单纯的续航里程数字竞赛，转向对“全场景高效能”的追求。星海S7的上市，无异

于在10-15万级这一最主流的市场腹地，树立了一个新的价值标杆——技术的先进性必须转

化为用户日常使用的便捷性与经济性，否则便是空中楼阁。

以“用户共创”深化产品内涵，从交付工具升级为提供解决方案

本次时尚之夜的另一大亮点，是风行星海品牌对“用户共创”理念的实质性落地。这不

仅仅体现在邀请“产品体验官”董璇从东方美学和家庭出行角度诠释S7的魅力，更深刻地体

现在星海V9用户个性化定制计划的启动上。

品牌宣布推出V9的露营车与福祉车两款共创车型，这看似是产品线的补充，实则是一次

战略升维。它表明风行星海正试图摆脱传统车企“我造什么，你买什么”的模式，积极

向“用户需要什么，我提供什么”的服务商转型。风行星海V9产品总监陈正宇“用户才是星

海V9真正的产品总监”的表态，正是这一理念的注脚。品牌通过构建“用户主导+技术赋能+

生态协同”的MPV共创体系，旨在满足用户日益精细化、个性化的生活场景需求。

这种思路与星海S7所强调的“家的温情”内核一脉相承。无论是S7服务于家庭日常通勤

的高效与舒适，还是V9拓展生活半径的定制化功能，其核心都是围绕用户真实的生活场景来

打造产品价值。这让品牌形象变得更为丰满和可信，从冷冰冰的汽车制造商，转型为有温度

的出行伙伴。

以“矩阵协同”勾勒品牌蓝图，彰显“央企新势力”的体系化优势

单打独斗的时代已经过去，体系化竞争已成为主流。本次活动中，除了主角S7和V9定制

计划，品牌SUV车型星海T5的首次亮相，同样信息量巨大。风行星海明确提出了从“星海V9

的家庭关怀”到“星海S7的技术普惠”，再到“星海T5的务实赋能”的产品矩阵构想。

这一布局清晰地勾勒出品牌的发展路径：它并非押注于单一爆款，而是致力于构建一个

覆盖MPV、轿车、SUV全品类，满足家庭、个人、商用等多场景需求的完整生态。这背后依托

的，是东风集团71载的军工底蕴、深厚的制造经验和前沿的电混技术。这正是“央企新势

力”相较于部分初创品牌的独特优势——它拥有更稳健的供应链把控能力、更成熟的生产制

造体系和更强大的技术储备，能够支撑其进行长线、系统性的战略布局。

临近尾声时温馨的用户交车仪式，则为整场活动赋予了象征意义：一切的战略与技术，

最终都需回归到用户的实际认可之上。首批车主接过钥匙的时刻，正是风行星海品牌承诺从



蓝图走向现实的开始。

东风风行星海此次的“时尚之夜”，是一次精心策划的品牌秀。它以星海S7 800V超快

充版为核心爆点，以其极具竞争力的价格和扎实的技术配置，成功吸引了市场目光，尤其是在

“技术普惠”层面树立了新的认知。同时，通过V9定制计划和T5的亮相，展示了其基于用户

场景进行产品矩阵化发展的雄心。这传递出一个强烈信号：作为“央企新势力”，风行星海

正试图以其独特的资源禀赋和用户视角，在竞争白热化的新能源市场中，走出一条兼顾技术

领先、成本控制和情感共鸣的差异化道路。它的后续表现，无疑将为行业提供一份关于“价

值竞争”而非“价格内耗”的重要样本。
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