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各地刚刚按下的汽车置换补贴“暂停键”，竟被一笔1380亿元的中央资金突然取消。这

笔巨款将在第三、四季度分批放出，还想薅最后一波“国补”羊毛的消费者，机会真的不多

了。

与此同时，一个让许多业内人士直呼“看不懂”的现象正在发生——2025年8月，全国

燃油车销量突破90.2万辆，同比增长13.5%，前八个月累计卖出874.7万辆，几乎追平去年全

年。

奔驰C级最低售价：21.48万起最高降价：12.00万图片参数配置询底价懂车分4.03懂车实测

空间·性能等车友圈69万车友热议二手车1.72万起 | 4776辆

当新能源车高歌猛进之时，燃油车却以一种沉默而坚定的姿态，重新杀回了消费者的购

车清单。



一位跑运输的司机说，选燃油车的理由简单粗暴，“就是图个实在，不用为充电操心”。他

每月要跑3次北京到西安的往返，全程1200公里，加油从不超过10分钟，一箱油能跑700公里。

这种续航上的时间成本和可靠性，是当前任何新能源车都给不了的。

五菱扬光最低售价：7.18万起最高降价：0.50万图片参数配置询底价懂车分暂无懂车实测暂

无车友圈8241车友热议二手车5.66万起 | 21辆

充电基础设施的不足，依然是新能源车推广的软肋。2025年数据显示，中国充电桩数量

每年增长34%，但三四线城市的充电桩覆盖率只有一线城市的1/3，乡镇地区更是沦为“充电

桩荒漠”。



在极端环境可靠性方面，燃油车同样占据绝对上风。在东北寒冷地区，新能源车冬季续

航普遍衰减30%-50%，而燃油车几乎不受影响。2025年1月东北三省的燃油车销量同比增

长12%，而新能源车销量下降了8%——低温环境下的性能差异，直接决定了消费者的钱包去

向。

普拉多最低售价：40.48万起最高降价：4.50万图片参数配置询底价懂车分3.56懂车实测空

间·性能等车友圈13万车友热议二手车3.98万起 | 601辆

3年车龄的燃油车保值率平均在60%左右，而新能源车只有45%左右。这笔账对于精打细

算的工薪阶层来说，再明白不过——同是3年前花12万买的车，如今燃油车比新能源车能多

卖1.8万。

例如对于一位一线城市职场中年人来说，原本打算换一辆新能源车，预算15万，起初一

切都很顺利，直到他想安装充电桩。物业摇头说电表容量不够，供电公司说要等批复，电工

报价八万多。装个充电桩够再买一辆老款朗逸了，于是车主决定加点预算，直接在4S店订了

一辆燃油宝马3系。

更绝的是，如果是款红色的宝马，车主还靠着这辆车在周末接婚庆活。在一线城市，这

活儿一天能挣五百多，还管两顿饭。



燃油车的复苏并非全国步调一致，而是呈现出鲜明的地域特色。

奥迪A6L最低售价：29.65万起最高降价：15.41万图片参数配置询底价懂车分4.12懂车实测

空间·性能等车友圈65万车友热议二手车0.93万起 | 3019辆

山东人对黑色奥迪A6L(图片|配置|询价)的偏爱毫不掩饰；东北消费者则坚定地选择大

众品牌，因为对于长春的出租车司机而言，“电车怕冷人怕饿“，还是油车更稳；西北地区

的长安CS75销售表现强劲；华南则成为凯美瑞和亚洲龙的主战场。

普拉多最低售价：40.48万起最高降价：4.50万图片参数配置询底价懂车分3.56懂车实测空

间·性能等车友圈13万车友热议二手车3.98万起 | 601辆

在拉萨，丰田普拉多和陆巡被称为“藏地三宝”之一。当地牧民购买它们不为面子，纯

粹是实用——能抗造、能修、能爬，是必不可少的生产资料。

广东人买车则像选家电，“开不坏”是第一准则。在广州佛山一带的街头，RAV4、凯美

瑞、亚洲龙随处可见。

RAV4荣放最低售价：12.13万起最高降价：4.85万图片参数配置询底价懂车分3.80懂车实测

空间·性能等车友圈48万车友热议二手车1.80万起 | 866辆

面对新能源的挑战，燃油车厂商也在不断进行技术升级。如今的油车，发动机热效率能

做到43%以上，混动系统的油耗已经逼近电车水平。合资品牌也开始智能化补课，新款油车

全系上L2辅助驾驶，语音识别、车联网一样不少。

同时，燃油车价格也在不断下探，长安逸动现在仅需5万就能落地，吉利帝豪6万起步，

奇瑞艾瑞泽7万顶配带全景影像。在新能源车主为换电池掏两三万的时候，油车的长期使用

成本显得更有竞争力。

经过几年的新能源狂飙，消费者逐渐回归理性。人们发现自己要的也许不是最聪明的车，而

是一辆能让日子简单一点的车。能跑、能修、能信任，这三件事，油车依然做得很好。

在55岁以上的车主中，九成都坚持燃油车。他们嫌触摸屏容易误触、语音助手太吵、隐

藏门把手夹手。国庆假期的高速服务区里，新能源车主们守在充电桩前，眼睛紧盯着屏幕上

缓慢跳动的数字。不远处，燃油车主加满油，顺手买了一瓶饮料，很快又重新上路。

这样的场景，在2025年的中国仍在反复上演。燃油车不会消失，只会退到更精准的位置。在

极端地理条件下，在二手市场，在长途与运输领域，燃油动力依然最稳。当科技感与实用性

正面碰撞，往往是最务实的能多得一票。

知嘹汽车原创文章，如需转载请联系我们

*图片来源于网络，如侵权请联系作者删除*



HTML版本： 油车销量暴增！车主终究被国产新能源“教育”清醒了

https://www.cae-forum.org/caegl/36779.html

