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当特斯拉Model Y被甩开近1.4万辆的差距，当“新势力”们还在为破万销量苦苦挣扎，

小米YU7却以33662台的单月成绩，硬生生在20万-30万级纯电SUV市场划出一道“断层式”鸿

沟！这匹黑马究竟凭何碾压行业巨头？

从博主整理的2025年10月销量榜单来看，小米YU7的表现堪称“现象级”不仅以25.35

万-32.99万元的定价直面主流竞品，更以近乎第二名两倍的销量（33662台）强势登顶，相

比之下，长期霸榜的特斯拉Model Y虽守住亚军位置，但19488台的成绩在YU7的对比下略显

黯淡，仿佛昔日王者突然被新锐拽下神坛。而乐道L90以11722台挤进前三，却只能算是“陪

跑阵营中的领跑者”，与小米的差距肉眼可见。

其他车型的表现更是分化明显：智己LS6、智界R7等“技术流”选手销量徘徊

在6000-9000台区间，理想I6与极氪7X则陷入5000台左右的缠斗。值得注意的是，乐道L60与

岚图知音虽以亲民价格试图突围，但销量仍未突破6000大关。至于小鹏G7，仅3463台的成绩

似乎暗示，在激烈内卷中，品牌光环若未匹配产品爆发力，难免遭遇市场冷遇。

小米YU7最低售价：25.35万起图片参数配置询底价懂车分4.03懂车实测空间·性能等车友

圈8.4万车友热议二手车23.50万起 | 437辆

小米YU7的成功咱们都有目共睹，绝不是偶然，许多试驾过的网友直言：“这车把‘堆

料’玩成了艺术”从智能座舱的流畅交互到续航优化的实际表现，再到设计细节的打磨，几

乎处处戳中用户痛点。更有业内人士分析，小米借助生态链优势，将手机、家居、汽车的互

联体验无缝打通，形成独特的“人车家”闭环，这种生态黏性让传统车企难以复制。
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产能也是一个重要因素，小米一期工厂通过双班制将产能拉升至近200%利用率，月

均2.5万的交付能力已让对手瞠目。而今年年中投产的二期工厂，加上规划中的三期项目，

更是暴露了小米的“野心”——总产能目标直指40万辆以上！有网友调侃：“雷军这是把造

手机的速度搬到了造车上，对手仓库里的库存车还没清完，小米的流水线又下线新车了！”



此外，部分业内人士提醒，随着乐道、极氪等品牌加速迭代，价格战可能进一步白热化，小

米的领先优势能维持多久仍是未知数。

这场胜利不仅属于小米，更给行业带来启示：在智能电动车时代，唯有将技术、供应链

与用户洞察深度融合的品牌，才能穿越周期，持续领跑。
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