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28岁的江先生跨越1500公里，从安徽赶到广西，只为抢购一辆7.77万元的哪吒L(图片|

配置|询价)——而这款车的原价是14.99万元。车企倒闭，反而成了年轻人“捡漏”的最佳

时机。

“车企不倒，我买不起；车企一倒，半价提走。”如今的汽车市场，一群年轻人正掀起

一股特殊的“抄底潮”



他们瞄准已破产或进入重整阶段的新势力车企的“烂尾车”，用一半甚至更低的价格，

开回了原本需要花费二三十万才能拥有的车型

这种看似冒险的行为背后，是年轻人精打细算的消费逻辑。对他们来说，品牌不再神秘，实

用价值才是王道。



01 跨省抢购，便宜真的有好货？

在哪吒汽车母公司宣布破产重整两个月后，28岁的江先生开启了一场全国寻车之旅。他

花了10天时间联系全国经销商，最终锁定广西一台哪吒L 310闪充pro版

“不倒闭我根本不会买，这价格太香了。”江先生的账单让人咋舌：原价14.99万的车，4S

店优惠6.3万，加上广西置换补贴1.3万，裸车仅7.39万，落地价7.77万元，相当于打了五折



同样看中“烂尾车”性价比的还有22岁的关先生。他拿着15万预算，在新车市场挑来选

去，最终“抄底”了一辆原价21.99万元的极越07长续航版

“同价位的新车，在外观、配置和用料上根本没法比。”关先生直言，是车企的“退

场”让他圆了高品质购车梦

在广州经营二手车行的陈先生切身感受到了这股热潮。他店里摆放的高合全系列新车和

二手车，最多一个月卖了20多辆。买的基本都是年轻人，12万多就能开走原价40万的高

合。”

02 年轻人购车逻辑变了，品牌不如性价比

中国汽车流通协会专家委员会专家委员李颜伟分析，部分年轻消费者预算有限，但对新

技术、新产品的向往并未减少。购买倒闭车企的车辆，成了他们平衡预算与需求的折中方案。

这种选择背后，是年轻人对汽车品牌的“祛魅”。江先生早在2024年5月就试驾过哪吒L，当



时被车辆功能和配置吸引，但15万的价格让他望而却步。车企破产带来的降价窗口，恰好解

决了他的核心痛点。

在保值率这件事上，年轻人展现出与传统观念的差异。“7万多买的电车，开10万公里

电费比油费省的钱就回本了，保值率根本不在我的考虑范围内。”江先生的想法代表了不少

年轻购车者的心态。

有消费者算过一笔账：相比同价位燃油车，电动车每公里能耗成本可能仅为1/3至1/4，

长期使用确实能省下不少钱。

03 甜蜜陷阱，“烂尾车”暗藏哪些风险？

“捡漏”的甜蜜背后，藏着不容忽视的风险。售后体系崩塌是最大的隐患：维修无门、

配件断供、车机失效，这些都可能让半价买来的“香饽饽”变成“烫手山芋”。

有车主在社交平台吐槽，自己的“倒闭车”前保险杠损坏后，足足等了半年都没找到适

配的配件。

更关键的是，一旦车企服务器关闭，远程控制、在线导航、语音助手等智能功能会全部

失效，车辆将退化为“纯代步工具”。

保险问题也让车主头疼。一些保险公司以“无原厂配件”为由拒保车损险，或者大幅提

高保费，将风险转嫁给消费者。

04 行业大洗牌，上百家车企或将消失

年轻人抢“烂尾车”的现象，是中国汽车行业剧烈洗牌的一个缩影。据不完全统

计，2020年至今，国内已有10余家明星车企退出市场。

小鹏汽车董事长何小鹏在今年春季发布会上表示：“在汽车行业，2025年到2027年，是

三年淘汰赛。”

比亚迪执行副总裁李柯也指出，中国新能源汽车行业将经历大规模洗牌，约有100家车

企可能出局。

与部分品牌退场形成鲜明对比的是，新能源汽车市场整体保持高速增长。2025年10月，

全国新能源汽车零售达140万辆，渗透率高达58.7%，创下历史新高。

有行业报告预测，到2030年，中国新能源汽车品牌数量可能从137个锐减至19个，这意

味着还有更多车企可能退出市场。

05 监管空白，百万车主的权益谁保障？

车企倒闭后，消费者的权益保障存在明显空白。《汽车销售管理办法》规定，供应商应

保证停产后至少10年的配件供应及售后服务。但现实中，这一规定往往难以落实。

哪吒S最低售价：15.48万起图片参数配置询底价懂车分4.04懂车实测暂无车友圈8.8万车友



热议二手车7.38万起 | 43辆

车企破产后，“三包”责任因经销商退网、车企清算陷入“责任真空”。诉讼维权成为

唯一出路，但耗时耗力。

专家呼吁建立“车企售后责任基金”，强制企业按销量交纳保障金；同时推动第三方售

后认证体系，打破品牌垄断。只有这样，车主的权益才能得到真正保障。

06 自救与互助，车主的应对之道

面对售后困境，年轻车主们各显神通。江先生表示，他的哪吒L目前车机服务仍正常，

合肥当地还有两个售后点可以提供维修服务。

购买极越的明先生则透露，极越可以依托领克4S店提供售后支持，车机也有专门团队维

护。“售后效率和体验肯定不如原品牌，只能尽量小心开，避免出事故。”

一些车主转向互助维修。在各大汽车论坛和社交平台上，“烂尾车”车主自发组建互助

群，分享维修方案和配件信息。有的车主甚至自己动手改造，或在电商平台购买配件后找维

修店修理。

目前，高合在上海、北京、武汉等大城市仍有直营售后中心，没有直营中心的地区也有

授权第三方维修点。哪吒部分地区的车机服务仍正常，甚至有售后点可提供维修。

对预算有限的年轻人来说，“烂尾车”可能是高性价比选择；但追求长期稳定体验的消

费者，传统主流品牌仍更稳妥。

你会花半价买一辆“烂尾车”吗？欢迎在评论区分享你的看法！
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