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充电桩统建统服模式分析

充电桩的“统建统服”模式，简单来说，就是由专业的运营商对一个居民小区的充电设

施进行统一规划、统一建设、统一运维。这就像是请一个专业的“充电管家”，来全权负责

小区里所有充电桩的事务。

下面这个表格，清晰地梳理了这种模式为不同角色带来的核心价值和面临的挑战。



角度

核心优势(好处)



潜在弊端与挑战

对车主/用户

1.破解安装难题：直接解决因电力容量不足、物业不配合、无固定车位等导致的个人建

桩难问题。2.提升安全与体验：统一专业运维，安全隐患有人管，避免“僵尸桩”；通常支

持邻近车位共享，提升使用效率。

1.选择自由度低：无法自主选择运营商或桩的类型，依赖运营商的服务标准。2.成本可

能更高：相比民用电自己安装，运营商的统一服务可能收取服务费，长期看充电成本可能增

加。

对物业/社区

1. 管理规范化：将专业的充电安全和管理责任转移给运营商，规避了物业的权责风险。2.

避免重复建设：统一规划施工，避免后期多位业主反复申请改造电路，保护社区环境。

1.协调工作复杂：引入运营商需要协调业主意见，并可能涉及收益分配问题。2.对运营

商依赖强：若运营商经营不善或服务不佳，会直接影响社区充电服务。

对电网/运营商

1.保障电网稳定：运营商可统一实施智能有序充电，引导低谷期充电，平滑电网负

荷。2.实现规模效益：运营商通过规模化建设、运营和运维，摊薄单桩成本，探索V2G（车

网互动）、峰谷差价等多元盈利模式。

1.初始投资巨大：统一建设改造需要大量前期资本投入。2.盈利周期较长：充电服务费

仍是主要收入，投资回报需要较长时间，对运营商的资金和运营能力是考验。

市场的长期性与稳定性

“统建统服”模式能否成为稳定且主流的选择，取决于以下几个关键因素：

❶ 政策支持是“助推器”：国家层面已明确鼓励该模式，并设定了到2027年底打

造1000个试点小区的明确目标。地方财政也会对试点给予真金白银的支持，如部分试点县可

获得高达4500万元的中央奖励资金，这为初期发展提供了坚实基础。

❷ 市场需求是“发动机”：随着新能源汽车销量持续攀升（预计2025年市场份额将首

次超越燃油车），居民的补能需求将日益迫切和常态化。这为“统建统服”提供了广阔的市

场空间。

❸ 技术演进创造“新机遇”：技术的进步正让“统建统服”变得更有价值。例如，V2G

（车网互动） 技术能让电动汽车在电网用电高峰时反向送电，车主可以赚取差价。这种创

新收益模式，极大地提升了“统建统服”项目的长期盈利能力和发展稳定性。



❹ 可持续的商业模式是“生命线”：长期稳定最核心的，是运营商必须找到可持续的

盈利方式。除了基础的服务费，头部运营商正通过智能调度、参与电网需求响应、峰谷套利

等方式，将增值服务的收益占比提升至近三成，这标志着行业正在走向健康与成熟。

综合来看，“统建统服”是解决居民区充电难题的一个非常具有前瞻性和现实性的方案。它

的核心价值在于通过专业化、规模化和集约化，实现了“有人建、有人管、可持续”。

虽然它在初期面临投资大、协调难等挑战，但在强劲的政策引导和市场需求驱动下，随

着技术不断创新和商业模式持续突破，它有望成为未来居民区充电基础设施建设的主流模式

之一。

关注我，一起探讨新能源光储充行业运营及多业态赋能！欢迎转发、分享、交流。义务

为新能源光储充行业免费发文（请联系小编）

好消息：结合当下市场需求，应各地资方/运营商要求， 开通全国区域充电站投建/并

购联盟，针对本地化运营更深层次交流。（接头暗号:投建/并购联盟）

经公司决定，现全国免费培训150到300人，以充电站后市场为基础，光储充本地化运营，电

力运维为辅，以场站痛点为基点，维修（模块、枪线、整桩）回收置换、项目升级、定制化

等角度。全方位多层次打通产业链，营销、维修、工程、技术等人才联盟发展，只玩实战，

不玩虚头！（优秀学员送创业工具）

充电站后市场低零成本服务开创者

业务定位：专注新能源充电设施全生命周期价值管理

发展使命：让每座充电站的运维成本无限趋近于零

承接桩企安装、售后、巡检、运维！服务运营商：运营托管、运维保养、技改升级、置

换回收（模块，枪线，整桩）、应急协助、代建租赁、整站回收等。
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