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说到别克品牌，其最早可追溯到1904年，别克品牌由大卫·邓巴·别克（David Buick）创

建，但公司的快速发展应归功于威廉·杜兰特（William Durant）。1908年，杜兰特将别克

公司纳入新成立的通用汽车公司，使其成为通用汽车帝国的基石。早期的别克汽车以其可靠

性和创新技术赢得了市场的认可，特别是1904年推出的Model B(图片)被杜兰特赞誉为“现

代汽车之父”。别克品牌的发展也为通用汽车公司的崛起奠定了基础。今天我们就为您带来

一辆二手别克GL8，具体版本为——2022款陆上公务舱652T豪华型。

别克GL8最低售价：22.99万起图片参数配置询底价懂车分3.98懂车实测空间·性能等车友
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档案信息

这辆别克GL8是一辆2022款陆上公务舱652T豪华型，属于中型商务车类别，车身颜色为

白色。它在2022年1月于武汉上牌照，并且车源地也在武汉，截至目前该车尚未有过过户记

录。表现里程7.5万公里，符合国VI b排放标准。基于懂车帝的大数据分析，这辆车的二手

车报价为13.65万元。

市场行情



在二手车市场上，全国有数十辆与这辆别克GL8同款车型在售。通过对这些车辆的价格

分析，懂车帝大数据分析得出，该车型在二手车市场的平均售价范围在13.65万至16.97万元

之间。需要注意的是，每辆车的实际车况不同，价格也会有明显的差异。

用车成本

在用车成本方面，这辆别克GL8的预计年均综合用车成本约为每年1.3万元左右，具体的

实际费用开销会根据车主的实际使用情况而有所变动。

功能配置



这辆别克GL8的配置相当丰富，包括全速自适应巡航、驻车雷达、倒车影像、上坡辅助、发

动机启停技术、单色车内氛围灯、语音分区域唤醒识别、手机App远程控制、OTA升级、第二

排电动调节、前排座椅加热、行李厢12V电源接口、以及多种驾驶模式选择等功能。其中，

手机App远程控制和OTA升级在同级别车型中处于领先地位。

车身尺寸与空间

车身尺寸方面，这辆别克GL8的外部尺寸为5238x1878x1800毫米，轴距达到3088毫米。

车内提供2+2+3的七座布局，后排座椅可以整排放倒。行李厢的容积在475升至1605升之间可

调，为乘客和行李提供了充足的空间。

动力性能

在动力方面，这辆别克GL8搭载了一台2.0T直列4缸涡轮增压发动机，配备48V轻混系统，最

大功率为237马力（174千瓦），最大扭矩为350牛·米。它采用9挡手自一体变速箱，既能满

足日常驾驶的需求，也能提供一定的驾驶乐趣。官方公布的0-100公里/小时加速时间为9.5

秒，最高车速可达195公里/小时。

智能互联与驾驶辅助

在智能互联方面，这辆别克GL8配备了丰富的驾驶辅助系统，包括但不限于并线辅助、

车道偏离预警系统、车道保持辅助系统、道路交通标识识别、主动刹车/主动安全系统、前

方碰撞预警等，为驾驶者提供了全方位的安全保障。同时，它还支持CarLife、CarPlay以及

原厂开发的手机App等多种手机互联映射方式，确保了驾驶者能够随时与外界保持联系。

市场行情与投资建议

这辆别克GL8的售价为13.65万元，从投资的角度来看，预计再行驶2年后，如果车辆的

保养得当，仍能保持相对较高的残值，大约可卖11.1万元左右，折旧率约为18.4%。这意味

着它在未来的两年内仍有较好的保值潜力，是一个相对稳健的投资选择。同时，这款车由于

保有量大，维修保养成本适中，也便于后期维护和保养。因此，如果您正在寻找一款性能稳

定、配置丰富且保值潜力良好的二手车，这辆别克GL8无疑是一个值得考虑的选择。
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总结：在二手车市场，每一辆车都有其独特的故事和经历。这辆二手别克GL8 2022款陆

上公务舱652T豪华型，以其丰富的配置、宽敞的空间和强劲的动力，展现了一个既往岁月中

的商务与家庭出行的理想伙伴。在决定购买之前，请务必亲自查看车辆，确保它的状况符合

您的期望。愿每一位寻求交通工具的您，都能找到那辆属于自己的、能穿梭在日常与星辰大

海之间的理想之车。

综上所述的新车含税价、用车成本、市场行情、优势分析、同款比价等数据仅供参考。



在配置部分，因为二手车非标品，车辆可能会存在配置改装的情况，具体车况信息需要线下

结合车辆实际情况进行综合参考。
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