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11月9日，京东联合广汽集团、宁德时代共同打造的“国民好车”埃安UT super于11月9

日正式上市，电池租用购车价仅为4.99万元，整车购买价为8.99万元。作为京东首款深度参

与的汽车产品，埃安UT super仅在京东平台独家销售，开创了电商平台直接参与汽车设计、

销售的新模式。
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埃安UT super搭载了宁德时代的巧克力电池，续航里程达到500公里，大幅提升了5万元

级别电动车的续航标准。对于电池租用用户，月租金从499元/月限时降至399元/月，PLUS会

员还可享受最高2000元的换电服务费减免。
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作为国内专门深度研究租赁购车模式的自媒体，车咖院给大家拆解一下京东汽车的销售

模式，看看京东汽车的销售模式有哪些进步？有哪些不足？展望一下未来如何颠覆传统购车

模式？



一、拆解京东汽车销售模式

京东汽车提供了两种销售模式：

1、整车全款购买（或贷款购买）8.99万元。

2、电池租用购车价4.99万。其实这种购车方案相当于把整车价拆分为两部分，即车体+

电池，对应的价格也就出来了：整车价（8.99万）=车体价（4.99万）+电池价（4万），对

应的，电池价格可以通过租赁使用实现分期付款的目的，也就演变为了：整车价（8.99

万）=车体价（4.99万）+电池租用价（399元/月）。

二、京东汽车销售模式的进步

京东汽车的销售模式有别于全款购车和贷款购车两种传统购车模式，是一种新型的销售

模式，是租赁购车的初级模式。

无论全款购车还是贷款购车，都是传统购车模式，都是把车辆作为一个整体，同时都是

围绕车辆所有权转让的销售模式。而京东汽车的新销售模式，是租赁购车模式，是把车拆分

成为不同的部分，同时通过租赁方式转让部分使用权，实现部分所有权+部分使用权的组合

模式，让客户更加灵活获得车辆。

三、京东汽车销售模式的不足

这里我们核算一下，电池租用方案的利弊。按照399/月的租金价格，大约租赁100个月

费用和电池价相匹配，也就是说客户如果使用100个月（8年4个月）的电池租金和电池购买

价持平。新能源汽车电池的使用寿命8-12年，也就是说电池租赁方案基本和使用寿命匹配。

问题是对于客户而言，电池租用分为三种情况：

1、低于4年，客户更划算，4年租金大约19000元，比购买电池节省21000元。



2、使用4-9年，客户不划算，这个阶段客户租金逐渐接近电池购买价格，到了8年4个月，电

池租金已经和购买电池价格一样了，但是购买电池还获得电池残值价值，而租用电池没有获

得电池残值价值。

3、使用超过9年，客户超级不划算，这个阶段客户付出的电池总租金远远超过电池购买

价，还没有获得电池的残值价值，客户属于做了冤大头。

另外，因为车体和电池拆分，客户没有获得车辆完整所有权，那么未来在车辆转让、事

故赔偿等方面可能都会存在一定的纠纷。

四、京东汽车销售模式如何颠覆传统购车模式

京东汽车销售模式把部分所有权转让(车体部分）+部分使用权转让（电池部分租赁）的

新型消费观念传达给客户，一旦客户接受度比较高，那么不排除未来会把整车全部都通过使

用权转让的方式销售。

另外，针对使用超过9年的客户会超级不换算，总租金已经超过电池（或者整车）购买

价的情况，京东汽车可以设置一个租赁期上限，一点客户达到租赁期上限就可以停止支付租

金并免费获得电池或者整车的所有权，那样也就是正式标准版的租赁购车模式。

京东汽车正式开启租赁购车普及时代，未来租赁购车逐渐取代全款购车和贷款购车，尤

其在中低端家用轿车群体，不同于高端车的财富属性，中低端家用轿车回归交通工具属性，

租赁购车方式更具性价比，租赁购车模式是汽车消费大势所趋！

HTML版本： 【原创】拆解京东汽车499万的销售模式，看如何颠覆传统购车？

https://www.cae-forum.org/caecp/38932.html

