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当年，小米SU7发布前，网上最火的一个提问是——雷军会不会做“红米汽车”？那时

人们幻想一台14.99万元、零百加速4秒的轿跑，让普通人也能体验性能的浪漫。但现实

是，SU7从来没掉进那个价位。如今，东风奕派用eπ007+真刀真枪地把这件事做了。

14.99万元，3.7秒，四驱，激光雷达，8295P芯片。每个配置单拎出来都能撑起一款20

万级车型，而它把这些统统塞进A级轿车的价格区间。这不是简单的卷配置，而是以“技术

平权”对抗价格焦虑的宣言。奕派不是在降维打击，而是在抬高入门标准。

eπ007+的野心，不是和秦L、银河L6抢销量，而是去撕开小米SU7留下的心理缝隙。小

米定义了性能欲望的上限，奕派则定义了触手可及的起点。前者讲梦想，后者讲兑现。这个

时代真正缺的不是概念，而是能落地的速度。

从技术结构看，eπ007+确实更像一台“红米SU7”。四驱系统带来3.7秒加速，FSD可变

阻尼悬挂来自百万级跑车，同级唯一标配激光雷达与8295P芯片。东风不玩虚的，这是一

种“拿真刀上擂台”的态度。性能、智能、安全、健康，全打满。

对比小米SU7，差距不是在性能，而是在情绪。雷军的营销造梦，奕派的产品落地。SU7

卖的是故事，eπ007+卖的是事实。若当年SU7真能给出14.99万的价格，它或许能造车神话；

而现在，这个神话被东风续写成现实。



东风的聪明，在于看懂了市场的空窗。2025年的新能源轿车价格集中在11.98万左右，

所有品牌都在比“便宜的智驾”，没人去碰14到20万的真性能区间。奕派看准这段被遗忘的

带宽，精准下刀，用性能让“性价比”重获尊严。

3.7秒的加速不仅是数字，更是一个心理爆点。那是燃油车时代领克03+、高尔夫GTI点

燃年轻人血液的参数。只是这一次，它来自一台智能纯电车。FSD悬挂、激光雷达、四驱布

局，这些原本属于性能品牌的标签，如今贴在了14万的车上。

eπ007+让“性能”重新成为年轻人的话题，而不是土豪的玩具。性能不该是贵族专属，科

技不该有门槛。奕派把那种“我也能行”的信心重新还给消费者，这是最具爆发力的品牌叙

事。

更深一层看，eπ007+是东风新能源的破局之作。它不仅是产品，更是品牌加速的象征。两

年投放四款车，突破20万交付，东风用行动解释了“速度”二字。奕派品牌正从实验室走向

赛道，从工程逻辑转向情绪共鸣。

比亚迪有秦L，吉利有银河星耀8，长安有启源A07，它们的逻辑都是“省”。而东风奕

派的逻辑是“爽”。爽来自3.7秒的爆发力，也来自8295P芯片驱动的智舱速度。一个让人上

瘾的产品，往往先征服神经，再征服钱包。

当然，奕派面临的挑战也不轻。如何让用户相信东风能造出不输小米的智能体验，是营

销的关键。它需要用更年轻的语言讲述自己，而不是靠国企口吻发布新闻。能不能像小米那

样制造话题，决定了eπ007+能不能成为下一个网络爆点。

东风若想让eπ007+破圈，核心不是再堆参数，而是讲一个“普通人也能开超跑”的故

事。这个故事一旦成立，它就不只是汽车，而是社交货币。14.99万买到3.7秒加速，这句话

本身就足够传播。

历史在轮回。曾经红米手机以极致性价比逼出整个行业降价，如今eπ007+以同样的方

式逼出了新能源轿车的第二次洗牌。性能平权，不止是一句口号，而是一种市场重构。

在2025年的双十一前夕，这个梦终于被实现。不是雷军兑现的，而是东风奕派完成的。

那台人们幻想中的“红米轿跑”，终于有了实体。3.7秒的速度，不只是参数，而是时代的

回音。
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