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刚过去的10月，新能源车市简直像开了挂！中汽数研的数据显示，零跑汽车狂卖7万多

台，平均38秒就卖出一台，直接把“银十”变成“金十”。小鹏、小米、蔚来也跟着冲，个

个破4万。可有意思的是，理想汽车居然同比环比双下滑，虽然订单有7万，但交付跟不上，

这就像考试前复习得挺好，结果忘带准考证了——憋屈！

零跑这次能登顶，靠的可不是运气。它把“性价比”玩成了“杀器”，比如C10、C11这

些车型，配置直接对标20万级，价格却压到15万内，这不就是“用快餐的钱吃满汉全席”？

而且它海外布局早，东南亚市场吃得开，国内国外两条腿走路，稳得很。



说到理想，这次“翻车”其实早有苗头。它的产品策略太“赌”了，全系押注增程，结

果纯电浪潮一来，用户犹豫了。L9卖得好，但i6订单爆了却交不了货，这就像奶茶店爆单，

结果发现奶茶机坏了——尴尬！更关键的是，蔚来、小鹏都在推子品牌（乐道、MONA），理

想却慢半拍，它现在缺的是“后备保险”，万一增程不香了，拿什么接招？

小米和蔚来这次能挤进前四，说明“多生孩子好打架”真没错。蔚来靠乐道拉低门槛，

小米用SU7的科技感圈粉，它们都在玩“分层收割”——高端用户卖服务，普通用户卖性价

比。反观深蓝，虽然全球销量涨了9.4%，但国内存在感还是弱，它现在需要的是“开疆拓

土”的狠劲，别总当“陪跑选手”。

10月的销量榜就像一场大戏，有人高歌猛进，有人踩空摔跤。零跑的逆袭证明，价格屠

夫也能当王者；理想的瓶颈则提醒车企，鸡蛋不能放一个篮子里。



接下来年末冲刺，你觉得谁能笑到最后？评论区聊聊你的“驾值观”！
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