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往前数几年，消费者想要买一台颜值大气、配置还丰富的C级轿车，可能预算要往40万

以上看。不过现在市场竞争非常激烈，其实预算不到30万也能买到一款各方面都不差的C级

豪华车了。比如我们今天聊的2025款红旗H9(图片|配置|询价)，车长超过5米13，车宽超1

米9，轴距超3米，轿跑式溜背姿态赋予它较惹眼的运动感，指导价32.98-53.98万元。经了

解得知，目前2025款红旗H9在终端市场上优惠幅度可以达到9.4万元，以入门款2.0T旗享豪

华商务版为例，优惠下来裸车价23.58万元起。

红旗H9最低售价：23.58万起最高降价：9.40万图片参数配置询底价懂车分4.14懂车实测空

间·性能等车友圈23万车友热议二手车12.68万起 | 395辆

我们先看入门版本，也就是红旗H9的改款2.0T旗享豪华商务版，以上述提到的裸车价来

算，落地价不超过28万元，基本上和宝马3系、奔驰C级的高配车型一个价。不过，动力上优

势更大，搭载2.0T+48V轻混动力系统，最大功率252马力，峰值扭矩380牛·米，适配8AT自

动变速箱，官方0-100km/h加速用时7.8秒，WLTC综合油耗7.05L/100km，加注95#汽油即可满

足日常使用。

配置上，入门就提供20英寸轮毂、前后驻车雷达、360全景影像、全景天窗、真皮方向盘（

支持电动调节）、电动尾门、前排无钥匙进入、40W手机无线充电、前排座椅腿托/加热/通

风、二排座椅靠背角度调节、12扬声器BOSE音响、矩阵式LED大灯、253色氛围灯、前排+后

排多层隔音玻璃、后排隐私玻璃、自动四区空调等高阶配置，对于这个价位的豪华C级车来

说，基础配置就已经能满足各类家庭、商务用车场景下的仪式感和舒适乘车需求，相当于对

手高配车型的配置规格。
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至于选豪华商务版还是私享风尚版，两款车型的主要区别在于外观。豪华商务版顾名思

义，在前后保险杠、外后视镜、轮圈等部位的设计围绕镀铬装饰和传统亮面进行视觉呈现，

而私享风尚版为了突出运动调性，将以上区域均进行了熏黑涂装处理，视觉效果更年轻运动，

视觉效果更具冲击力，但不太吻合商务场景下端庄沉稳的审美需求，故而若想均衡全面，个

人首推豪华商务版，无论是家用还是商务接洽，都较为契合。

至于配置高一级的改款2.0T旗畅版，预算再加4万元，官方指导价36.98万元。这4万元

的配置提升，集中在方向盘加热、手机蓝牙钥匙、HUD抬头显示、主动降噪、泊车入位辅助、

二排座椅腿托/加热/通风/按摩、前排座椅按摩等功能上。通过对比不难看出，旗畅版主要

是完善补充了二排座舱的舒适体验，尤其是增加了腿托功能，搭配按摩和加热功能，面对冬

季寒冷的用车场景，也可以提供非常温馨舒适的座舱环境。此外，旗畅版还将12扬声器BOSE



音响升级到14扬声器布局，座舱内的3D全景声环绕效果更立体清晰。如果预算充足，这款车

型也非常值得推荐，对于商务场合的契合度更高。

再看价格高出一个梯度的3.0T版本，红旗H9改款3.0T旗畅四驱豪华商务版直接从旗畅版

起步，相比2.0T旗畅版，售价上浮9万元，核心变化是换装3.0T V6机械增压引擎，传动系统

不变，最大功率337马力，峰值扭矩445牛·米，官方0-100km/h加速用时6.5秒，WLTC综合油

耗9.32L/100km，综合性能提升显著。

同时3.0T版本还增配了适时四驱系统、单腔空气悬架，加之电吸门、流媒体内后视镜的

配置完善，对驾乘舒适性、出行仪式感有了更全面的完善，但考虑到2.0T和3.0T车型之间较

为高昂的价格差距，与“性价比、实用性”背道而驰，因此不做推荐，建议按需选择。同理，

3.0T旗领版也是如此，价格再上探8万元，升级全车无钥匙进入、Nappa真皮座椅、二排独立

座椅、小桌板、车内香氛装置，核心变化是升级为二排行政座舱，规格更契合商务场景用车。

结语

综上所述，在2025款红旗H9所售的车型中，改款2.0T旗享豪华商务版最值得优先考虑，

入门就有媲美BBA同级别豪华C级轿车的配置水平，同时现阶段优惠力度可观，算下来性价比

较高。如果预算充足，对行政商务场景也有用车需求，那么配置高一阶的改款2.0T旗畅豪华

商务版也是不错的选择，建议感兴趣的朋友结合自身实际用车场景需求和预算进行选择。
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